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产品名称 抖音认证企业号，服装行业做抖音该怎么做？怎
么做好？

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

服装行业

服装行业利用抖音突破百万的销售额？

如今，服装在生活中扮演着越来越重要的角色，不仅是为了穿着，而且为了身份、生活态度和个人
魅力的展示。

无论男女，无论老少，服装市场都非常广阔。我们还可以在抖音上看到各种服装视频。形式多种多
样：有真人出镜型的，有图片搭配型的，更有故事情景型的等等，那哪些类型适合你呢？

今天，小编将倾囊相送，服装行业做抖音该怎么做？怎么做好？

我们先来看一个名称为“服装”的抖音号：

如果你也想通过抖音电商赚钱，但是没有方法不知道怎么操作可以加我的V信：76578380

大家看这个抖音主页，给你什么样的感觉？

没有背景图，没有介绍，更没有醒目的联系方式（小编看来这是门头，连门头都没有的店你说能做
好吗）。

视频通常选择在拥挤的商店里拍摄完成，这并不吸引人。

除了自己圈子里可能会有人关心，新来的人也不会感兴趣，更不用说是首页还是回复没有任何引导
，根本谈不上是无法转化和成交了。



（上图）这个账号从2018年7月开始，发了800多个视频，总共获赞767个，到现在快一年了，只有13
58个粉丝。

我们再来看另一个账号：汉尚华莲汉服（下图）

企业号简介：

汉尚华莲汉服是抖音服装配饰类头部企业号，深受汉服爱好者、学生党、上班族以及90后小伙伴的
喜爱，在汉服界有着不可估量的地位，企业号通过拍摄不同的场景来展现不同的汉服。

根据我们喜业数据监测：

今天我们具体的来聊一聊服装行业的抖音企业号该怎么做？怎么做好？

虽然汉服是小众人群喜欢的方向，但汉尚华莲汉服经营企业号过去的七个月中截止5.30数据统计已
达到99.4万名粉丝，获得900万多的量。单个视频的最大数量超过54万次，超过1万点的超过100个视
频，商品橱窗的浏览量超过100万个。

营销背景和目标：

如果你也想通过抖音电商赚钱，但是没有方法不知道怎么操作可以加我的V信：76578380

中国汉服商业化属于一个新兴产业。虽然用户数量不如普通服装，但市场竞争相对较小，用户忠诚
度较高，行业辐射广泛，包括文化产业、展览会展、珠宝首饰等。

营销运营策略：

流量策略：

1. 打磨拍摄技巧，改变拍摄风格

从企业号开始运营以来，汉尚华莲中国服装主要是拍自己的衣服，不增加太多的任务和场景，没有
多少量和粉丝，经过思考，决定把摄影的焦点从衣服本身转移到模特和场景上，再加上一些对比来
素造效果。

如：穿上汉服前后的外貌反差突出汉服的特别，穿上汉服前后的性格反差突出模特的入戏，从侧面
烘托出汉服的代入感和魅力。

如：姐妹团，五一假期等最新热点结合

2.保证视频更新频率，保持新鲜感

汉尚华莲汉服保证每天更新1-2个视频。作为一个服装行业，多样性和时尚感是必不可少的。即使是
传统的中国汉服也将不断推成出新。因此，确保视频更新的频率尤为重要。只有这样才能吸引和留
住更多的用户。

利用企业号转化策略：



1.巧用私信自定义菜单，设置好物橱窗

汉尚华莲汉服企业号将私信自定义菜单绑定到淘宝主页，让用户可以看到更多丰富的产品和优惠活
动。同时，设置号店铺窗口，保证主页流量最大化转换，每月转换量高达100万次，销量是其他平台
的10倍以上。

营销运营效果：

流量效果：

汉尚华莲汉服自运营以来，粉丝量超过99万，量超过900万，抖音商品橱窗浏览量远超百万。

转化效果：

自战栗企业运营以来，月销售额已超过100万台，抖音销量已超过其他平台的10倍，但交易成本远低
于其他平台。

两个账号对比总结：

1、蓝V的认证标识、企业品牌头像、认证名称、头图等，这些都在增加品牌的权威性；让用户感觉
到“实力”、可靠。

2、用户可以通过搜索“汉尚华莲”相关信息来查找帐户，并减少流失。

3、视频置顶；能够一目了然地看到最新的内容，或者您希望用户看到的内容。

4、视频内容有看点，获取抖音更多推荐。

5、设置自动回复，引导用户点击；

6、通过私人信托定制菜单，并将用户转移到购物中心购物。

而这些，你都可以在做了企业认证后效仿。

不仅如此，你还可以做的更好。

有读者觉得那如何做内容呢，怎么做比较好呢
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