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产品详情

大家好，我们一起聊聊拼多多的一些玩法。我是从去年开始做拼多多店铺的，因为是试水，店铺类目也
很小，销量zui多的时候1万左右。数据实在是没法炫。所以一直没给大家做分享。

当然那个店铺类目很小，上限很低。本来也是试水，所以选的是竞争比较小的类目。小类目竞争小，应
该要好做一点，主要目的是研究一下拼多多的搜索和场景等。

我把我的小店截图给大家看看：

这是去年1月的数据，当月销量是21万，销量基础很小。数据亮点可能就只剩下增长率了。

单还好这个店铺是盈利的，今年开始这个店铺没有用心做，推广投入也少了很多。

下面是我的车子

多多搜索限额是200元，价格压的比较低，昨天烧了162元。

场景推广限额也是200元。

拼多多有个很难受的地方是限制你zui低出价，要么你不投，要投zui少100起步。像淘宝计划zui低限额是3
0元，对于中小商家而言，还可以接受，前期测试，我先投放少一点，以便控制出价。但是这里对不起，
没有！除非你有几个要推广的链接，可以放一个计划里面。

还有一个场景比较难受的是系统推荐出价



有些类目系统zui低推荐出价是6元，7元。怎么办呢？出这个价，钱少的很快，而且利润很低，根本扛不
住亏损。

这里给大家一点建议，如果你的产品利润太低，扛不住场景的系统推荐出价，建议你利用充值金额控制
计划的日限额，每天限额多少，就充值多少。

这些都是实际开店过程中大家遇到的问题。下面我们说说拼多多的流量情况。

拼多多流量主要分为付费流量和免费流量。

付费流量包括：搜索车、场景、cpt等。还有别的中小商家接触不到，比如官方签约等，小商家接触不到
。

免费流量包括：搜索流量、场景流量、类目流量

付费流量对免费流量的影响有什么？

怎么才能带动免费流量呢？

很多商家，自己在开车，也在开场景（投产还很低），每天几百，上千的投入，但是免费流量就是无法
进店。这是因为搜索车压制了免费流量，搜索车的排名比免费搜索的排名高，导致买家点了搜索车，而
不去点免费流量。当然还有系统推荐的原因，这个问题后面再说。

那应该怎么办呢？

搜索车的原理是根据关键词的坑产做排序的，在这个基础上加一个千人前面。

坑产top1顺位，千人千面再套到坑产排序上。

所以你搜索车的关键词坑产排名很高，那么免费流量的坑产排名没有搜索车的排名靠前，自然搜索车的
流量是进不来的。

我们要通过付费去做该关键词的坑产，直到你这个关键词的坑产达到或者超过车的坑产，那么关键词的
排名才能超过车的排名，免费流量才进得来。

这点比较绕，不理解的小伙伴多看两遍。

下面一个问题：关键词的坑产怎么做？

这个问题其实很简单，有经验的商家一看就懂。

上面提到要通过付费去做，你可以开搜索车去提升关键词的坑产，或者oCPX模式先做坑产。

搜索oCPX模式的目的并不是带动搜索流量，而且它也带不动搜索流量。并且你每天开的钱太多，它反而
会影响你的搜索流量。为什么？

因为搜索oCPX模式1阶段的数据投放方式属于进准投放，系统会根据你的产品属性给你匹配进准流量，
相当于给新店或者新连接一定的扶持。这一点比淘宝温馨很多。

搜索oCPX模式投产比较高，所以我一般用搜索oCPX模式做前期的坑产积累，保证每天能有不错的销量
，虽然前期付费流量占比很高，但是坑产达到一定量之后，就停掉搜索oCPX模式，改普通的关键词推广



模式和场景推广。

再告诉大家一个小技巧。

如果你店铺搜索oCPX模式1阶段跑完，数据不行，没有达到理想状态，你可以把这个计划删除，再建一
个搜索oCPX模式的计划，再跑一次1阶段。切记尽量把价格往下压，不要按照系统推荐出价去做，价格
出太高，钱烧的太快了，这是商家血和泪的教训！

说实话，拼多多的车看着简单，要开好，还是要一定的理解能力和数据感知能力。

以上2种方法都是官方的，那么有非官方的办法吗？答案是有的。

比如我们前期做评价，中期做搜索权重。都是可以通过补单实现的。

既然拼多多的搜索权重需要坑产来维持，那么我们就补坑产，让关键词的坑产超过车的坑产，这样也能
带动免费流量。

做评价可以通过批发渠道去做，我现在用的某某软件（避免广告嫌疑）批量补评价的，自己做评价和买
家秀，出评率还不错，能达到90%以上，我目前的新店做了有15天左右，出评很高。优点就是评价自己
控制，想怎么评都行，缺点就是累！

还有一部分商家问我搜索单有没有权重，这里给大家说一下吧，批发是没有权重的，但是它出评率很高
。前期做评价可以走这个渠道

做之前需要准备什么？

首先，zui基本的，店铺能正常运营，就是交足保证金。然后定目标，先确定想做哪款产品，想要多少个
评价。然后再把你想出评价的产品开通多多批发。

开通步骤如下：

step1：主页左侧栏，点击供货管理，进入多多批发商城设置

step2：添加商品，设置批发价格与折扣

其次，获取产品批发链接，方法如下：

step1：主页左侧栏，点击批发采购

step2：全名称搜索商品标题

step3：找到产品

step4：选择右上角分享产品，即可得到批发链接

zui后，确定想刷哪个SKU

建议是，不必每个SKU都刷，挑1-2个引流款或你认为的潜力SKU即可。

是不是super简单？哈哈
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