
抖音直播间人气快速破1000人的4种套路，速看！

产品名称 抖音直播间人气快速破1000人的4种套路，速看
！

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

在淘宝、快手、抖音、京东等平台的不断加码下，直播带货迅速站在了爆发的火山口。直播间的人气直
接决定了当晚直播带货的销量，人气大，再查的带货主播也能卖出产品直播间没人气，就算卖货能力再
强的主播，也卖不出去多少件产品。想提升直播间人气可不是那么容易的，很多小伙伴们废了九牛二虎
之力去写脚本、布景选品，但是流量还是怎么都上不去，这个问题到底出在哪里呢？怎么要才能快速又
有效地提高直播间的人气呢？嗨妹今天给大家带来了四个提高直播间人气的技巧，希望能对大家的运营
有所帮助。01直播间的流量推荐机制说道如何提升抖音直播间人气，首先要了解抖音的推荐逻辑，直播
间的人气从哪里来？目前抖音直播间的观众来源有以下几种：同城、关注、短视频、小时榜、pk连麦、
直播广场。当你的粉丝低于10万的时候，直播间的人气主要来源于平台推荐。但是我们开播后，并不是
马上就能被官方推荐，而是系统根据直播间的相对热度，来判断你的直播是不是受欢迎，从而决定是否
把你推送给更多的人。影响人气值的关键因素有以下两点：直播间互动率，即直播间的观众评论以及转
发的数量；观看时长，即用户进入直播间后能够观看多久；直播间的红心越多，热度越高；观众在直播
间的停留时间越长，热度越高；观众发言人数和发言次数越多，热度越高；礼物越多，热度越高；直播
间的人气值越高，推荐量越高，就越有机会被推荐到直播广场，获得更多的流量。因此，大家在直播的
时候，一定要引导观众点点小红心，积极发言，还有引导加入粉丝团。举个例子：刚开播的时候，主播
可以直播间假装网络卡顿的情况说“我卡了吗？怎么看不到评论呢？大家都能听见我声音，听见的话扣
个1啊”。然后就可以调动观众活跃起来，接着就可以看到满屏的“不卡不卡”或者观众扣1，这样就能
很好的调动观众发言的积极性，直播间的热度也能在一定的程度上提高了。02直播前期预热除了直播间
的引导互动之外，直播开始前的预热准备也是非常重要的，是直播间人气上涨来源最迅速最精准的一步
。1、短视频预告直播视频预热助力是直播前期预热工作的最重要的环节，告知用户什么时候开始直播，
将信息传递出去，可以提前3-5天发预告视频预热，必要时配合投放DOU+，在视频内容里面透出直播日
期、主题等信息。建议准备多条直播间预热引流视频，视频内容可以是直接拍摄直播花絮或者是为直播
产品砍价的过程等，让没有观看到直播的粉丝在直播结束后也能对这场直播有印象。举个例子：直播花
絮短视频以罗永浩账号为例，老罗通过剪辑直播过程中介绍产品、搞笑段子、砍价过程等片段发布视频
，加深用户“直播间有好货”的印象以及引起用户对下次直播的期待。2、个人主页及昵称预告个人账号
的信息更改，将抖音个人昵称、简介处添加直播预告，即直播时间日期时间点，如5月22号晚上8:00直播
，通过这种方式做一个直播预告，粉丝知晓什么时候直播，会在这个时间点观看直播。如下图：3、站外
流量预热直播开始之前，在新媒体社交平台比如微信群、朋友圈、微博、公众号、小红书等等进行直播
预告，将你的私域流量引入直播间。03直播DOU+投放优化通过短视频+豆荚为直播间引流的小伙伴们，



一定要记得是开播前3小时内发布引流视频。因为投放豆荚的审核时间是最长半个小时，而最短的投放时
长是2小时，因此在开播前三个小时投放豆荚可以让流量推送最大化，引导第一波直播间流量高峰。另一
种直播间投放DOU+的方式就是直接加入直播间，这个直接同步直播间内的画面，当用户看到看到直播
推荐时，点击除顶部导航外任意位置即可进入直播间。用户刷到这种直播推荐之后，无法进行上滑操作
（不会进入直播的流量池），只有点击关闭按钮才能返回到推荐页内。这种比较适合在直播间有一定人
气的情况下使用，能更好的吸引用户进入直播间。04提高直播间留存率1、强调直播间定位首先一定要明
确直播间定位，如果是娱乐就要明确直播间是唱歌还是跳舞还是闲聊，如果是带货就要明确直播间的带
货产品以及主打什么。要让观众知道你的直播间能让他们得到什么，并且每当有新的用户来到直播间的
时候都要去强调这个事情，所以就简短的用一句话给直播间做个定位，最好是朗朗上口一点的。2、引导
观众互动为了强调直播间的价值和定位，增加观众留存时长，一定要去引导直播间的观众互动，新进来
的用户大概过1~2分钟的时间就要去提醒他点击关注或者是进粉丝团。千万不要忽视任何一个粉丝的问题
，要做到及时且有耐心的去回复，引导粉丝分享直播，对下一场直播内的容进行一些预告，简单讲解一
下下场的福利。因为有的用户停留在直播间的时间较短，所以要抓住时间节点，提起用户的好奇心，从
而吸引用户的停留。05结语通过上诉对提高直播间人气的技巧，加上嗨妹对抖音的一些见解，给大家总
结出几点直播带货的套路：①维持高频率的开播次数以及长时间直播，这样会增加官方流量助推机会，
以获得直播广场的热门推荐和直播转化率；②主播需要对网友提出的问题进行及时反馈，不停地和粉丝
互动，加强与粉丝之间的粘性；③用好“推荐页”这个最大的流量池子，做好预热、引流视频，吸引用
户进入到直播间，做好直播间里的用户互动；④直播间也要塑造差异化的IP，形成自己的特色；有了个
性化的IP之后更容易吸引精准粉丝，增强粉丝粘性。
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