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产品详情

要想从激烈的广告竞争中脱颖而出，针对目标群体的个性化广告正变得越来越重要如何推广facebook技巧
。

Facebook是电商卖家有效的营销手段之一。Facebook目前拥有超过20亿的用户，随着Facebook平台用户量
持续增长，newsfeeds（新闻动态）调整，电商业务也在增长，Facebook上的竞争正变得越来越激烈。

在本文中，我们将介绍12个Facebook营销技巧，让你的Facebook营销策略发挥大的作用。

每分钟都有一大堆内容被上传到Facebook。要从这些内容中脱颖而出，你应该把注意力放在内容质量而
不是数量上，数量其实并不能增加点击量。事实上，在新的newfeed更新中，Facebook更注重高质量内容
。

2、Facebook网页推广小技巧

打算做一个广告来推广你的Facebook网页？当你创建这些广告活动时，Facebook将根据你的页面设置来

自动调整文本和产品描述。

不过，为了提高对每个细分市场的客户响应率，你可以通过单击Advanced



options（选项）来定制标题，并使用文本框对标题进行调整。

3、整合Facebook策略

无论你创建的是PPC（点击付费）广告还是Facebook的网页内容，你的目的应该都是一样的：为潜在客

户提供高度相关的内容。当然，你的目标可能会有所不同，PPC广告会将流量导向你的商店，而网页上

的帖子则负责让你的粉丝获取他们想要的信息，不过你要确保你创造的每一个内容都是有趣的、高质量

的。

这就是为什么整合有机和付费的Facebook战略是如此重要，这能确保你提供的内容与你的品牌形象相一

致。潜在客户很可能会通过有机和付费的社交帖子接触你的品牌，因此，信息传递中的任何冲突都会导

致信息混乱，终对营销上的努力和ROI（投资回报率）造成损害。

提示：

当你计划Facebook网页内容时，记住80/20法则。你要确保只有20%的内容属于“硬推销”，而剩下的80%

是有趣、鼓舞人心、有教育意义、高价值的文章和其它非销售内容。

你的文章内容不包含过度推销信息，这并不意味着你就不是在建立忠实的客户基础。看看下图的例子—

—他们是在告诉你“现在就买”吗？

4、视频直播

你应该知道视频内容对Facebook营销的重要性，那么你要如何获得好的视频内容呢？你可以使用Faceboo

k旗下的视频直播平台Facebook

Live。据视频网站Livestream统计，82%的品牌观众喜欢直播视频，而不是其他形式的社交媒体帖子。

如果你还在等待拍摄“高质量视频”，你将错过巨额的潜在点击量。事实上，有效的视频并不需要通过

的手法进行拍摄。



Facebook Live的情况就是如此。你可以用直播展示新产品、促销、为你的利基市场提建议、或者为即将

到来的产品系列展示幕后花絮。
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