
一只老鹰程序开发 案例搭建

产品名称 一只老鹰程序开发 案例搭建

公司名称 广州羿蝉云科技有限公司推广部

价格 1.00/套

规格参数 开发端口:多网合一
团队优势:高端定制
更多模式:电联沟通

公司地址 广州市天河区中山大道黄村

联系电话 15360676968 15360676968

产品详情

一只老鹰系统开发，一只老鹰APP开发，一只老鹰软件开发，一只老鹰系统源码开发，一只老鹰系统程
序开发模式，一只老鹰系统开发平台。  

  

今年由于新冠疫情，极大促进品牌公司的社交零售化转型。企业如何在数字化、连接消费者和创造体验
等方面快速突破？如何在取得销售业绩提升的同时，以销售模式变革为切入点，深挖企业的护城河，重
塑整个公司的竞争力？同时，对于零售从业者，如何抓住这一波社群新零售更上一个新台阶？社群新零
售以数字化为驱动，主要从两大环节实现消费者体验和零售效率双提升：社群环节以如何抓住社区营销
的时间窗口重点；零售环节以新形势下零售企业如何逐步重塑竞争力的目标，一只老鹰系统开发，一只
老鹰商城开发，一只老鹰模式开发，一只老鹰新零售开发。 

  

一只老鹰系统介绍: 43元购买一套产品，后续免费领一年产品，(邮费自理)
1.创客:消费1套产品，自动成为创客代理，产品价格33元，利润10元;
2.区代:直接销售5套产品，团队累积销售10套产品，自动升级为区代，产品价格28元，利润15元;
(拿创客整体团队每销售一套5元利差)
3.总代:直接销售10套产品，团队累积销售100套产品，自动升级为总代，产品价格23元，利润20元;
(拿创客整体团队每销售一套10元利差) (拿区代整体团队每销售一套5元利差)
4.合伙人:团队累积销售600套产品，自动升级为合伙人，产品价格18元，利润25元;
(拿创客整体团队每销售一套15元利差) (拿区代整体团队每销售一套10元利差)
(拿总代整体团队每销售一套5元利差)
5.联创:团队累积销售6000套产品，自动升级联创，产品价格13元，利润30元;
(拿创客整体团队每销售一套20元利差) (拿区代整体团队每销售一套15元利差)
(拿总代整体团队每销售一套10元利差) (拿合伙整体团队每销售一套5元利差)



6.董事:团队累积销售20000套产品，自动升级董事，产品价格8元，利润35元;
(拿创客整体团队每销售一套25元利差) (拿区代整体团队每销售一套20元利差)
(拿总代整体团队每销售一套15元利差) (拿合伙整体团队每销售一套10元利差)
(拿联创整体团队每销售一套5元利差) 

早期社区零售入局者中，不管是生鲜电商、无人便利店都没有掌握的社区流量入口。一只老鹰系统，通
过线上、线下相结合的模式，运用物联网大数据、云计算技术+AI技术赋能社区新零售，以智能门禁为
社区流量切入口，凭借先进的系统架构及功能，打造社区O2O流量的佳入口。当你的品牌和用户不断贴
合，围绕用户去打造各种标签，去充实用户的生活，那么这样的用户走到哪里都是品牌好的代言人。因
为，品牌让用户拥有了不一样的存在感!为了不断加深这样的存在感，用户会自发的去挖掘和了解品牌，
来提高自己的存在度，这种相互贴合，终会让消费者成为死忠粉!就像当年的锤子手机，拥有一代的粉丝
，那就是追求设计的代名词!当然，随着用户的成长和成熟，品牌如何加速成长，也是一个值得思考的问
题! 

四川省中医药科学院始建于1930年，是按照四川省编发（2007）14号文批准，由四川省中药研究所和四
川省中医药研究院更名组建的公益性科研医疗事业单位。现为我国建立早、学科全、规模大的中医药科
研机构之一。其研究领域主要运用传统和现代科学方法，开展中医药基础理论及发展战略研究；合理开
发我国西南地区动植物药资源，进行川产道地药材、民族医药和创新中药的开发研究；开展中药品质评
价和标准化研究；进行中医药防治常见病、多发病及重大疾病的临床研究。四川省中医药科学院先后承
担各级各类科研课题500余项，共获科技成果奖200余项，其中、部省级以上获奖成果97项，厅局级100余
项，在国内外公开刊物发表论文1000余篇，编辑出版中医药专著50余部。近10年来，在新药研究开发方
面，共获临床批件和新药证书60余项。现承担各级科研项目150余项，其中20余项，省部级60余项，创新
中药研发项目30余项。一只老鹰系统从成立以来，已获得多项成果。 

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

