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产品详情

在二手车行业内的人士大部分都因为这场疫情愁眉不展，生意惨淡，但
是却有一些二手车商在开工以后卖出一批二手车，这种销售业绩迎来了
一批二手人的围观，毕竟在疫情期间二手车市场都关门了，二手车商是
怎么做到在复工后就卖出二手车的。经过小李仔细探究以后发现原来二
手车商在疫情期间通过抖音推广储备了一批种子用户，这才能卖出这么
多二手车，这里小李带大家了解这里面的诀窍。

做好二手车网络营销的终极目的就是卖出更多的二手车，抖音这个平台
可以达到让更多的有购车需求的用户能够看到你的信息，找到更多目标
客户的这个目的。抖音的用户特性就是近50%的用户年龄在24岁以上，
60%的用户是女性超过60%的用户有大学学位，40%左右的用户生活在
一线城市和二线城市，这意味着抖音平台的客户有着更高的购买力。

1、了解平台特性，弹无虚发

每个短视频平台都有不同的特性，这意味着用户在发布作品的时候就要



考虑平台特性，抖音的特性之一就是视频非常的短，所以二手车商想要
制作推广视频的时候就要一开始就引人注目，并且舍弃以前那种硬广的
形式，通过类似小剧本，情景再现等等新模式去制作推广视频。

2、模仿行业大佬

二手车商在刚进行抖音推广的时候肯定不知道制作什么内容，并且专业
知识的不足很容易在抖音平台石沉大海，这个时候模仿抖音二手车界的
行业大佬的视频是一种非常不错的方法，可以仔细观察他们的文案方式
，拍摄手法，推广方式等等，然后进行模仿。并且在模仿的时候根据现
有条件进行改进，比如说，很多抖音二手车领域大IP的视频方式都是情
景剧，但是条件有限拍不出来怎么办，那就直接拍简单粗暴的现实故事
。

3、借助热点

抖音通常都会有爆款视频，热点事件，比如说一个事件火起来了以后就
会带来巨大的搜索量，那么你去蹭这个热点，就会带来很多流量。比如
说前段时间宝马女车主坐在汽车上面维权的事件就在全国引起了轩然大
波，那么你蹭这个热点的话，讲怎么在二手车维权是不是又能吸引一波
关注呢。

4、根据用户属性定制内容

要研究关注二手车的用户属性，根据用户属性去定制内容，比如说想买
二手的用户关心的是什么内容，他们可能喜欢看哪一类的视频等等，比
如说想买二手车的人群可能关心怎么才能买到实惠的二手车这种类似相
关的内容，那么你制作出来了以后，搭配上适当的文案，进行合理的视
频优化，那么你的内容就会被抖音个性化推荐的方式推广到关心这些人
的面前。

5、学习运营技巧

学会一点小技巧，能让你的视频播放量多百倍，比如说在发布视频的时



候给视频添加上合适的标签，怎么才能在抖音发布高清视频等等运营技
巧，这是让你跟别的二手车商不同的一步。

6、坚持

二手车商刚开始接触抖音这个推广平台没有什么效果很正常，所以需要
不断的坚持跟学习，心急吃不了热豆腐，三天打鱼两天晒网，那肯定是
做不好的，需要长久的优化视频创意，模仿，更改视频文案，那么带来
的效果肯定是意想不到的。运营的越好，带来的精准客户也就越多。

爆款内容有什么特点？

在研究了几期榜单后，针对他们的爆款视频，我总结了以下几个特点：

1. 贴近生活，做对粉丝有价值的内容

之前采访过不少抖音账号运营者，当问到如何能持续吸引粉丝时，他们基本上都不约而同地强调，“首
先要做能引发观众共鸣的优质内容”。

和一些纯娱乐类账号不同，汽车类账号更需要知识的输出，不管是用什么样的内容形式来呈现，最主要
的是能提供真正对粉丝有用的内容。这样一来，视频内容的选题就格外重要了。

上两周，「懂车侦探」爆款视频讲述了，小区物业乱收停车费的现象。目前数182.3万，转发数14万。评
论区不少粉丝感同身受，吐槽自己小区的物业。

2. 关注社会热点

借势、追热点，是很多账号涨粉的关键。如果能够与热门话题或时间巧妙结合，很容易被大家关注到。
热点也分为平台热点和社会热点。对于汽车类账号，平台热点比较难借势，像热门话题、BGM、舞蹈等
，更多会选择社会热点，例如节日、重大社会热点。

3. 分享知识的稀缺性

「视知车学院」曾一周涨粉62.3万，分享的知识相对更加冷门，例如，一辆车的加速能力好不好，该看
功率还是扭矩？开车撞了人，要不要垫付医药费？

当大部分账号分享内容同质化严重时，知识的稀缺性和可观看性尤为重要。除了以上三点，像更新频率
、视频的创意度、抖音号之间互相客串等都是涨粉方式。

在疫情期间已经有一批二手车商储备通过抖音平台储备了一批种子客户



，吃到了抖音网络营销带来的好处，运用好抖音这个短视频平台，可以
源源不断的带来新客户，吃下这波互联网跟二手车行业联合的红利
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