
连锁加盟企订货宝云定货小程序APP微商城

产品名称 连锁加盟企订货宝云定货小程序APP微商城

公司名称 广州阿德利网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 品类:进销存商城
品牌:订货宝
类型:订货系统

公司地址 广州市番禺区洛浦街厦滘村南路35号厦滘商厦10
层（部位：1号楼1019）（注册地址）

联系电话  18927528608

产品详情
导读：社区团购平台成经销商和小店的进货地，已经是行业内“公开的秘密”。经销商、小店老板组织亲友或员工，从平台上低价购入商品，再放到自己的店里原价零售出去。以此，小店老板不仅可以赚取多个平台的佣金，还能倒卖赚差价。B端自救“薅羊毛”的运动掀起，2021，乱象继续，经销商如何稳中求进，奋力生存？  

 

 订货宝原创出品人工作总结报告2020年，疯狂“跑马圈地”的社区团购，毫无疑问是公众舆论的焦点
。  

作为一种新兴的商业模式，社区团购瞄准居民的“菜篮子”出手，因为互联网科技巨头们不断烧钱补贴入局，“低价倾销”扰乱市场正常价格秩序而饱受争议。  
 

尽管争议不断，头戴监管部门“九不得”紧箍咒的各大平台仍然没有消停。在倡导“就地过年”的大背景下，在春节前夕以年货为名掀起了新一轮大战。  
▼ 

"薅羊毛“的B端 
社区团购的本意，是想跳过中间环节，直接触达C端消费者。  
但事实真的如此吗？也不尽然。  
曾经有业内人士反映过：某社区团购平台，只有一半的订单量是直接被消费者购买的；剩下一半都是经销商或者门店购买的，并且这些订单客单价很高，占到总体销售额70~80%。  
经销商或小店老板，组织亲友或者员工，从社区团购平台上低价购入，再放到自己的店里，以市场原价零售出去。  
  
有的小店老板同时担任好几个社区团购平台的团长，通过这种方式，不仅可以拿到多个平台的佣金，来回倒卖的差价也能赚不少。  
披着B2C外衣的社区团购，内里实际上是个B2B平台。平台成了经销商和小店的进货地，已经是行业内“公开的秘密”。  
正所谓，“你有张良计，我有过墙梯”。  
社区团购让经销商损失了部分社区小店、商超的销量；而经销商、小店“将计就计”反过来薅平台的羊毛。  
当然，这样做也有隐患，厂家一旦发现，也不会坐以待毙，追根溯源，罚款、取消政策费用，严重的甚至取消经销商代理权。  

乱象继续 经销商何去何从? 
2021，乱象还在继续。  
我们只需要问自己两个问题：：社区团购会不会消失？第二：社区团购的发展前景怎么样？  



很明显。  
作为新零售业态下的一种业务模式，社区团购未来肯定会长期存在。同时，随着时间的推移，社区团购对C端流量积累到一定程度，其巨大的发展潜力也会随之爆发。线上商城也是一样，装修好看的商城，往往更能吸引消费者。  
”资本不做亏本的生意“。平台体系成熟后，未来的社团团购回归良性发展，更加走向规范化和常态化，其发展前景不言而喻。  
弄清楚这两个问题。经销商自然知道该用什么样的态度去面对社区团购——  
拥抱变化，同时增强自身的生存能力。  

▼ 

新零售模式下的经销商 

如何增强自身的生存能力？传统企业能从社区团购模式中学到什么？  
首先搞清楚一点，社区团购是在新零售模式下发展起来的业态。什么叫“新零售模式”？我们来看一下，新零售模式的定义。  

“  

???????New Retailing?????????????????????????????????????????????????????????????????????
???????????????????????? ?#?????????#  

——????  

从定义中不难看出，新零售模式的的核心在于考验企业的”线上线下一体化能力“。  
不必多说，线上线下一体化发展已是趋势。许多厂商、经销商也在积极效仿社区团购的发展逻辑，建立起自己的网上订货商城，将业务的一部分搬迁至线上，节约人力成本的同时，提高订单处理的效率。  
转变思维，适应新零售发展逻辑，线上下单、线下配送是社区团购给传统企业上的“一课”。特别说明 
新零售业态下，只有把握住“线上线下一体化”核心内涵的企业才能做到稳中求进，成功在市场竞争中生存下来。经过变革的洗礼，更有思路，有想法的经销商，将迎来做大的机会。  
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