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01、抖音服装号项目玩法拆解

打开抖音，搜索关键词“服装”或者“穿搭”，不难发现这些账号的粉丝数都非常可观，视频作品各方
面的互动数据也很好，附带的收益变现能力也比较强。

服装号并不是只有手上只有服装店资源的人才能做，普通人也可以操作，总体来说门槛不高，不过对于
视频出镜者的颜值或者身材有一定的要求，那么普通人想在抖音上做服装号该怎么开始呢?

抖音服装号核心玩法主要是通过分享各种穿搭技巧来吸引粉丝，累积了一定的粉丝之后可以接广告或者
是卖衣服来变现。

1、账号定位

首先要确定账号的风格类型，主要输出怎么样的内容，做好内容定位和规划，抖音上的服装号基本上分
为以下几类：

穿搭教学/攻略 (此类视频最为常见，主要以分享穿搭法则、着装踩雷等穿搭技巧，没什么技术门槛，
但是同质化严重)

户外街拍 (这类视频拍摄成本比较高，对模特的颜值有较高的要求，需要注意模特的选择与产品的匹配
程度，新手不建议尝试这种)

素人改造 (通过改造前后的对比吸引观众，模拟消费场景，视频拍摄成本比较高)

日常穿搭分享 (主要是分享博主日常的穿搭，内容容易保持持续输出，观看性强)

技术换装 (模特根据动漫人物的穿搭来换装，是目前比较有创意的一种形式，唯一的难度是后期制作方
面)



服装评测 (难度系数较低，主要是分析服装版型、面料、材质、上身效果等各方面的优缺点，不仅能软
植入自家产品还能激发用户的使用需求和情感需求)

剧情类穿搭 (这种适合商家团队化操作，产品融入视频剧情中更能增强用户购买欲望，对剧本和演员的
要求较高，不然就是硬植入卖广告会引起用户的反感)

vlog类 (这种适合想要打造个人IP的商家，将自己开店过程中遇到的事情用视频形式记录下来，不经意
间种草，需要一定的视频制作技术门槛以及花费大量的时间)大家可以根据自己的实际情况来选择视频的
内容形式，最好是真人出镜，只要内容偏差不是特别大，可以采用多种内容形式相结合。

2、内容分析

服装方面的内容选题没有什么特别大的难度，多点参考同行，先模仿学习再创新改变，提高自己的审美
 ，了解目前哪类衣服比较受欢迎，针对不同类型、需求以及消费水平的用户群体，输出相关的内容；

有一点需要注意的是，要慎重选择上镜的模特，模特的颜值和身材很重要，当然也要根据账号的类型来
，如果能自己上最好就是自己上，不仅可以节省人工成本，还可以免去员工跳槽所带来的麻烦，建议

真人出镜，至于露不露脸的话就见仁见智。

除此之外，目前服装号内容同质化严重，想要在大量的账号中脱颖而出就一定要打造差异化人设，让账
号更具有辨识度 ，打造账号记忆点，一个好的人设IP会让账号更加难以替代，有效提高用户粘性和信
任度，提高转化率。

最直观的人设就是以作为粉丝朋友的立场创作内容，带入他们的使用场景，分享产品体验、成分品质等
信息，更加有利于后期变现。

在内容本身并没有特别大的亮点时，视频的文案标题主要是以能引导用户互动的为主，加深用户的影响
，打造多个记忆点。

02 、如何变现？

在抖音卖衣服，无非就是两种情况，一种是自己有实体店，另一种就是没有店也没有货的。

抖音服装号的变现方式比较单一，其中一种就是开通商品橱窗功能，这个适合没有店铺货源的小伙伴去
做，或者是可以引流到微信上发广告卖衣服。

而最常见也是目前最热门的变现方法就是直播卖货，这种形式更受用户欢迎，可以直观地给粉丝展示衣
服的上身效果 ，打消粉丝顾虑，解决用户痛点和需求，激发出购物欲望，是一种非常不错的变现方式;

一般情况下，还有一种变现方法就是等账号粉丝累积到一定的数量就迅速卖点账号换钱或者是出售粉丝
，但是一般选择做服装号的小伙伴们都是抱着长期变现的目标做的，出售账号这个变现方式没什么人选
择。

03、结语

想要做好短视频变现，最忌讳的就是想一口吃成个胖子，不愿意长期维护账号，仅仅依靠单个视频的力
量就做大做强走上巅峰是不存在的 ，以及不要盲目跟风。

好了，关于服装号的内容大概就讲到这里了，希望给大家做短视频带来一些新的思路。
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