
西瓜口袋模式系统开发

产品名称 西瓜口袋模式系统开发

公司名称 广州软狐科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区中山大道西富力街

联系电话 18026231817 18026231817

产品详情

西瓜口袋系统开发咨询（王青山）西瓜口袋软件开发，西瓜口袋模式开发，西瓜口袋系统价格，西瓜口
袋系统定制开发。

免责声明：此帖来源转载于网络，仅供参考，非平台方，一切与本人无关，本公司专業开发系统，不是
要做系统的一律勿扰！！

从普通个体来说，2021年开始，会步入困难期，苦日子真的开始了，挣钱会越来越难，大家还是有个思
想准备吧。这是内外环境变化、经济运行趋势、产业结构调整、金融监管态势等诸多因素决定的。宏观
上形势还不错，但跟你关系不大。唱高调虽然很好听，但没啥用。企业越来越头部化，社会群体也越来
越头部化。很显然，大部分人的境遇是停滞的、甚至是下降的。这将对社会管理提出严峻挑战。

共三个板块：1.西瓜团2.口袋购3.充值开团

西瓜口袋板块一（西瓜团）

你是服务商身份，同拼多多一样，找4个人来拼你开团的产品，5人成团（包括服务商）。

你是服务商A，找B.C.D.E四个人，共同团购例如100元的面膜。服务商永远不能中奖，B.C.D.E当中系统
会抽出一人中奖。如果C中奖，C以100元购买面膜，且免费获得一次口袋购的团购机会。

其余B.D.E三人没有中奖，公司每人给团品价格5%的现金，也就是5元现金作为补贴。如果你是服务商，
公司另外奖励团品价格的7%，也就是7元补贴。



试想，你不用在群里发红包，没中奖的3个人，每人拿走5块钱，想买东西的，中奖后把高性价比面膜买
走了，并且免费获得一次口袋购的团购机会。群里面会有更多的人说，这是真的吗？我们还可以再抢吗
？他一定会主动的找团长来问，大家在活动中间都得到了利益，自然会形成裂变机制。

对于A服务商，开团不仅能获得这5块钱，同时额外获得面膜价格的7%，7块钱。开一次团，赚12块，如
果每天开10团，赚120，开100团的话，是不是赚1200？

西瓜口袋板块二（口袋购）

上个板块提到C中奖，C将面膜买走，同时获得一次免费口袋购物开团的机会。

以卖价100元机器人为例，5人成团（包括团长），整个开团的4个人每人都可以9折90元价格购买机器人
。4X90=360元，C免费得到团品机器人，同时获得该次团品总价360元的5%，18元。

C通过第—轮西瓜团中奖，免费获得第二次口袋购开团机会。由此可算，C在100元购买面膜同时，获得
第二轮口袋购的机器人+18元，相当于82元购买面膜（定价100）+机器人（定价100）=200元产品。

同时，服务商A的上级在该次活动中获取相应利润。若C并非服务商或钻石服务商，仅为陌生朋友，那他
会问，这个游戏很好玩，我想开团，我该如何参与呢？我也想像你们一样赚钱，我该怎么去玩儿呢？

西瓜口袋板块三（充值开团）

西瓜口袋模式共分三个等级：

合伙人＞钻石服务商＞服务商

服务商充值：300元=300次开团

钻石服务商充值：300元=500次开团

重点：现阶段西瓜口袋公司政策，一个月内赚不到钱，300元全返，0风险！

西瓜口袋等级待遇

服务商



1.开团产品价格5%+7%=12%例100元产品的100*（5%+7%）=12元

2.推荐一个300元服务商赚50

3.直推服务商每充300赚50

西瓜口袋钻石服务商

1.钻石服务商开一次团，赚开团产品7%的30%

例：100元产品赚100×7%×30%＝2.1元

钻石服务商上级可收益100?7%?20%=1.4元

2.中奖者C发布的口袋购拼团产品，以100元举例，4个人购买成功9折

为4×90×5%×30%＝5.4元

钻石服务商上级可收益4?90?5%?20=3.6元

3.招募服务商充值300元赚120元

（1个月内不做全额退款，内测试行期间暂定政策，以官方为准）

4.直属服务商招募服务商，赚70元

5.招募钻石服务商充值6000元，赚2000元

6.充值收益（关系锁定，佣金锁定）

例:直推服务商每次冲300赚120

间推服务商每次冲300赚70



直推钻石服务商每次冲300赚100

注：服务商升级钻石服务商方式

1.一次性充值6000元.

2.累积充值满9000元.

重点：现阶段西瓜口袋政策，一个月内赚不到钱，300元全返，0风险！

很多人可能没意识到，过去的2020年，人类经历了自上世纪20、30年代大萧条以来蕞严重的经济衰退，
一方面，2007年的“次贷危机”并未彻底根除；另一方面，人类生产力迟迟不能突破，无法获得新的经
济增长点；雪上加霜的是，新冠疫情的横空出世重创了全球经济。
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