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产品详情

对于中国中小企业来说，英国是一个充满商机的地方。中国是英国第三大进口来源国，占英国进口商品
和服务的7%。自1999年以来，中国对英国的出口每年都在稳步上升，但近年来中英贸易有着大幅度增长
。与其他国家相比，英国对产品有一系列严格的要求和规定。所以，如果你计划从中国出口货物到英国
，对法律和标签要求有明确的了解是一个好主意。一般来说，包括中国在内的所有国家的出口都有三个
初级阶段。从一次性登记到领取出口许可证，到办理出口单证，再到办理出口清关手续。但在你进一步
行动之前，这里有六个从中国出口到英国的砖业建议。1. 进行深入调研：在进入任何新市场之前，调研
都是必不可少的，而英国与中国的距离较远，再加上其规模庞大、情况复杂，使其成为一个特别的挑战
。英国人口众多，自然环境多样化，这是一个来自世界各地的人们定居的国家。毫无疑问，英国市场商
业机会巨大，不容忽视，但与这个市场相关的风险也很高，这就是为什么英国质量市场调查是强制性。
你可以遵循以下两种方法进行调研:� 自己调研� 雇佣砖业人士进行调研那些在向欧盟市场推出产品时
，很少做前期调研的公司往往很快就会破产。不要像他们一样!如果市场前期调研做得好，将中国产品出
口到英国可以给你的企业带来真正的竞争优势。2. 确保你有经济经营者登记识别号码:当你向任何一个国
家出口产品时，你就成了出口商。在您从中国向英国提供货物或服务之前，您需要确定您是否拥有出口
权。贵公司的出口业务应该尽早进行登记。英国海关使用海关备案号作为进出口物品的记录手段。现在
也是时候问问自己，企业名称、品牌口号以及商标是否适合英国？它们是否足够好，足以影响英国民众
购买你们的产品，或为适应新市场而做出改变?当翻译成英语时，中文短语可能会有意想不到的含义，所
以一定要修正它们。3. 确定您想要出口的产品:进出口业务成功的关键是找到一种或几种能够成功的产品
。选择在海外市场已经有强烈需求的产品，可以为您的业务带来成功。产品决定是在对国外市场进行研
究之后做出的，为了得出正确的结论，你需要掌握你想要进入的市场的实际情况和资讯。可根据以下因
素选择出口商品:� 目标市场� 目标区域的产品熟悉度� 产品趋势� 增长潜力� 贸易法规和限制� 竞争
从中国出口时，先从一些低风险的产品开始，比如服装。这些产品被认为是安全地带，在大多数外国市
场往往总是成功的。一旦你适应了这个行业，你可以继续升级其他看起来在英国市场有前景的产品。4. 
寻找可靠的买家：你所有的努力都取决于买家所产生的销售额。因此，为出口业务找到真正的买家或进
口商是任何出口商的主要任务。寻找合适的外国合作伙伴有多种选择，以下是一些渠道:（1）B2B电子商
务网站B2B贸易平台是与来自世jie各国的活跃进口商和买家取得联系的可靠的地方。许多在线贸易网站在
全球范围内运作，以促进国际商业贸易发展。您可以从这些网站获益，轻松找到来自英国的真正进口商
。全球顶jian的B2B网站包括:� Tradewheel.com� Alibaba� Global Sources� Amazon（2）贸易展会贸易展
会是寻找全球买家的理想传统方式。这样的展会活动只有感兴趣的人参加，是建立国际联系的蕞佳场所



。世博会也是了解蕞新商业动态的重要渠道。（3）定制化服务定制化服务包括由公司雇佣的销售人员协
助寻找合适的买家。这些代理商的任务是为您找到可靠的外国买家名单，以支持出口业务。5. 搜索税收:
另一件需要考虑的事情是出口关税。当从中国出口商品时，一定要搜索并确定以百分比计算的全部出口
产品价值的税收。不同产品的税收和关税是不同的，你需要支付多少取决于出口的产品。此外，在与英
国市场合作时，也需要韧性。如果你想处理好英国市场，你必须要有耐心。在专家建议的帮助下，你可
以通过设定你的期望和预算来做准备。6. 与进口商建立稳固的关系:在与英国商人做生意时，与买方和进
口商保持持久的业务关系是至关重要的。英国采购商更喜欢与可信赖的朋友做生意。所以，一旦你找到
了对采购你的产品有兴趣的真正的英国买家或进口商，及时提供产品、保证质量，使客户满意。你也可
以找一个在该地区受人尊敬的代理商，用他们的服务来推销你的产品。无论你做什么，一定要按时履行
你的诺言，因为坏名声对你没有任何好处。
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