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产品名称 抖音直播间为什么被限流、被封号？抖音直播间
怎么提升权重？

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

数据显示，最近几个月，抖音累计处置违规直播513665次，永久封禁8752个账号，永久封禁18675个账号
直播权限。

还有很多人因为违反直播平台规则，导致账号被降权，被限流，直播间没有人气。前期为直播间所做的
努力都白费了。为什么抖音直播间会被限流？甚至被封号？怎样提升直播间权重，避免直播间被封号？

01直播间硬广引流抖音平台与微信平台是不兼容的，不能在短视频中添加微信二维码，除此之外，也不
能添加手机号、qq等于平台不相关的引流信息。在抖音直播间也是一样的，如果你在直播时，为了把粉
丝引流到自己的微信上，在直播间挂二维码，微信号，qq，手机号等，即使只是暗示性地引导也不行。
一旦被平台检测到，轻则抖音直播间被限流，重则封号，封号后，你的直播间基本上就废了。

?????????????????????????????????????

02违反未成年人相关规定抖音直播间部分高风险行业是禁止关联未成年人的，例如美妆、游戏、医疗等
，如果关联未成年，则会被抖音平台限流或禁播。

????????????????????????????????????????????

03直播间有负面内容传播

??????????????????????????????????????????????????????????????????????

04直播间封面低俗我们在讲到提升直播间人气的时候说过，高质量的直播间封面有助于吸引更多观众进
入直播间。



????????????????????????????????????????????????????????????????

05多平台，多账号同时开播很多主播在多平台，使用多账号同时开播，主要是为了获得更多的礼物，提
升直播间转化。但 是 ， 这 种 做 法 有 宣 传 其 他 平 台 内 容 的 营 销 嫌 疑 ， 而 这 种 导 流 到 其 他 平 台 的 行 为 在 抖 音 是 被严 令 禁 止 的 ， 所 以 ， 如 果 你 在 多 平 台 ， 使 用 多 个 账 号 进 行 直 播 ， 就 很 可 能 被 平 台 限 流 甚 至 禁播 。

06直播间有禁售商品直播间可以卖很多商品，但不是每一种商品都能卖。如果你在直播间卖平台禁售的
商品，就有可能被限流甚至禁播。直播间禁售商品包括但不限于：防身喷雾、激光笔等管制刀具；烟花
、爆竹、鞭炮等易燃易爆物品；含有情色、暴力、低俗内容的商品；含保健食品/药品/化妆品/用品等商
品。考室左臂根据、一卡多号，有蹭网功能的无限卡、群发设备、软件及服务，秒杀器以及提高秒杀概
率的软件；比特币、莱特币、贷款推广等互联网虚假货币，网络游戏、游戏点卡、外挂、视频类网站账
号等商品等等。

除了规避上述几个抖音直播间限流雷区，我们还要怎么做才能维护直播间权重，从而进一步提升直播间
人气呢？

直播间权重影响因素主要包括：直播时长、互动率、音浪、驻留时长、粉丝转粉率、转化率等，对新直
播间来说，直播时长、互动率和音浪三个是最重要的。所以，我们可以从这些权重影响因素着手，提升
抖音直播间权重。1、保证直播时长和频次首先，保证直播时长是对直播账号最基本的要求。如果你是一
个新手主播，那么直播时长就更重要了。对新手主播来说，一般建议能做到每天直播，每次直播至少2个
小时。如果无法做到每天直播，那么至少要做到每周直播2-3次。如果你关注过李佳琦、薇娅，就会发现
他们的直播频次也是很高的，基本每天都会直播，每次直播2-4个小时。其次保证直播频次：尽量保证按
时直播，保证直播开播时间的规律性。例如，你计划每周二、周四、周六三天直播，就保证这三天直播
时间的规律性。每天晚上8点到11点直播，或者每天白天固定时间段直播。这样做有利于积累直播时长，
提升直播间权重，规律的直播时间也能让粉丝养成定时定点进入直播间的习惯。2、互动要比卖货多或许
你会说，大主播的直播间都是直接卖货的，为什么我要互动多？注意，整场直播卖货的主播，大部分是
大主播，本身积累了很大的人气，直播卖货有人买账。但如果你是个新主播，前期基本上没有人气，就
需要多做价值输出分享，多互动，引导大家刷礼物。刷的礼物越多，直播音浪越高，直播间的权重就会
得到提升，直播观看人数一定不会少。形成这样的良性循环后，你再到直播间卖货，就能提升转化。3、
连麦互动连麦PK的好处就是能给自己的直播间导流，如果你能够连到一些大主播，或者连到比自己直播
间人数多的，哪怕PK输了，也能给自己的直播间导入一部分流量。还可以和自己的粉丝或者好友连麦直
播，这样做能让粉丝更有参与感，形成二次宣传，吸引更多人进入直播间，提升直播间人气。直播间人
气高，说明你的直播间受欢迎，权重自然而然就提升了。4、投放DOU+增加直播间流量抖音直播间是可
以投DOU+付费购买流量的。特别是前期直播间人数较少时，可以直接投DOU+增加直播间人流量，积
累经验。如果主播很有经验，成交能力也不错，但直播间没有流量，也可以投放DOU+买流量。一场直
播下来，DOU+付费5000元，最后的转化卖货能够净赚一万，佣金达八千到一万，那么每一场直播都可
以投DOU+。现在直播间的DOU+功能也比较强大，且还在不断在升级，可以选择标签，也可以直接投
放给粉丝。因为直播间开播并不会通知到所有粉丝，所以直接投放给粉丝，就相当于更精准的流量进入
到直播间，有利于提升转化。当然，也可以选择不同的标签，例如美妆、服装等，还可以选择地域投放
。
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