
抖音直播间爆单5大秘籍！拿走不谢！

产品名称 抖音直播间爆单5大秘籍！拿走不谢！

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情
对于正在做抖音的你，是否经历过这样的场景？

信心满满入局，却发现自己连第一步都不知道该怎么做。

光是账号定位，带货短视频的拍摄，主播话术设计，直播间引流款和憋单款商品的筛选，这些难题就像一座大山一样，把你压得喘不过气。

如果今年你还在思考要不要做抖音带货，那么明年你将要面对的问题是：同行都在开直播带货，把你的顾客资源抢走了，到时候，你该怎么办？

4月份，超过100万的抖音过亿的小店数量，前3个类目分别是：女装1756个，女鞋1154个，美妆护理608个。

直播带货已经成为了众多小众电商商家的标配，但毕竟绝大多数商家并不像明星那样自带流量，还是得从零开始做起。

虽说都是从零开始，但有人的账号做了半个月就起来了，而有的人做了半年依然场观寥寥。

其实，一个优质的直播间说来说去也离不开核心的3个点：即优质的人、货、场。

在做抖音直播带货之前需要具备这个最基础的认知：货比人重要，找到对的货是直播运营、店铺运营的基础。

抖音5大爆单秘籍

1、直播流量的底层逻辑。



任何直播间流量能转化的根本原因是货品有些本质的点打动了消费者。可能是性价比，可能是品牌，可能是独一无二，反正要找到一个让用户下单的理由。

同时也必须考虑这个品类、风格是否具有长期的比较优势，否则迟早会因为流量成本上升而慢慢被淘汰出局。

2，有效提升直播间权重。

内容向指标：点击、观看时长、评论、关注、送礼&送礼金额、加粉丝团、点击头像、Disl ike、举报

转化向指标：购物车点击、商品点击、商品收藏、商品下单。

3，长期稳定高频开播，主页直播信息预告。

4，粉丝群内开播push

5，直播引流短视频

直播前2小时发布2-3条预热短视频；

预告直播内容和日期；

避免直接提及秒杀、折扣、福利、优惠价等营销信息；

评论区维护直播时间引导其他用户发起讨论。

总结：
新手入局抖音，不要刚开始就盲干，多寻找业内的牛人、专家或者高手，这些人可以帮你过滤掉很多没用的信息，留下实用的方法和经验。
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