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产品详情

抖音直播如今可以说如火如荼，这些主播的带货能力令人惊叹，也激发了更多人想要在抖音直播中分一
杯羹的想法，然而却发现不知从何下手，所以今天七姐要分享的就是抖音直播的运营流程和技巧。

一、开通直播

抖音直播的开通非常简单，实名认证即可。之前阿卓也说过直播间变现的几种方式，当不需要带货时，
音浪和打赏成为了主要变现来源。当需要带货时，除了实名认证，同时需要开通商品橱窗，将商品链接
挂到直播间，开通商品橱窗的条件如下：

二、场地和硬件设备

首先直播间的场地要光线充足，给人明亮舒服的感觉。不同的带货产品对空间的要求也不同，零食，美
妆等产品可能需要给观众展现细节，样品体积也不太大，空间需求较小。带服装类产品需要模特展示，
同时也要有空间展示服装，离镜头较远，所需空间更大。因此在直播的场地上要根据产品来决定或装修
直播间。

至于设备，如果是电脑直播，电脑的配置要高，同时搭配的是摄像头，有了摄像头要有个支架吧，落地
的或者桌面的都可以，主要是视频画质要好，清晰度要高。

手机直播的话一般准备两个手机，一部直播，一部看观众消息，进行互动。不管是手机直播还是电脑，
最好都加个补光灯，美颜灯根据自身需要酌情选择。

三、产品选择



在产品本身过硬的情况下，价格又便宜，我相信出现翻车事件概率一定很小。如果货不是很好，那么足
够便宜，也可以。

选过产品之后，首先要对产品试用，在直播的时候才能更好的分享给观众体验感。产品的外在和内在的
特点，包括卖点都是要提前在直播前规划好，跟同类产品相比的优势在哪里？是价格便宜，售后过硬，
还是产品功能丰富，提前准备才能在直播时游刃有余。

四、互动

直播的时候除了要介绍产品，对于观众的疑问和评论都要及时回复。观众得不到回应，感觉受到了冷落
，可能就离开直播间了，对于人气和转化都是有损失的。人数不多的情况下，尽量回复每个评论，多互
动，提高直播间的活跃度。

在直播时除了产品，还可以多接地气的聊些家长里短，拉近与观众的距离感，毕竟除了产品，粉丝也是
自己的朋友。

当收到打赏或关注，表示观众对本身的认可。人的内心深处,生来就是期望被人认可和赞美，所以要适时
的表达感谢，顺便夸赞两句，会让粉丝得到满足感和重视感。赞美别人是最廉价的投资,却能给你带来无
限的利好，所以在直播时也不要吝啬自己的感谢与赞美。

五、直播后反馈与售后

正式直播结束后可以在账号内发详细的产品使用方法，提升用户体验，增加用户黏性。同时要及时跟进
订单处理，确保用户的消费体验，避免出现未发货、漏发等情况。

如果说世间最尴尬的事情，那可能就是开了直播以后，直播间中只有自己一个人，偶尔进来一个人，还
没来得及说 hello，别人就已经再次离开。

虽然看起来很好笑，但是这样的事时常发生在新主播身上，有多尴尬你品、你细品。

阿卓主要给大家解决三个问题；

一:抖音直播为什么没人看？

1、直播间没人看的最根本原因就是你没有粉丝或者粉丝不够。

粉丝是直播间人气的最主要来源，而积累粉丝是一个比较漫长的过程，这里就不给大家多说了，毕竟能
涨粉我们早就涨了，还用等到开了直播没有人气的那一刻

2、直播列表位置不够好

大家如果自己爱玩抖音的都知道，直播间看客除了粉丝以外还会有看客从直播间列表中进入，直播间列
表一般会出现在同城、或者是顶部列表之上。

假如你的直播间列表会出现在一个好的位置上，那就相当于有一个广告位推荐，无形之中就会有自然的
观众进入到你的直播间，就像是你通过搜索看到了这篇文章一样。



二：新主播怎样让更多人进到直播间？

[1] 首先，想办法上热门。

上热门需要做几方面努力：

首先要了解抖音平台规则上热门有什么规定，尽量按照规则来做。

比如上热门需要多刷玫瑰，那就在直播的时候引导观众，我要冲热门请大家多刷玫瑰，实在太冷清可以
请朋友帮忙刷一下。

[2] 其次，一场内容精彩的直播一定是能冲上热门的好帮手。

精彩的直播包括精彩的说话（提升幽默的方法）、精彩的画面（可以是丰富的表情、精彩的才艺表演、
琴棋书画舞歌酒、好听的歌声等等），要尽情地去发挥你的长处！哪怕是闲聊，也要提前做好攻略，准
备好冷场或者其他意外的补救方法。

[3] 最后，定时、规律地直播。

每天直播最好固定时间、时长，形成稳定的规律，这样粉丝才会按照你的规律按时过来看直播。

可以把固定直播时间段写在个人资料那里，发作品的时候顺带公布自己的直播时间。

然后之前也有说过直播列表位置不够好是直接导致直播间没观众的一个重要原因，而影响直播间排序的
最主要因素就是观众的留存率，这个就是表面意思，大家应该都懂，我就不解释了。

留存率越高，最终可能获得的直播间排名也就越高。

抖音根据留存率判断你的直播间是否值得推荐，假如观众都留不住为什么要给你推荐呢？

三：怎么提高直播间留存率呢？

1.封面图选一个符合自己主题的照片，选美女等照片是吸引人，但是人家进来后发现驴唇不对马嘴一样
会退出。要突出人而不是背景，人家不是来看风景的。

2.尽可能提升自己直播间的人气，可以自己挂几个小号或者让朋友帮你挂一下，毕竟直播间只有几个人
的时候，观众进来看到也会感觉互相尴尬。

3、拒绝“不好意思”的心理

做直播本来就需要良好的心理素质，可以大家一起嗨，也可以沉醉在一个人的世界里乐到不可自拔。

李小璐最近的直播斩获4000万销售额，打赏高达85万，但是大家都知道她被骂了4小时，评论区留下10000
0句脏话，如果大家觉得自己委屈了，就想想别人吧，没有谁的成功毫不费劲。

刚开始做直播的时候很多人都会担心这担心那，不过主播在最开始直播一定要战胜自己克服不好意思的
心理，主动去和喜欢你的粉丝聊天。

不必顾虑，勇敢说出自己的想法和粉丝交流，面带微笑。笑容能够很好的消除自己的紧张情绪，并且能
够融洽观众对你的态度，觉得你人很nice。



同时运用辅助语言，时不时的用的眼睛去注视一下摄像头，对着你的观众。这样，观众会有一种你在跟
他交流的感觉，注意不要长久凝视。

下面三点讲新主播直播冷场、没人说话，怎么办？毕竟直播间如果冷场，那观众就会觉得没意思而离开
。

其实很简单，只要能调动观众的积极性你就赢了。

4、跟观众玩彩字谜，先口述字谜，让他们猜。

如果他们及时跟你互动你就达到效果了。如果还是没什么人跟你互动，那么你可以以开玩笑的方法吐槽
大家小笨蛋之类的，然后自己再说出答案。注意字谜一定要新颖有趣，买彩字谜的书或者直接百度都能
满足你。

5、发h包，每次直播不定时地给大家发发h包。

（记得要在上一次直播时预告、直播期间不时提醒大家几点发h包）、首次进直播间有h包、点关注有h包
、虽然有人说这些粉丝都是冲着h包来的，但是新主播很需要提高人气，这个方法的的确确短期内可以提
高粉丝量和互动，互动上来了自然有更多的人跟风而来。

6、疑问结尾

指的是经常说话时，以一些疑问的话题、语气结束，让观众能继续跟你聊下去，不要自己把话题说死了
别人不知道怎么搭话。

做好直播最重要的就是用心，把粉丝当成朋友，真诚对待，才能持续稳定提高粉丝量。

有任何抖音相关的问题可以留言咨询，阿卓知无不言 言无不尽。

以上就是抖音直播的运营攻略，如果你还有不懂的，对于抖音直播带货还有其他问题，可以加阿卓的V
信咨询。
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