
在抖音卖衣服赚钱吗 教你怎么在抖音上卖衣服

产品名称 在抖音卖衣服赚钱吗 教你怎么在抖音上卖衣服

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 80.00/h

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

说到抖音之火爆,在中国用家喻户晓来形容还真不过份。有人在抖音上娱乐,有人从抖音上看到商机。2018
年12月,抖音正式开通了购物车功能。可以将抖音创作者的电商平台内的商品通过短视频形式进行分享,包
含了"商品橱窗"、"视频购物车"、"直播购物车"三大功能。这就意味着抖音不再像以前一样基本只能做广
告了,可以达到从"看视频"到"一键购买"的效果,大幅提升了卖家的卖货效率。

抖音全球月活跃用户数高达30亿,日活跃人数高达15亿!这就是抖音的引流能力。而流量的背后暴露出来的
,是短视频未来无法估计的用户效益和经济效益。面对这样庞大的数据流量端口，谁能不被吸引？

但是,如何在抖音中吸流量,如何在抖音中卖货赚钱?我们不知道!你看到别
人在抖音上月卖货几十万，你却一分钱的货都卖不出去?如何快速抓住
抖音最后的红利?而不再是干巴巴的愁客流,愁销量。

下面就和大家分享一下:服装人到底应该如何利用抖音卖货1、做好内容定位做抖音之前先要明确自己的
定位,也就是要做什么样的内客。选对自己的类型和定位,那你就已经成功一半。像服裝类,一般就是变装
教程、街拍和穿搭教程或红人植入等,你可以做一个抖音里剧情最好的街拍,不需要多么精致,但内容一定
是最吸引人的,服装类目的视觉冲击性很强,上身效果一目了然。

2、引流

内容定位确定之后,我们就要想办法引流。在抖音上,优质的内容才能获得更多的流量。但是想要流量高,
仅仅优质的内客是不够的,我们还需要了解平台特点,搞懂算法机制。抖音的算法,其实是一个漏斗机制,跟
今日头条的去中心化的推荐算法原理基本一致,用户刷到的内容是基于算法属性+实时热度+用户关系的综
合推荐。



举例来说,我们上传一个视频之后,平台会给我们一个初始流量,然后根据率、评论率、转发率判断。我们
的视频是否受欢迎。如果第一轮被评判为受欢迎,那么平台会将我们的视频进行二次传播。随着一次一次
推荐传播,抖音平台会逐渐给我们推荐更大的流量。

相反,如果在笫一波或者笫N波反馈不好,抖音就将不再推荐。没有了平
台的推荐,我们视频想火的概率微乎其微，因为没有更多的流量能看见
我们。

平台推荐原则中,转发量>评论量>量,所以我们需要确定好努力的方向,借助热点创作出优质的视频要努力
维护好和抖友们的用户关系,让他们积极转发、评论和。3、卖货技巧想要在抖音中做推广,我们还需要考
虑视频的调性是否和我们的产品相符。如果只是单纯的美人+快节奏视频,是很难植入产品的。那么,想要
在抖音卖货,我们应该怎样做？1、巧妙引入。在策划视频时,我们要运用合理的方法,把用户的目光吸引到
植入的产品上去,尽量避免直接介绍产品。以服装举例,我们不能直接介绍我们的产品,可以从介绍服裝的
搭配小知识入手,比如如何搭配最时尚者不同面料的服装等,在比较显眼的位置处,我们可以摆放产品或者
品牌标识,让观看者一眼就可以记住我们的产品或品牌。

2、红人带货

抖音红人凭借优质原创内容积累了大量粉丝,也可以成为品牌在抖音平台传播推广的重要媒介,良好的受众
基础,加之内容产出的创新力,让抖音红人成为越来越多品牌短视频营销合作的首选。

红人的高人气再加上购物车渠道,哪怕视频全程只有照片切换,没有口播内容,也会吸引众多粉丝去购买。
粉丝们只需点击短视频一旁的小购物车,就可跳转到购买界面,方便快捷。或者他不介绍我们的产品,只是
在录制视频使用我们的产品或者摆放在显眼位置,他的粉丝们也会主动去搜索、询问或者点击购物车去查
看,这就是“粉丝经济”。3、后期维护抖音是短视频平台,同时也具备相应的社交属性,是品牌与受众的一
个沟通渠道,所以在抖音平台,对于既有粉丝和新粉丝应该同样给予重视,定期维护。一定要持续性的积累
流量,比如多和粉丝互动、跟拍热门视频、和紅人相互引流等都是我们积累流量的方法。另外,短视频形式
固然新颖,但是风格固守难免也会形成视觉疲劳,所以视频内容要注意视觉层面吸引力的保持与提升。

等到拥有一定的流量以后,我们可以逐步引入产品、引导他们关注我们
的店铺(抖音橱窗或微店、淘宝店等),成为我们的客户前期的积累是为了
避免直接引入产品,造成人流量的消失,等后期逐渐稳定以后,我们可以在
小视频下方创建自己的隐藏菜单,展示我们的畅销单品或者创建购车窗
口。

4、直接卖货当然,如果你不想拐弯抹角做内容,你也可以直接在抖音搭建橱窗卖商品,因为产品展示"本身就
是内容，好创意或美观的展现形式等于有吸引力的广告,理所当然能直接卖货。任何一个火爆的产品,都不
会是单纯消遣的东西,背后必定隐藏着无限的商机。无论是运营还是营销，一些速成技巧虽然有用,但是如
果我们不能理解背后的规律,往往容易照猫画虎,不得要领。所以我们要了解平台的特点,搞懂算法机制,学
会总结内客趋勢,合理运用抖音平台卖货。对于服装人而言,这同样是一个机遇,我们需要做的就是寻找有
利于我们发展的市场,抓住新零售的红利。生意越来越难做,客流量越来越难获得......抖音卖货无疑就是这



个时代给所有服装零售人最奷的一次逆袭机会。
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