
线下门店运营管理系统开发案例

产品名称 线下门店运营管理系统开发案例

公司名称 广州量子云力科技有限公司开发部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区棠东毓南路15号智慧港G栋410

联系电话 15918648642 15918648642

产品详情

线下门店运营管理系统、线下门店运营管理软件、线下门店运营管理平台、线下门店运营管理模式开发

    2020疫情之下，便利店行业竞争激烈，让很多商家和老板纷纷选择进军连锁门店管理系统。虽然线
上非常赚钱，但是没有什么事情说你想做就能成功的，那么，线下门店运营管理系统销售提升方案？接
下来我们就和大商创一起来看下。

1、及时上新品

我们知道有一些商品会和季节因素有很大关系，不同季节商品的销售情况会有所不同，门店商家应该了
解商品的淡旺季，及时保持店铺商品品类更新，坚持少量多款。

2、调动门店导购激情

其次，提升门店销售力，与门店导购的工作热情息息相关，门店老板要合理安排好每位导购的工作目标
，并通过加大提成的方式来提升导购的销售热情，让员工在揽客、服务客户方面更有动力，进而提升销
量。

线下门店运营管理系统销售提升方案

3、开展线上线下一体化营销



传统实体门店在营销活动方面过于单一，基放眼望去几个街区都是千篇一律的打折促销活动，消费者走
过去并不会产生兴趣，智慧更加麻木。随着互联网的发展，企业可以通过布局线上商城来开展线上营销
活动，一来可以实现引流，二来又可以将线上的流量引导线下，实现客流转化。

4、异业结盟

异业结盟也是一个门店提高销售力的方式，就是指市场中那些不同层级的商家，既可以是同类行业，也
可以是不同行业之间的合作结盟，顾客在这家购买商品后，通过小票又可以去另外一家领取优惠，就在
顾客不知不觉进店的时候，就提升了门店的进店购买率。

5、老客户维护

门店客流量较少的情况，也不要只顾着拉新，也可以安排一些工作人员整理老客户的资料，进行针对性
回访，搜集客户的建议和意见，既能增进与老客户的感情，也能为今后的销售做好准备。

通过上述的介绍相信您已经有了更多的了解，大商创连锁门店管理系统，打通微信分享接口，可以轻松
发布到私域流量群或者朋友圈，快速邀请大家进入直播间观看，完美激活私域流量。没有开发能力的商
家，可以选择技术实力较强大商创，借助其专 
业的直播商城系统，帮助我们快速掌握运营小程序直播的技巧，实现业绩的增长。
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