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产品详情

最近，我们抖音电商系统班学员五芒星，在不到一个月的时间内，成功把抖音账号做到了月销35万，女鞋类目，客单价100出头，而且从起号第一天到现在，一分钱广告也没花。起号速度之快，客单价之高，让风云老师也有些意外。

 

五芒星同学曾是风云老师五年前的淘宝系统班学员，很多老学员都认识她，今年下定决心做抖音卖鞋子。你肯定不相信，在报名学习之前她都犹豫了一个月。据我的感觉，她其实根本没有把握和信心，只是想尝试一把，万一成功了呢？果然，她成功了，现在每场直播大约卖3万元左右。六月份预计销售额会突破80万。

有人会质疑，她怎么可能一分钱都没花呢？实际情况是这样的，起号的前三场，我让她去投放一些随心推广告，但是连续几场都没花出去，钱全部退回来了，后面起来了流量后，也不需要再花钱了。所以，确实一分钱没花。

当然，广告费没花出去，货品上确实是亏损了一些，大概是3万多元。流量爆发后的第一场亏了2万多，第二场亏了1万多。后面就是全面盈利的，大概在第10场左右收回前期所有投资开始赚钱。现在每天可以盈利3000-8000元，对，是每天。

有人会问，为什么前期要亏一些呢？因为抖音的推流机制是“有成交就有推流，有互动就有推流，有停留就有推流”。起号前期要通过超级性价比的产品来吸引用户停留互动成交，所以定价会非常低，成本70元的鞋子直接挂29.9元销售，成本30元的鞋子直接挂9.9元销售。你想想看，这样的鞋子在淘宝、拼多多都不可能是这么低的价格，当然会引起用户疯抢。只要用户疯狂下单，账号就会快速获得巨大的精准免费流量，然后一个抖音号就起来了，现在每天只要开播就会有很多人进来买鞋子。一场直播下来，累计好几万人观看。

你说做抖音电商到底难不难？从风云老师的角度看，比淘宝拼多多确实要简单多了，但是很多人为什么还是做不好呢？道理非常简单，你做不好一定是别的地方还有钱赚，比如淘宝天猫店、拼多多店、京东店、阿里巴巴店，或者你还有盈利的实体店铺。如果你已经被逼无奈，无路可走，我相信抖音电商一定能做成功。风云老师给大家看看一些案例，这些都是从抖音上找过来的粉丝，给我反馈的他们自己的数据。



 

看见了吧，朋友们，这是另外一个电商世界。只是你不知道，已经有很多人做得非常非常好了。如果你还不去了解尝试，走在更多人的前面，以后又会懊恼，这么好的机会为什么自己又抓不住呢？

风云老师为什么一而再再而三呼吁大家的去做抖音电商，是因为现在还有巨大的免费流量红利，大家进去赚钱不需要花很多钱，而且还有一个副产品你完全不可能想到，那就是只要前期把抖音小店的销量做起来了，当你不开播的时候，每天都会有订单来。这个流量来源就是抖音直播间——购物车单品详情页底部——猜你喜欢。这块的流量会越来越大，因为开播的账号会越来越多，抖音切给电商的流量也会越来越多。这个就是市面上现在冒出头的抖音店群。

所以，朋友们，抖音的想象空间还非常大，因为还有无数的人从来没有在抖音上买过东西，这就是潜力。早日进驻抖音，早日摸清套路和玩法，走在大多数人的前面，五年后你一定会感谢今天的决定。

顺便提一句，很多富豪都在说金融危机快要来了，风云老师也非常赞同，建议大家这两年手上一定要留存大量现金，有备无患。当然，最重要的还是要把抖音做好。2008年全球金融危机的时候，做淘宝电商的没有受到什么影响。如果三年内发生金融危机，那么我想做抖音电商的可能影响也会非常小。个人观点，仅供参考。
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