
你知道抖音有哪几种变现方式？
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产品详情

在互联网经济时代中，流量就是金钱。对粉丝流量进行留存和转化。这点非常关键，毕竟对很多抖音用
户而言，变现才是他们的最终目的。

1、通过电商变现

通过抖音平台的商品链接，购物车功能链接到购物页面，最后实现电商的变现方法。操作步骤：进入“
创作者中心”点击“商品分享功能”，进入橱窗管理，选择“添加商品”，搜索商品点击，“加橱窗”
添加商品，点击发布。我们需要注意的是，内容如何与电商进行对接，必须考虑商品是否受自身定位的
影响。与大家自身相符合，否则可能不仅电商的效果不佳。还会对我们本身自己的账号产生非常不好的
负面影响。

2、广告变现

为商家提供广告是主流的变现方法。短短的十秒的一条视频，就可能卖到数十万元。但其需求在于，不
少商家为了推广商品或与产品相形象相符合。想与群体相符的达人合作，借助他的人气资源进行非常大
的推广。但一般来说，抖音的达人发布的广告视频，往往只有两个来源。

第一个来源，是视频由广告主提供，达人只发布而不创作。

第二个来源，是视频由达人为广告主量身定做并推广和发布的。就目前市面上来说的广告视频啊，还是以第二种居多。

一方面是因为平台对广告的监控也非常严格，如果广告痕迹过于明显，则不仅没有效果，还会导致账号



被限流。对于广告主和达人双方都没有好处。大多数抖音创作者具有内容创作能力，他们创作的视频，
更符合大众的口味，而不是为产生广告而去创作视频。

3、直播变现

直播变现的主要有三种方法：植入广告，广告主借助网红的人气进行他们的商品的推广，网红收取广告
费用。

是打赏会员费用粉丝在账号平台上购买虚拟的礼物。这部分收入呢，一般是由平台和网红主播一起分。

是电商变现，这与淘宝直播相同，接入了购物车功能的账号。在直播的页面内，会有购物车的入口。比如一些吃播的账号。网红的主播，可以直播试吃，效果就相当于是带货了，如果粉丝觉得好吃，就可以购买相应的物品。

4、整合变现

整合已经越来越普遍，但抖音营销是整合营销的一个环节。实现现金的一小步。

毕竟，有很多商品不一定适合在抖音推广和实现。即使在成熟的电商平台某宝和某东，也有难以转型的商品。

所谓整合营销，就是把企业的实际情况和实际需求结合起来。所有独立的营销部门有效地结合、协调和发展在一起，达到整体协调的营销效果。

这些独立的模块存在于不同的场景、不同的对象、不同的营销形式中。

例如：线下地铁广告、电梯广告、商品及服装店促销、客服线上运营广告软文、游戏活动等。

介绍一个整合营销的成功案例，“海底捞的隐性吃法”。接触到TikTok之风的海底捞突然成为网络名人，因为海底捞的隐性吃法传遍了整个网络。至于海底捞这个话题，已经玩了近十亿次了，销售效果自然不言而喻。但是对于一个火锅店来说，应该是一个涮，这样你就可以进去了。而网上名人油面筋牛肉、番茄饭、海鲜粥、自制黄瓜等简单新颖的吃法，又一次刷新了大众对海底捞的印象。

5、IP变现

对于很多网络名人来说，个人品牌建设非常成功，拥有数百万甚至数千万粉丝。它的影响力不小，甚至不限于抖音平台。

这种网络名人可以利用其知名度来实现。尤其是在线名人孵化公司旗下的艺人，在公司的运营下，可以获得大量的优质资源。可以实现为线下活动，参与各种电视节目，接收各种商业广告作为代言等等。

这里的经典案例。有一些现代兄弟，他们通过在抖音平台上聚集人气，实现了从网络名人到娱乐圈的飞跃。真的从网络名人变成明星了，摩登兄弟还参加了江苏卫视的跨年晚会，经常和明星同台演出，简直就是大明星。

6、分流变现



分流就是实现其他账户的分流，这也是实现抖音的一种方式。

分流的对象是有大量外账号粉丝的账号，利用自己的名气和分流来进行外吹。粉丝可以从标题、话题、评论等进入另一个账号。从而增加小号的粉丝数量。

另一个分流对象是创作团队内部的其他账号创作团队，利用粉丝数量多的账号分流小号。和明星做新产品广告是一个道理。

帮你小号，赶紧弄一群种子粉丝。基本上专业的内容团队都会用这个方法。这样不仅可以缩短小号孵化成大尺寸的时间。通过CP号和矩阵号，团队可以快速扩大粉丝的覆盖能力。突破单个账户的限制，从整体上降低他们的风险，增强流动性。
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