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产品详情

我们先看一个案例，然后我们琢磨学习一下，看看找到适不适合我们自己的店一些方法！

有这么一家餐厅，

短短7天揽客492桌，客流增长近100%

品牌曝光1亿次，也仅用了一个月的时间。

从疫情以来的萎靡不振硬生生做成了如今客流爆棚、排队的网红实体店。

????????

它是通过抖音、快手来实现的，仅仅一个月就火遍全国。

做为小实体店老板简直是不敢奢望的结果，那么我们能不能有些启发，

不动用太多资金，



不改动店面装修，

也不改动现有菜单的情况下

就做到引爆我的小店?

答案是完全可以

我二姨夫开了一家卖卤肉熟食的店面，

味道还可以，不算最好也算有一定的特色，

之前都是“坐商”，等着客户来，看地吃饭。

每天的卤味也不能当天出售完，

导致不少客户慢慢流失。

后来，通过抖音门店、和快手的双重渠道推广

现在天天排长队，因为城市很小、通过抖音、快手短视频宣发

1. 引流

最原始的人流

去年中旬开始的时候熟食店是基本没什么人的，就给我二姨夫想了个招。

卖新鲜鸡蛋，超市卖5.8一斤，你就卖5块，一斤赔2毛，每天只卖400斤，一天也就赔80元，很快就有很多
社区大爷、大妈来排队购买，

买的时候可以免费品尝熟食试吃，这样就有很多买鸡蛋的人买了卤肉熟食把鸡蛋亏的钱就赚回来了，而
且更多人知道这家卤肉店门口总是排队，一定是最好吃的，大家口口相传，生意本身就越来越好，不过
还有更厉害的招。

蝴蝶效应



通过快手、抖音每天拍摄排队情况、只展示卤肉的诱人视频，

每天都是在视频里坚持说一句话，“咱家熟食太好吃了，每天都是大爷大妈先来排队购买，安全实惠大
妈们不会看错”大概坚持录制了一段时间，把各种卤肉都展示的差不多的时候。

开始通过抖音DOU+ 、快手热门组件，按地域投放6-10公里范围，获得大量展示，因为城市本身也不大
，就有很多人闻名而来购买卤味熟食，这次来的人群就偏年轻了，而且不太愿意排队，就弄了个微信预
约，很多人都是提前预定，提前支付，然后上门来取，既方便又可以很好的算出明天要卤多少食材。
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2.培育
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3.裂变
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总结

上边这些看到了，抖音和快手是可以实实在在在帮助我们实体店做线上引流推广的。我把经验简单的总
结了下发表出来希望能帮助更多因为疫情或者不会经营的实体老板，但是千万不要套用这些方法，因为
每个实体店的产品不一样、地域不一样、经营理念不一样，方法和方案是要有区别的，和人性利用、营
销、定位关系都很大，而且要打造一个网红店需要从各方面考虑，比如“人/产品/形式/渠道多方面原因
，现实中每家的资源不一样，打造的点也不一样”。

最后送大家两句话：实体店不能在“坐商”，一定要动起来做“行商”如果现在不具备线上引流能力，
未来你将无流可引。随着互联网的应用，经商环境发生了巨大变化，这是大趋势，也是一代人消费观念
的转变!
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