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产品详情

如今全是是內容营销时代，开一个店铺要想吸引住来顾客或是要根据一些方法来汲取总流量的，大伙儿
常见到的便是直播间，淘宝直播间总计粉絲是必须一个全过程的，另外也必须一些方法来正确引导消費
，这就需要一些关键点，提升 直播房间的人气值很多人会用大红包来刺激性大伙儿，可是有的人用大红
包却起不上实际效果呢，这很有可能便是你的大红包正确引导方式出了难题，下边大家就来详尽说一下
直播房间大红包的游戏玩法。

运用大红包引导关注的方式：

 

一、在粉絲群发红包【合适线上总数不超过20人的直播房间】

许多直播房间，无论哪一个品类，都是在玩珍品拍卖方式，便是那类详细介绍完A商品，报尺码，必须
的观众们扣字XX号，到某一个连接提交订单的方式。。。。这类方式在淘宝直播间是沒有错的，要想把
收看量拉上来，仅有靠商品的及交易量单量。。。。假如你用的是“99元到顶”或是“真惠选”标识，
看的是交易量单量，用别的标识，看的是成交额。。

可是新直播房间，早期沒有是多少粉絲，用那样的方法会比较慢，必须渐渐地累积。

能够 直播间中插进大红包的阶段。

例如：每详细介绍完一个商品，扣字后，消费者拍完。就需要开展大红包阶段。

网络主播说：“好啦，如今又进到大家的大红包阶段了，我们在粉丝团发超大金额红包”



网络主播说：“沒有入群的赶快进粉丝团了”

网络主播说：“如何入群呢，点直播房间的左上方头像图片进来，会见到关心和粉丝团选择项，点一下
粉丝团就可以入群了，我立刻要在群内发大额红包咯哦”

1、拿着手机上，冲着摄像镜头演试如何入群

2、提早把入群门坎设定关心才可以入群

网络主播说：“我给大伙儿10秒的時间提前准备，10秒以后我也在群内送红包”

网络主播倒数计时10秒，网络主播说：“好啦，我想送红包了。”

【在摄像镜头下演试送红包，发红包金额假如小得话，键入额度的情况下别冲着摄像镜头，大家一开始
的情况下每一次额度为1元，大红包数量按线上总数走】

发了大红包后，网络主播要开启群，在摄像镜头下展现多少人领红包。

目地：

1、送红包，能处理网络主播尬播的难题。当线上总数有5个之上，直播间的情况下没有人互动交流，大
红包对她们的吸引力或是非常大的。

2、处理关心增加量难题。进粉丝团领取红包，就得先关心才可以入群，关心增加量能产生肯定的权重值
，有权重值了，收看量还会继续远吗？

3、处理线上不吭声的互动交流难堪，要想交易量，务必创建信赖，想信赖务必创建互动交流。。。而大
红包是有效的互动交流。。。

4、每详细介绍完一个商品就发一次大红包，处理新入直播房间滞留时间的难题。。。要了解，刚来直播
房间的人全是二线城市的人，都是有肯定的空闲时间，她们钱很有可能很少，便是時间多，而大红包频
次多得话，对绝大多数人而言或是有一定吸引力的。

二、根据支付宝付款动态口令送红包【合适线上总数200人之上的直播房间或是不宜玩粉丝团的直播房间
】

游戏玩法概述：

1、卡一个连接点，例如关注点赞每满2万赞，就发一次大红包，千万不要卡固定不动连接点，例如整时
送红包，每三十分钟送红包。。。。

2、红包金额要大。

例如：到2万赞了。

网络主播说：“好啦，现在是大家的大红包時间。大家或是和以往一样，200大红包起，每提升一个关心
提升20元大红包，如今的粉絲是12000个，我们提升一个关心就提升20元哦”

【网络主播要一边说，一边拿手机冲着摄像镜头演试如何关心】

网络主播说：：“好，从现在起关心。”



【時间要不断5-10分鐘上下，不必用时过长，在这里10分鐘内，这时持续反复注重送红包的额度和关心
一个人提升20元，并在摄像镜头下演试，例如一开始是200，提升一个人，就键入220，再提升一个键入2
40，依此类推】

哦，正确了，在10分鐘内，也要演试告知大伙儿，怎样才能领取大红包。也有，在这段时间内，如果有
副播得话，还要衬托氛围。

一样，发过大红包后，要在摄像镜头下展现付款动态口令，都有几个抢了大红包，谁抢了要多少钱这些
。

1、拉又高又大直播房间的人气值互动交流，诱发这些在线观看的人互动交流 关心。

2、提升绝大多数人的滞留时间。并且非常容易正确引导大量的分享。

3、发展额度自身定，可是越高的额度越有吸引力。
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