
抖音直播间增加人气的几个妙招

产品名称 抖音直播间增加人气的几个妙招

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

    抖音直播间人气怎么提高，抖音上热门的佳方法，怎么让拍的抖音上热门，影响抖音直播间人气的
因素有哪些？

    在线人数就是观看你直播的实时在线人数和总观看的人数。坚持稳定的开播节奏，每天在固定的时
间开播，并且稳定在开播3个小时以上的话，这样可以积累账号的权重。

    互动量

    主要包括观众的评论数，数量，观众刷礼物的数量，关注的粉丝，点击进入直播间购物的人数，以
及分享直播间的人数等。在开播的时候，引导粉丝来互动，包括留言，，关注，加粉丝团，这些一系列
的操作都是可以提高直播间的人气。

    留存率

    人气越高推荐就越高，抖音就会把你的直播间推送给更多的观众来看，什么是留存呢，比如说，有
10个人进入到你的直播间里面，有3个用户留下观看，那么这3个人，就是留存率。

    测试账号直播权重

    这个不管说是老号还是新号，都是可以用来直播的，如何判断自身账号的直播权重呢？这个是需要
去测试的，如果说账号开播的几分钟内，没有任何人进入到直播间的话，就立马关掉，然后等几分钟后
在继续开播，同样的开播方法来测试，如果还是没有人进入到直播间，就说明了这个账号暂时不适合直
播，可以在等一段时间。

    突破直播人气

    刚开始直播的账号不适合直接走带货的模式，先不要直播带货，先吸引进来，让停留的时间更长，
以此来增加直播间的权重，等后期直播权重高了，可以开始卖货。因为直播间的权重是有一条单独的算



法，如果前期直播间没有权重做不起来的话，后期想要在做起来就比较费时费力了，如果开播始终都是
几十人的话，没有多大浮动一直不过百？那么就关掉，从新再开。

    爆款视频

    当我们在发布视频爆了的情况下，要马上开直播，在抖音直播的过程中，视频右上角的头像外面有
一个粉丝的，动态的圈，能够吸引用户点击进入我们的直播间，这样的情况下能快速的吸引大量的人进
入直播间，这是快速提升直播间在线人数有效的方法。

    在开播前

    对于一场成功的直播，开播前的准备工作也是十分重要的。好的开播准备可以很好的为直播间积攒
初始人气，奠定了人气基础，才能获得推荐流，吸引更多新用户观看。

    提前进行直播预告

    可以在开播前1-3天发布直播预告短视频为直播预热，在视频内容、文案、评论中加入直播日期、
主题等信息，确保粉丝不会错过直播间。

    同时也可以在预热视频下与粉丝互动，了解粉丝的需求，在直播中针对性地推广，既能增加粉丝的
好感度，还能提高直播商品的转化率。用短视频为直播预热和引流，达到短视频即时种草，直播拔草的
目的。

    选择粉丝活跃时间直播

    首先，播主可以设置固定的直播时间和直播时长。固定的直播时间有利于粉丝形成观看习惯，不易
错过直播时间。

    其次时间不宜过长，过长的直播时间很难让观众保持持续的热情。每次下播前也可以提醒观众下次
直播的时间，增强粉丝粘性。

    后，在合适的时间点直播。一般来说在可以选择粉丝活跃的时间段内，开启直播，容易吸引来自粉
丝的流量，奠定直播间人气基础。以下图为例，种草播主［种草丛］粉丝活跃时间段在20：00，而播主
的直播时间固定在晚上20：00，这个时间点与粉丝活跃时间相吻合。

    直播dou+助力

    直播时适当的通过dou+投放自己的视频，也可以提升直播间流量。

    可以通过飞瓜数据的［直播监控］功能可以分钟级查看他的直播的音浪收入、人数峰值、弹幕数趋
势图，时刻掌握抖音号直播热度变化。当发现直播间热度下降时，可选择直播预热视频进行投放，增加
视频热度，刷到视频的路人可以看见正在直播的强提醒，有利于进一步增长直播间流量。

    直播前

    视频预热：提前3-5天发预告短视频；直播当天发预告短视频。

   直播预热：提前3-5天，每天在直播间预热，告知用户直播活动时间。

    个人主页及昵称预告：个人昵称、简介处添加直播预告。



    实操互联网短视频多年，如有疑问，欢迎骚扰。

        抖琦琦企业号蓝v认证服务商全程协同认证，解决一切不通过问题，通过后返现200元
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