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社交电商 

在互联网时代，文字的力量越来越强大。依托于移动互联网起飞的，更是离不开文案，图片再精美，离
开文字是无法实现销售的。 

而目前大多数，文案都是上家的，缺乏个性。如果上家也不专业，基本都是“兵熊熊一个，将熊熊一窝
”。 

除了营销和赚钱，普通人也需要有撰写短文的能力，在移动互联网时代，能否用好文字，你的生活状态
一定不一样。 

那么，如何写好文案呢？ 

文案包含两种，一是朋友圈短文案，而是软文。 

一、朋友圈短文案写法 

首先，朋友圈短文案写什么？ 

1、写生活 

就是分享你的真实生活状态，生活场景，直接的就是发布个人的生活照。不管是出去玩还吃大餐⋯⋯一
切生活中好玩有趣能够让人向往的事情都可以拿来发布朋友圈，深港商城购物好的购物商城，呈现真实
的你。 

2、写热点 



你的朋友圈要鲜活，要有看点，就需要紧跟热点事件。平时多关注下微博热门排行榜、百度排行榜，分
享热点吸引眼球，然后发表自己对事件的看法，展现一个有个性有态度的鲜活的你。 

3、写趣味 

发布猜谜语、小测试、小调查等，平时多收集这类的内容，然后通过自己的语言表述。显得真实又能够
带来互动。朋友圈交朋友，需要“用心交朋友”。 

4、写产品 

做肯定是需要写产品文案的，产品文案写的好不好，直接决定你的广告是吸引人还是招人嫌。写产品包
括顾客效果反馈、自己的使用感受、打包发货详情、公司动态等等。产品文案浓缩成三句话就是：快看
我，为啥买我，必须买我! 

5、写价值 

你需要通过写的知识或建议，来展现你的形象，这样更容易赢得潜在客户的信任，销售也就变得更容易
。纯粹刷广告，只是个没有温度的卖货机器，必须要成为有人格的人，成为具备解决客户问题的，才有
可能做好。 

数字化经营提高运营效率 

Costco深港商城购物模式的核心在于两点，其一是我们上面提到的付费会员制，其二则在于商品管理，
两者缺一不可。付费会员的前提，是高、品类丰富、以及的商品供给能力；而保证商品高供给，在供应
链上游的议价能力和渠道把控力，则来自于被锁定的海量付费用户群体贡献的销量数据。深港商城深港
商城购物

这是一个先有鸡还是先有蛋的问题，与常规流量变现逻辑不同的是Costco门槛前置。门槛是百亿级的资
金投入和及其准确的选品能力，深港商城购物快捷配送购物商城，终实现了让消费者消费更多，并将成
本保持在极低水平。 

从某种意义上来说，Costco靠会员赚钱的商业模式很多企业都能看懂，但模仿不来的是数字化的经营策
略，比如：基于会员画像实现营销、强大的商品管理体系以及供应链的运营。深港商城app深港商城购物
 

Amazon深港商城购物模式+京东、淘宝之飞轮效应 

  

早在2005年，亚马逊深港商城购物就推出了Prime深港商城购物会员，核心是对“会员价值+会员体验”
的深度挖掘，提供了购物以外的增值服务。 

CIRP深港商城购物的数据显示，亚马逊Prime会员每年平均在亚马逊消费1200美元，深港商城购物快捷配
送商城，而非会员仅消费500美元。在2018年第四季度里，亚马逊每年在Prime会员费上的收入已超过99亿
美金。 

亚马逊会员的辉煌成就，激发了国内平台做会员制的热情。而这些电商中能真正能对标亚马逊的，就是
京东和淘宝。 



Amazon会员制度的成功来自于会员本身的价值加上与其它业务形成的良性循环。 

  

1、物超所值的服务

亚马逊 prime会员

亚马逊会员服务内容包含免运费、畅享音乐、视频和书籍、图片储存以及全食店等其它线下店商品折扣
，周全的会员体系让越来越多的用户加入会员或者续费Prime会员，随州深港商城购物，也表明了用户认
同其服务价值。

从会员价值看，京东在2015年推出的付费Plus会员深港商城购物，用户支付198元年费，就可享受超过10
项的会员权益。仅爱奇艺和知乎会员两项权益的价格就已经超过了会费。

电商巨头淘宝在2018年也推出了付费88VIP。淘气值1000以上支付88元，淘气值1000以下支付888元就可获
得会员资格，享受7项会员权益。这些权益除了专享折扣、和购物券外，其它服务基本上都来自阿里生态
圈。

2、飞轮效应形成的第三方卖家的壁垒经济

飞轮效应是指，一个公司的各个业务模块之间，有机地互相带动发展。

亚马逊Prime会员就是飞轮的引擎，推动了第三方卖家平台转动。因为使用了亚马逊会员，就会使用权益
内的影音和阅读等平台，直接增加了这些平台的用户流量和竞争力。所有业务转动起来会形成合力，不
断降低成本，提，达成良性循环，成为壁垒效应深港商城购物。

从业务结构上看，京东和淘宝有重合的地方。除了核心电商，京东物流和阿里发展的菜鸟物流也有所碰
撞，二者都会成为飞轮效应的一环。

深港商城购物好的购物商城-随州深港商城购物-
深港商城软件由深圳市壹值购科技有限公司提供。深圳市壹值购科技有限公司是广东 深圳 ,广告服务的
见证者，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，满足客户需求。在深港商城领
导携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共创深港商城更加美好的未来。
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