
抖音上卖居家日用，怎么定位，怎么拍视频

产品名称 抖音上卖居家日用，怎么定位，怎么拍视频

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

如何销售日用品，一步一步教你如何销售日用品。

抖音带货最好的是化妆品类日用品，一定要做抖音的五大理由：

做抖音就是免费做广告。

并且是面向千百万人的宣传，是低成本的宣传渠道。

2.同行都在研究。

有些已经实现了引流，不做就落后了。

做好抖音的人很少。

如果能做好，对事业帮助很大。

而做好抖音有几个好处：

确立权威专业身份。

扩大知名度的影响力。

吸粉剂。

卖货实现。

5.颤音日活已经超过4亿用户(也就是每天4亿人刷颤音)



颤音平台已经成为超越微信的庞然大物，在颤音发展中成为必然趋势，提前获得更多红利。

总而言之：你的客户都在玩抖音，为什么不去抖音卖货呢？那个日常用品如何在抖音上推广？怎样销售
日常用品？本论文伊心网络将为您详细介绍。

颤音卖日用品。

先说说谁适合在这种短视频上引流。

类别一：有颜值的美女帅哥。

类别二：有才华的创意人。

类别三：真情原创。

还有哪些抖音商品容易卖爆？

价格亲民，令人好奇。

产品价格在0~50元之间，买家购买决策时间较短；

产品价格在51~100元之间，买家在购买时会有顾虑，比如考虑实用性；

对于价格在101元以上的产品，大多数买家会重视产品质量，下单时更加谨慎，这将影响订单率。

举例来说，某一天的抖音销售榜上，前10款商品的客源单价集中在0~50元。

抖音怎样销售日用品

2.产品需求大，受众广。

带货的产品最好是家家户户都需要的，这样才有爆款的属性。比如日用品的受众比洗衣机更容易接受。

3.能否充分展示购买。

4.关注同行账号。

五是真人出镜。

带状视频可分为真人出镜和非出境两种。与非出境视频相比，真人出镜的视频信任度更高，种草力更强
。不只是露手这种，而是真人全脸出境。

现实生活中的产品，展示商品的性能，展示使用方法和自己试用后的真实体验，提高用户的购买欲望。

日用品案例：

前几天上榜的带货达人婷种草日排行榜第17位；现场销售41.8w，销售409.5w；近7天来，现场销售212.7w
，销售4012.4w。

现在符合抖音的正规化：



写在最后。

颤音直播带货门槛不高，但要想高效带货，甚至爆单，需要精心安排和专业指导。颤音是颤音资深一站
式带货服务提供商，帮助商家高效带货。提供:营业执照代理+蓝v认证+店铺开业+窗口购物车开业+精选
联盟搭建+颤音直播销售一对一全程指导服务。
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