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好听的淘宝直播标题，优秀的好标题内容简介文案大全，掏心窝子教透你！在这篇文章中我会一步一步
教大家，如何正确且成功的写好一个淘宝直播间的内容简介以及好的直播标题。并且设置好每一步，无
论你在淘宝直播间销售哪种产品，都可以轻松套用到自己的直播间里去，可能现在的你刚开始你的淘宝
直播生涯，只要你很有上进心，想要把自己的淘宝直播间越做越好，并且不希望错过任何一点重要的情
报，那我都建议你看一看，因为学会直播标题怎么写吸引人，淘宝直播策划，淘宝直播运营技巧。在一
开始先简单的跟大家说一说我的经历，从0开始经营淘宝直播间到现在是一年半左右的时间，从经营的第
二个月开始已经实现盈利，到了目前通过淘宝直播延展了整个团队，现在能够让我边工作边旅行，而且
我也帮助过不少淘宝直播朋友在2020年，获得了不错的成绩，例如有一个月涨粉5-7万的，有每日净利300
0以上的，因为有了以上的这些经验，所以我算是比较懂以卖货涨粉为主导的，淘宝直播经营的心得。我
可以保证这篇文章可以让你吸收的程度是让你的奶奶过来听或者是说让你读小学的孩子过来听，也听得
懂的那种感觉。同时对于一些做淘宝直播一段时间的创业者，文章中也有一些经验，相信你也可以参考
一下的。在此之前，请大家用心看完下面的封面图规范，所以建议主播前后看三遍！！标题不能出现“
测试”等字样标题、封面图与直播标签须相符我们遵守规范，还要力争上游。那么下面给大家总结一下
优秀的直播标题和简介的做法。成功创建一个好的标题和简介，能够帮助你们会的更多的关注和观看量
，呈现在更多的潜在用户的眼前，得到系统更多推荐。如果对你有帮助的话，请一定要去到我的绿色软
件订阅号，“宸铠卡卡”中，里面有更多这里看不到的高浓度精彩实用干货。我会陆续给大家分享一些
做淘宝直播的经验。都说题好文一半，甚至有人说：“一个会写标题的人抵得上千军万马！”这当然是
夸张，但也很现实。因为用户只给了你1秒钟，你想让人进去到你的淘宝直播间，你的标题就得第一时间
抓住眼球，让人想点开。毕竟，谁也不愿意自己辛辛苦苦策划好的直播，因无人点开，观看量寥寥无几
。所有的观看和成交的背后，淘宝直播的标题是第一环。机会稍纵即逝，你只有1秒不到的时间，1秒内
不能吸引用户点开，那么直播间里面的内容将没有了上场的机会。标题&选题不分家要说标题，肯定离
不开选题，上面说的 “题好文一半” ，一半是标题，一半是选题。为什么一定要先说选题？因为相对而
言，我认为选题更重要，选题不对，标题也救不了。选题不仅也直接决定用户是否打开进入你的淘宝直
播间，还会左右你淘宝直播间的扩散上限，最重要是先有选题，后有标题。这样好像听起来非常专业，
不好懂，通俗的来说，就是要内外一致，你的标题和简介要和直播间里面呈现的内容一致，举个例子，
比如，你直播的是榴莲，你的标题内容就应该是榴莲，而不是写了一个香蕉相关的标题。这是第一大原
则。你直播的是母婴用品，标题讲的是成年人关注的内容，就明显不符合。关于如何选淘宝直播间标题
内容的方向，当然也有很多实用的方法。这里就分享一些我观察到的关键点：01. 爆款和热点是一对好



基友，及时切入热点更容易成爆款02. 话题关注高，覆盖目标人群广，能渗入多个圈层，形成多圈层传
播03. 寻找那些情绪强汇集点，激发高唤醒情绪04. 不要观点中庸，就要犀利刁钻的观点，强势的观点
即爆点。05. 颠覆固有常识，说别人没说的，说和大众认知不一样的06. 从事件争议点上，或对立面上
去找切入角度07. 满足强烈的好奇心，激起超出预期的惊奇感和分享欲08. 帮读者表达想法，说出他们
想说但一直压在内心深处的话09. 有价值、有深刻的见解，能为别人提供社交谈资10. 能帮目标人群塑
造巩固形象，甚至是表现出优越感这些都是非常靠谱的爆款直播间的标题。01. 与观众紧密相关，洞察
生活细节，身份标签很重要02. 用词更直接、语气更强烈、情绪更爆发03. 好奇心是人类摆脱不掉的 “
怪癖”04. 明确具体，细节性描述，直接利益05. 悬念、矛盾、冲突、爆料、冲突、反转、颠覆，是眼
球杀手06. 热点、热点、热点，沾上热点就可能是爆点07. 多用 “我” 、 “你”、“TA”，故事动人
心08. 角度要新颖，观点态度要鲜明，甚至极端09. 长标题，可以容得下更多引人注意的词10. 内涵和
深度敌不过简单粗暴，虽然会受不了而更 “便捷” 的方法，就是建立丰富的选题库。（我给你准备了一
份抄作业指南！关注绿色公众号“宸铠卡卡”）这会让你永远不缺好的直播间标题选择，源源不断的灵
感涌现，任何行业都可以套用。包括目标人群的核心痛点、包括所有普通人都关心的问题、那些永恒话
题点、包括整理出自己账号的爆款直播间选题、热点爆款选题、竞争对手淘宝直播间爆款选题以及淘宝
直播平台上的好选题等等，都应该收集起来。那么大家很感兴趣的直播简介，是怎么设计的呢？直播内
容简介的作用是去解释你的淘宝直播间的标题，比如直播的标题为xx化妆模仿某明星。你在内容简介中
，可以介绍××（主播本人）的一些履历，介绍完嘉宾后，再把仿妆过程中会重点推的产品介绍一下。
除此之外，还可以重点介绍一下直播福利，比如点赞到达某个数值，有3折优惠，整点有xx 红  0bao，x
x互动玩法，直播游戏等。除此之外，注意事项非常重要。1不允许以任何形式在直播或者视频中宣导手
机淘宝之外的账号信息，如第三方app的账号信息等。2、内容坚决杜绝杜绝黄、赌、毒、吸烟喝酒的内
容的，切记无论哪种内容类型，都记得：一定不要出现其他账号信息哦，一经发现立即取消其发布视频
的权限哦~关注公众号“宸铠卡卡”体会我带给你高浓度干货的威力。宸铠卡卡是帮助全网淘宝直播经
营者，主播提升淘宝直播效果，分享最系统，最全面的做淘宝直播的心得。
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