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新模式新娱乐直播+短视频+带货app软件定制开发

互联网直播行业的发展已经超过10年，但尝试直播营销的企业并不算多。由于直播营销具有更低的营销
成本、更快捷的营销覆盖、更直接的营销效果、更有效的营销反馈等四大特点，预计未来会有更多的企
业开始借助直播进行营销推广。

我们先来说说娱乐直播带货的优势:

1.更低的营销成本

传统广告营销方式的成本越来越高，楼宇广告、车体广告、电视广告的费用从几十万到上百万不等。网
络营销刚兴起时，企业可以用较低的成本获取用户、销售产品；但随着淘宝、百度等平台用户增加爱，
无论搜索引擎广告还是电商首页广告的营销成本都开始变高，部分自媒体“大号”的软文广告甚至超过5
0万元。而直播营销对场地、物料等需求较少，是目前成本较低的营销形式之一。

2.更快捷的营销覆盖

用户在网站浏览产品图文或在网店翻看产品参数时，需要在大脑中自行构建场景。而直播营销完全可以
将主播试吃、试玩、试用等过程直观地展示在观众面前，更快捷地将用户带入营销所需场景

3.更直接的营销效果

消费者在购买商品时往往会受环境影响，由于“看到很多人都下单了”“感觉主播使用这款产品效果不
错”等原因而直接下单。因此在设计直播营销时，企业可以重点策划主播台词、优惠政策、促销活动，
同时反复测试与优化在线下单页面，以收获更好的营销效果。

4.更有效的营销反馈



在产品已经成型的前提条件下，企业营销的重点是呈现产品价值、实现价值交换；但为了持续优化产品
及营销过程，企业需要注重营销反馈，了解顾客意见。由于直播互动是双向的，主播将直播内容呈现给
观众的同时，观众也可以通过弹幕的形式，分享体验。因此企业可以借助直播，一方面，收到已经用过
产品的消费者的使用反馈；另一方面，收获现场观众的观看反馈，便于下一次直播营销时修正。

现在直播带货模式有很多种，我们来说说都有哪些模式

直播卖货系统开发模式有哪些？

一.

直播卖货系统开发模式一般分为两种，其中一种模式是，如果商家对系统开发的步骤有了解，那么可以
自己组建团队进行开发，优点是，对系统的定向比较好把控，当然缺点也非常明显，就是这种开发模式
的成本太高了，整套团队配置：包括产品经理、项目经理、UI设计师、前后端开发人员、测试工程师在
内，一套完整的产品线，别说在一线城市了，在二三线城市少说也得耗资百万，一般的小企业或者个体
商家根本负担不起。

二.

第二种模式，就是开发商进行开发，你只需给开发商提供自己的开发要求，然后缴纳相应开发费用即可
。不过在寻找开发商的时候，往往需要做多方位的考察：首先不要轻易相信低廉的报价，虽然价格比较
低，但是源码的安全性是无法得到有效保障的，这类所谓的“开发商”很有可能是剽窃市面上流通的低
价源码，他们提供的源码往往不完整，拿过来可以勉强使用，但是在兼容性或者后期升级上可能无法保
证。另外，如果开发商能给你一套完整的开发方案，包括向你展示成功案例，并承诺在后期能对产品做
定制开发或者二次开发，甚至能免费为你的运营团队做简单的技术培训，那么这样的开发商，才算是真
正找对了。

河南聚匠信息科技有限公司经过多年发展已从单一的软件服务型企业，转型为集研发、销售、服务于一
体的高新技术IT企业。专注于互联网与移动互联网领域的软件研发团队，是国内的互联网及移动互联网
应用产品及解决方案提供商。
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