
卖酒新模式火了 定制白酒成为发展趋势

产品名称 卖酒新模式火了 定制白酒成为发展趋势

公司名称 安徽古家百年酒业有限公司

价格 .00/个

规格参数 品牌:卖酒新模式火了 定制白酒
服务内容:卖酒新模式火了 定制白酒
厂地:亳州

公司地址 安徽省亳州市谯城区古井镇

联系电话 18805671390 18805671390

产品详情

卖酒新模式火了 定制白酒成为发展趋势，安徽古家百年酒业有限公司开启定制白酒模式，给客户很大的
政策支持和帮助政策，我们精心为客户酿造好酒，优质酒，纯粮酒，认真发展，认真酿造，一款好酒为
客户。

卖酒新模式火了 定制白酒成为发展趋势

白酒行业这几年一直处于调整期，不仅整体的酒水市场大环境不如以前，就连酒商的日子也越来越难过
。因此不论是超商、大商亦或是中小型经销商，他们都在寻找和探索一条“新”的卖酒渠道。一时间，
任何场所都能卖酒，只有消费者想不到的，没有经销商做不到的。比如，经销商通过跨界、特通、电商
等渠道卖酒，在卖酒的同时经销商也总结出了宝贵的经验。，我们所关注的这位酒老板，他在利用微信
卖酒的同时就探索出了新的“玩法”，那么就让我们来一探究竟。安徽古家百年酒业有限公司是一家持
之以恒发展的优质厂家，创造优质原酒，能够帮助客户开发定制众多白酒品牌。想做开发定制白酒的客
户请认准安徽古家百年酒业有限公司。

我们公司立足于多维度经营，全方位操作，致力于服务客户发展客户，打造好酒。经过四年时间的运营
，已经在西北当地具有一定的影响力，还拥有一大批忠实的消费者。公司的运营宗旨是创新酒类销售运
营管理模式，以酒品保真连锁销售为主营业务，精心打造受广大消费者信赖的中国保真酒品连锁销售品
牌。也正是因为一直坚持这一宗旨，才让他们能在西北快速发展起来。

除此之外，公司还致力于建立全球名酒供应跟踪体系，与酒类品牌建立长期、稳定的合作，为消费者提
供种类丰富的真品美酒，满足当下消费者多元化的需求。现如今，售后服务也非常重要，为消费者提供
、贴心的服务也是他们一直坚持不变的追求。这几年，他们一直致力于维护自己的品牌和名誉，一定是
言而有信，遵守承诺和契约，通过好口碑来赢得多数人的信任。

微商卖酒新探索，收获大销量

，他之所以能够探索出微商卖酒的新模式，其实也得利于公司自身所拥有的优势。他表示，付氏商贸与



其他传统经营白酒经销商相比，有着非常显著的优势，公司的经营成本低，没有昂贵的房租、人员工资
和库存压力。所采取的经营模式为，投入一间100平米左右的库房，公司办公室设置在自己家里，限度的
降低经营成本，提高合作伙伴的利润。

很多人听到这里都会感觉很疑惑，要是这样的话，那酒怎么卖？谁卖？卖给谁？主要那个渠道？付总解
释道，其实他就靠微信朋友圈卖酒，现在已坚持4年，每天自己的朋友圈内发一条卖货微信，内容都是他
自己编写，而且内容重点是招商、招代理，现在已经总结出属于一套自己的招商模式，具体操作方法如
下：

1.首先，选择目标人群，锁定潜在客户。现在每个人都是一个自媒体，每个人都有自己强大而且不可忽
视的朋友圈。因此，我在选择代理的时候，就算你没有没有渠道进货也没关系，重点是看这个人是否有
想法，是否有创业的激情，一旦选择好我们就进行洽谈。

2.其次，帮助代理商解决资金和压货的问题。在经过多次洽谈之后，我发现代理商刚开始心的就是资金
和库存的问题，在面对这一问题，我就想到利用进样品办法，所有产品2瓶起进，1件起进，只有一个要
求就是必须现金结算。如果后期联系好客户，需要货比较多，可以直接给我打电话，免费送货上门。如
果遇到婚宴客户一般采取先用酒后结账方式，并且剩下整件还可以退换。这样一来就取消代理资金周转
紧张问题，解决客户怀疑酒是否为真酒的问题，自然而然的赢得客户和代理的信任，达到成交的结果。

3.后，为代理提供每天朋友圈促销方案以及所有分销礼品的支持。每天我都给代理老板提供一个朋友圈
促销方案，代理老板只要转发就可以，这样代理不仅能赚到利润，还可以学习到营销知识，这就解决了
代理商后期不知道如何宣传和营销的问题。

掌控终端，未来发力线下零售现阶段的合作伙伴已经近这段时间正在快速增长，预计到10月初能突破100
名大关，其中已经有15家主动要求压货，一次100件起进。这个结果也是他意料之中的，下一步他将发力
线下零售店，在西北承接选择优质新品，打造超级大单品。

目，与零售店的合作成功与否尚且没有定论，不过付总有信心争取在2020年代理商可以达到1000人。他
相信选择和这些志同道合的合作伙伴一起学习，一起主动积极自发的卖酒，在今年突破600万销量，到了
2023一定实现1000万的销量。

我们是白酒传承人，我们秉持匠心精神，致力于白酒行业。贡献于白酒行业。欢迎新老客户来我们厂家
加盟考察贴牌定制。
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