
懒人家政服务类APP开发

产品名称 懒人家政服务类APP开发

公司名称 河南聚匠信息科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 金水区广电南路与经三路交叉口金印现代城6号
楼2007

联系电话  19937650370

产品详情

随着生活节奏的加快，家务活成了很多家庭中令人头疼的问题。愿意在家务方面花费时间的人越来越少
，因此，家政服务类的APP顺势而生。家政类APP为人们提供了一个可以预约家政服务的平台，可以有效
地解决各种家务问题，满足于用户对生活的复杂需求，而且为不少家政服务人员提供了就业机会。那么
，开发家政类APP的前景究竟如何？采用什么样的盈利模式更为稳妥？有哪些成功案例？我们来一一解
答。

一、开发家政APP的必要性在哪？ 

1.整合行业资源：用户可直接通过APP在线上下单，线下的家政服务机构在线接单，为用户提供服务，可
以更好地整合行业资。

2.服务更加标准化：通过APP，可以设置一套标准的服务流程，服务也会更加标准化。

3.人员更加正规：家政服务人员身份需要经过双重的认证，由家政公司统一派遣，家政公司需要有正规
的经营牌照才能入驻平台，这样可以更好地维护用户和服务人员的利益。

4.预定更加智能化：用户不再需要拨打电话进行预定，只需要在APP上简要操作就能预定家政服务。

5.信息更加透明化：用户可以在APP上看到每位家政人员的资料，也可以看到之前雇主对家政服务的点评
。



6.降低成本：节约了中介公司所需的房屋租金、人工成本等费用，进而从根源上降低雇主的雇佣价格。

7.提高收入：用户通过手机APP下单或接单，省去了传统中介从中抽取的提成，从而提高了家政服务人员
的收入。

二、盈利模式：

说到家政类APP的盈利模式，大家首先想到的肯定是收取中介费。确实，家政公司收取中介费用的模式
在市场上早已司空见惯。中介机构可以帮助用户获取到更多的保姆信息，但是随着中介费用越来越高，
中介机构在用户心目中的形象也越来越负面。那么，如果不收取中介费，还有其他的盈利模式吗？

服务收费：我们可以将传统保姆跟中介挂靠的关系逐渐转化为一种员工与企业的关系。把服务标准化,明
码标价,保姆提供服务,用户按次购买,企业给保姆发放工资,这样我们平台收取的是服务的消费金额,而不是
传统中介只能收取一个月的工资中介费。

高质量的服务：平台可以采用线上预付费模式,比如试用3次399元,而购买包月产品则是4000元左右。这样
的预付费模式可以使平台能够有充足的资金流投入对公司的员工的培训与提高服务质量上,顾客也愿意为
高质量的服务而买单。

提高用户复购率：提高用户的复购率也是保持营收的手段之一,平台要全面而高效地在员工入职、培训、
管理等方面严格把关,保障高质量家政服务的持续输出,用户满意度高,才会重复购买产品。

三、家政服务类APP研发中的难点：

家政服务APP软件研发的难在于，一方面，相当多的家政人员没有或不会使用智慧手机，而且家政服务
人员流动性很强。

另一方面，一些雇主也对使用家政服务APP请保姆心存顾虑。虽然现在手机APP软件研发公司都在后台对
加盟的家政服务人员的相关信息进行登记，但这些信息不是很全面，有的手机软件研发公司只登记家政
人员的身份信息，缺乏健康证明、技能等级，让雇主无法评估，一旦发生纠纷，雇主很难处理。

因为家政服务行业无论是需要信息，还是供给信息都存在一个时效性的问题，但是线下家政信息的滞后
性和虚假性普遍存在，商家对信息的监控不严也是对用户非常不友好的，再者就是因为信息不透明导致
的漫天要价。

所以，我们在开发家政服务类APP的时候，要兼顾这些问题，即使不能完美的解决，也要尽力将这些问
题弱化，可以考虑从其他方面来弥补这些不足。尤其是用户信息保密，一定要加强，现代人很注重信息
隐私保密，如果这方面没有做好，它将会成为软件致命的缺点。



以上就是对家政APP系统的分析，如果有这方面的系统需求可以随时联系我
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