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规格参数
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产品详情

2021年随着互联网的时代更迭，自媒体逐渐进入南阳人们的眼帘之中来，特别是近些年短视频和信息流
平台的崛起，更让自媒体成为时下的一种趋势。人们对于网络信息的获取需求越来越高，自然滋生了一
大批受众，而也让很多企业和公司也看到了机遇。因为只有把握住时下年轻人们的生活方式，按图索骥
才能将企业和公司做得更大，所以企业自媒体的设立显得迫在眉睫。但是很多人对自媒体认识过于片面
，认为只要写文章与文章推送就行，并没有什么高技术含量。但实际却相反，做自媒体的人很多真正懂
的却寥寥无几。

自媒体迅速崛起的原因离不开自媒体的优势。

1.挖掘用户画像

自媒体账号能够精确定准自己的粉丝日标人群，以便于为企业的战略制定提供更加准确的决策依据。企
业可以借自媒体媒介运营自己的品牌形象，向全网推广自己的品牌文化和企业文化，让大众知道企业的
知&名度，达到一定程度的曝光量。然后再进行持续的有针对性的优质内容产出，用来满足目标群体用
户的相关消费，再通过互动达到企业和用户的精&准沟通。这样就更能获取到Zui清楚的消费者画像，为
公司带来更有价值的改进方向和产品输出。

2.转化率提升

以往的传统企业的销售方式无非店销、地推，通过搞促销等活动来吸引顾客，但是租金、人工成本还是
很高，而产品价格自然不会低由此转化率也是很低。很多时候所谓的促销活动根本就不能盈利，还无法
获取有用的用户信息，连品牌宣传、产品宣传都很低。和自媒体营销比起来更是差距显著。



自媒体则是利用优质的内容输出吸引用户的注意，还能和用户进行沟通交流，大大的提升了企业品牌或
产品的知&名度，像元气森林、汉口二厂、喜茶、奈雪的茶、钟薛高这些网红新品牌的成功，都离不开
自媒体运营的功劳。正是利用自媒体的优&秀传播性，才能在年轻人之中形成独特的消费方式，引领用
户潮流。同时新媒体运营能够传播新的增值业务，提供符合消费者价值观的内容，与消费者进行场景外
交流，提供消费场景外的互动。

3.用户数据收集

传统的销售模式获取用户的各类数据基本上只能通过单据、发票等，可这是远远不够且不清晰的，很多
消费者真实的消费水平、消费能力、喜好、频次、习惯等都无法获悉不能Zui精&准的了解用户又怎能做
出用户喜爱的产品呢?更不会受到追捧和青睐。

而当下正是大数据盛行的时代，我们能够利用大数据来精确获得用户的信息，能够真实的得到终端用户
的喜好。企业通过自媒体运营可以通过一些策略性的活动和文案内容输出，了解用户的整体消费轨迹，
只有懂得消费者才能让消费者为你买单，才会乐意去为你传播品牌和产品。

光是以上三点就彰显出企业自媒体的重要性，而运营自媒体更是当前企业所必须经历的一个过程，因为
现在不同以前。现在是互联网时代企业的市场营销已经要从线下转移一部分到线上，特别是现在疫情的
影响，线下的实体店销售更是雪上加霜。而自媒体运营则是市场营销现下Zui火热的载体和渠道而这是其
他方式所不能比拟的。

而自媒体关键就在于运营，不懂运营则无法为企业带来实际的效益。而如果企业专门为了运营自媒体账
号而单独立出一个部门则花费太高，因为企业毕竟是生产产品为主，专门的花大心思去自媒体运营上则
显得有点大材小用。因为企业只需要一个能帮他在全网推广新品提高品牌知&名度的一个服务商出现。
能够保持一个品牌在网上的活跃度，适时的为新品推广助力就行，平时也不太需要自己花心思去管理

而河南新阳光企业营销策划服务有限公司就是一个专&业做企业服务的一站式服务平台，有足够的实力
和经验去完成。旗下有多个专属自己的自媒体MCN机构，合作了数位多平台的KOL，能够帮助企业进行
新品推广和品牌形象推广。还能为企业提供自媒体代运营业务，因为有着丰富的自媒体行业经验，能够
帮助企业维护好自媒体账号的运营，助力企业品牌宣传和形象塑造。

对于自媒体经营来说，大多数企业面临的Zui大挑战，其实都不是实操层面，而是观念层面。

如前所述，抖音是魔术师、微信是品牌大使、微博是官方发言人、知乎是玩家、小红书是颜值党⋯⋯不
同的平台有不同的角色定义，不同的内容创作方式和不同的营销玩法。

企业要想经营好自媒体，必须选准平台，为不同平台设定不同的角色，匹配不同的内容和推广手法。这
就需要企业有系统的规划、持续的投入和强大的运营团队支持。

但实际上，很多企业不过是花几千块招个运营，然后把所有自媒体平台一股脑丢给他一个人打理。



一个人负责全部自媒体平台运营，从微博到微信，从头条到抖音快手西瓜、从知乎到小红书，从大鱼号
到企鹅号百家号无所不包；一个人负责所有内容创作干所有活，从写稿到拍摄、从设计到配图排版、从
后台运营到活动策划无所不包。

企业除了开给运营的薪水，此外再没有一毛钱投入。没有投入不说，还希望能带来高产出。招个运营一
个月给3、4千块，就希望他给你带来几十万粉丝，卖掉几百万货。那他为什么不自己做呢？

这一整套庞大的体系，要是你觉得招一个运营就能全部搞定，我是不信的。企业要经营好自媒体，Zui重
要的不是各平台怎么玩，而是观念的转变，对人才和资源的投入。

企业没有任何费用和团队投入，还想着一夜暴红、天天10W+、还梦想着销售卖货KPI⋯⋯哎，您也别光
喝酒啊，吃点菜，你看你都出现幻觉了。
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