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嘿，我是宸铠卡卡，你是否有过这样的情况？就是我花了好多时间好多精力，但是淘宝直播间就是做不
起来，其实，还蛮多人觉得自己的淘宝直播间坚持了一段时间做不起来，是因为自己的能力有问题。

我自己有时候看到有些淘宝直播间发展缓慢的时候也会这么想，是不是自己能力有问题？是不是自己的
产品不如别人？是不是自己播的不如别人，可看看隔壁，难道观众不会对比吗？

有时候也会有这种不太好的情绪，但是因为经营淘宝直播间两年多了，我掌握了淘宝直播间发展的核心
原则，所以为什么刚开的直播间不容易做起来，人都去哪了呢？

茫茫人海，我们第一步就是让观众看到我们，如果你能够抓住一个地方的人流量，加上我们自己的产品
和服务，稍微坚持下去会发现自己是有很大成长的，不管是卖衣服还是卖食品，做淘宝直播间都是一样
的逻辑，一样的构造的。

所以你如果能够理解上面讲的，这么一个成长的过程，那你目前的彷徨和不安，都会找到一个核心原因
，找到方法自信的做下去，那未来肯定能做出成果的。

可以说是你走上淘宝直播间发光发热这条路务必要理解的。

那我们回到主题，你的淘宝直播间为什么很缺人流量？为什么你的直播间不能被很多人看到？

可能是市场的原因，可能是竞争对手太多，可能是市场太小，可能是需求太低。

想问一下大家，现在我们看到的在茁壮成长的淘宝直播间，他们就比你优秀很多吗？

应该不是吧，要么就是入场时机好，找到了一个市场缺口，要么就是营销能力太强了，还有源源不断的



人流量涌入。

大家如果看到这篇文章，并且深入理解的话，淘宝直播间粉丝突破5W人，绝对是没有问题的，如果有这
样的粉丝数，也可以获得相当不错的收益了。

如何判断自己直播间是不是市场太小了？是不是选错方向导致的没人看？

1，目前与你同行的直播间。

也就是你的行业，做得最好的淘宝直播间是谁？

如果你是卖女装，做连衣裙500元价位为主的，那么你就会想到那个人，他做的最好。

如果你是卖零食产品，比如说做减肥零食的，那么你就会想到那个人，他做的最好，你想到那个最厉害
的人，你看看他的粉丝量就好了。

把做的好的都调查出来，大概就会知道这个市场规模有多大，把粉丝量比作市场规模，就很好理解了。

如果这一点没有抓到的话，你可能抓不到市场规模，你可能选了一个规模很小的市场，第二可能就是你
会在淘宝直播中迷失自己。

那直播间想要稳定长期的增长什么要必备哪些条件呢？

1，对粉丝的好处。

这个应该很好理解吧，基本百分百，成功的淘宝直播间都是在这么做，不管是卖衣食住行哪个产品？不
管是价格高还是低，这个都是最基本吸引粉丝，吸引客户知道的，比如说你做服装，你了解的服装方面
的，比如说你身高150，你在直播里教大家身高150怎么穿能显瘦显高，怎么显白的策略，粉丝感受到你
做出了对她在买衣服这块的贡献，自己的能力和自己知道的，服务出去。

2.让更多观众看到我们。

让观众看到我们，如果你能够抓住一个地方的人流量，加上我们自己的产品和服务，稍微坚持下去会发
现自己是有很大成长的，不管是卖衣服还是卖食品，做淘宝直播间都是一样的逻辑，一样的构造的。

无论是做实体店还是淘宝直播，要想发生更多的交易，就要有更多的客流量进入，人是成交的根本，这
个方法就是被很多人验证成功的捷径，不需要投入太多情绪，就把他当做淘宝直播间带货的一环进行就
可以了，每天定时坚持直播，你的淘宝直播间就会慢慢增长起来规模。

那我们总结一下这篇笔记，你的淘宝直播间做不起来的一个核心原因，很大可能是市场的责任，那么市
场调查的时候，首先要看哪一点？

结论就是，目前和你同样产品的做的最好的直播间。

第二个，淘宝直播间想要稳定长期的增长什么要必备哪些前提呢？

第一为粉丝做出贡献，好处，第二让更多观众看到我们。



上面的市场分析做好，然后再沿用下面的两点，你淘宝直播间的成长速度，一定会比90%的人都要快的
。

这篇笔记讲述了通过淘宝直播销售产品和服务，快速增长，摆脱没人看，引流的困境，目前我们通过技
术手段，经营策略，手把手带动上千家淘宝直播间成功增长，如果你也想经营一个人气足，卖货佳的直
播间。请搜寻宸铠卡卡，接近我们。

这篇笔记说的是淘宝直播间增长，以及引流难题的解决方法，与其说是从0开始，倒不如说是在市场上找
寻别人的数据，根据别人的情况做分析，然后在直播的过程中，所以一开始选市场，想不到这个很正常
，做了一段时间成效不佳，其实也不用伤心，因为市场确实有这样的特性，你做了才知道，很多时候并
不是你的问题，不要丧失了对自己的信心。

宸铠卡卡是关于淘宝直播经营提升，幕后策划的心得和分享的，感兴趣记得关注。
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