
微商系统多模式参考开发

产品名称 微商系统多模式参考开发

公司名称 广州软狐科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区中山大道西富力街

联系电话 18026231817 18026231817

产品详情

微商系统多模式参考开发【看下图联系梁小姐】微商系统模式开发搭建

1.微商多级代理模式利润分配比例，特点：等级由3到7级不等，要求每一级代理囤货，要求产品利润较
高。优点：能够激发代理的卖货潜力，层层分销，快速裂变，上下等级利益化，扶持力度比较强，可以
结合一级代理模式。缺点：这种代理模式介于，可控性不强，对于腾讯和政策还不明确。大量的货会屯
在代理手上，不能达到终端消费，代理压力较大。总结：产品的要求不是很高，只要代理控制的好，也
能出大量的货，因为到达终端的货少，属于短线模式，不长久。适合快速裂变，强大团队。卖货能力一
般，但是推广力度很大。

2.微商不压货代理模式利润分配比例，特点：代理不用压货，只需要下单，总部统一发货，代理模式不
限，对产品要求较高。优点：解除代理害怕压货的痛点，非常迎合众多微信代理的心理需求。缺点：代
理没有囤货压力，拿货的能力自然也就比较弱了。总结：比较健康的长线模式，对产品要求比较高，适
合保质期较短的产品，比如生鲜，水果等。

3.微商一级代理模式利润分配比例，特点：代理只有一个等级，代理只卖货。优点：货能够直接到达终
端，只需要培训代理商卖货，或者代理自身条件非常好，拥有大量微信粉丝，可以不愁客源，这样卖货
会很给力。缺点：不能招多级代理进行圈钱了。总结：代理都是卖货的，不囤货，不招代理，只管卖货
，适合以销售为主的微信代理。

5.微商传统商业模式利润分配比例，特点：按照传统的套路，把传统的总代，省代，市代完全搬到微信
上来，进行运作。优点：利用地区限制，对代理进行保护，代理之间方便线下交流、聚会。缺点：这种
模式大家都知道，代理之间谁也不能犯谁的界，这既是优势也是缺点。总结：另类的微商模式，需要掌
控代理推荐的奖励机制与惩罚机制。

5.微商代理直营模式利润分配比例，特点：这种代理模式，与传统意义的直销不同，这种模式是直接把
货卖到客户手里。优点：可控性强，能够直接卖货，避免了乱价、串货等行为。缺点：缺少了大量微信
代理的推广。

提出了几个思路供你们参考：



1、转型代理微商(购买用户很多，打造ip转化用户成微商代理);

2、做会员制服务(将消费者引导成付费会员制营销模式);

3、做微商服务商：未来中国传统企业每个企业都要试水微商，中国直营微商人的经验培训与服务给他们
就能赚很多钱;

4、不要卖产品了，改卖代理，用直营微商模式做代理微商，即加了人，只一个目的，卖发财机会，不卖
产品，一个代理粉丝价值是10000，花1000元引流一个粉丝都值得;

5、做服务微商，不卖产品，直营微商需要毛利很高(10块钱成本卖1000元，容易导致路走偏)，服务微商
，如高端微整形服务等是个方向。
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