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产品详情

郑州拼多多代运营淘宝代运营淘大代运营

淘宝店铺淘大推广策略有哪些?如今开个淘宝店铺很容易，申请个淘宝店铺，产品选择阿
里巴巴一件代发，虽然开店容易但是运营很难，很多店铺虽然开了但是无人问津，原因是
自己不懂的怎么运营淘宝店。作为一个淘宝店主需要学会淘宝店铺推广策略，下面介绍几
种常见的淘宝店铺推广策略，看看自己适合哪一种?1、淘宝直通车淘宝直通车是淘宝网为
广大卖家量身订制的一款推广工具，也是目前适合各级别卖家使用的推广工具之一。卖家
通过竞价付费得到在淘宝搜索页上获得推荐位展示的机会，然后进入登录淘宝直通车，选
择需要推广的宝贝并添加必要的关键字、类目出价及宝贝推广标题等，以便能吸引到顾客
。而关键词的设置决定了你在搜索中被别人搜索到的可能性的大小。关键词的设置原则是
:热门、贴切，日常使用率高。直通车推广是根据点击量计费的，免费展示，买家进行一
次有效点击后才扣费，卖家根据预算可以自由地设定想要推广的价格，目前低出价是0.05
元，高出价是100元，每次加价低为0.01元。通过淘宝直通车进行推广，不仅提高店铺宝贝
的曝光量，同时的搜索匹配也能给宝贝带来的潜在买家。所以，淘宝店铺可以在不同的经
营阶段选择性地采用淘宝直通车进行推广，而个人卖家好还是设置每天的投入上限，虽然
广告做的心痛，但是这个功能还是不错的。设置每天因为点击而产生的费用上限，防止因
为推广让自己的投入超过预期而心痛。2、淘宝客淘宝客是帮助淘宝卖家推广商品，推广
的商品成交后，获得一定佣金的人。淘宝客分为两类:个人(博客主、论坛会员、聊天工具
使用者、个人站长等)和网站(博客、门户、咨询、淘宝比价、购物搜索等网站)。要通过
淘宝客进行推广，首先卖家要设置好商品佣金，淘宝客通过淘宝联盟平台系统成为这个店
铺的淘宝客，并获取商品代码放置到自己的网站或博客上;然后买家通过淘宝客的网站点
击链接再进入到设置了淘宝客推广的卖家店铺，达成购买;达成购买后，系统向卖家扣除
佣金，淘宝客领取佣金。佣金是淘宝卖家愿意为推广商品而付出的推广费，佣金等于商铺



内实际成交额成绩佣金比例。有卖家会认为淘宝客带来的流量太小，而不做淘宝客推广，
但是如果店铺的淘宝客流量能够做到占店铺总流量的百分之十几以上的份额，那么相信大
家就会重视淘宝客了。看近淘宝联盟上发布的淘宝客的收入榜，收入高的淘宝客是826046
5元，就会知道淘宝客的威力之大了。3、有效的除了通过直通车和淘宝客推广，淘宝网店
还可以淘宝网或者其它网络上的一些方式。如淘宝网频道提供的天天活动，整点等，还有
淘宝网的聚划算活动，都属于方式。要进行有效的方式，首先要有的理由，如果没有理由
的话，买家也不会相信，客户根本不会管你是不是在做，如果某天你的店铺里的商品打了
5折，在没有理由的情况下买家也只会认为你是在提高了价格以后再打折卖。另外，也是
有时效性的，不能一年365天都在，客户都是理智的购买者，不可能一直让你欺骗。要做
好，就要在设立方案之前考虑好客户的评估、客单价分析、方案的目的及的理由等问题，
这样才能做好方案。后，还要做好对效果的评估和总结。4、淘金币淘金币是淘宝网的虚
拟积分。在淘金币平台上，淘友可以通过金额兑换或的方式免费获得礼品也可以通过竞拍
方式以中拍价购买，更多淘宝可以使用淘金币+现金的方式以折扣价直接购买展示品!淘金
币平台可以说是品牌折扣换购中心，它覆盖淘宝全网的积分体系，使用率远远覆盖了淘宝
的积分体系。对于买家而言，它是买家赚金币、享受折扣享受优惠的平台。买家可以通过
完成任务，购买产品等方式赢得淘金币，赚取的淘金币则可以进入兑换页面挑选自己喜欢
的宝贝进行兑换或享受优惠。对于卖家而言，淘金币平台则是一个很好的SNS营销互动平
台。淘金币的用户都是拥有2心或以上信用等级的淘宝会员，这些人都是淘宝活跃、购买
力强、的客户，所以淘金币平台可以作为卖家用来推广店铺的平台。另外，淘金币平台拥
有的客户群体和每天大量的PV，可以帮助卖家在淘金币平台上展示品牌，提高品牌曝光
度，的客户群体和高转化率及购物分享可以很好地帮店铺打造口碑营销，拉拢回头客，所
以淘金币平台同样是可以提升品牌形象，打造口碑营销的平台。而在淘金币平台的七天活
动时间内，产品优惠的价格和的行动率、转化率，更是可以帮助卖家在短的时间内打造，
提高店铺流量，提升全店营销!5、聚划算新店开张，卖家往往会在如何引进流量、累积人
气的问题上犯难，面对淘宝上各种各样的营销方式却不知道该怎样选择，而各种推广方式
的广告费用对于新入驻的卖家而且似乎是有点多，活动的效果也无法预估，那么这时候，
淘宝卖家可以尝试选择淘宝的聚划算。聚划算凭借着淘宝网得天独厚的优势，有海量丰富
的产品，整齐的品牌针线，每天发起面向2亿多用户的品质团购，成为了亚洲大购物网站
淘宝网的团购品牌。在参加聚划算活动的过程中，卖家要精心选择适合聚划算的单品，地
把握群体用户的消费心里特性，有效运用人际关系进行传播，通过单品的爆炸式团购制造
流行，实现店铺流量的飞跃式增长，从而短时间积累大量体验用户，提升品牌的美誉度，
完成从单品到店铺跨越式的突破。聚划算中的商品价格都是商家将利润压到低，甚至是亏
本的。通过聚划算团购推广，除了能够给商家带来销量，还有活动结束后数千个团购成功
买家的分享心得和评价，这相当于价值上万元的市场拓展及调研广告。在参加聚划算活动
前需要卖家考虑各个方面，包括选择产品时尽量选择有一定利润空间的库存，要考虑自己
是否有一定的发货承载能力。调研、选款、定价都是紧密联系的，同时还需要做好宣传、
造势和页面设计相关工作。活动结束后还要准备进行二次营销的策划，并总结经验。6、
试用中心淘宝试用中心是全国大的免费试用中心，的试客分享平台。试用中心聚集了上百
万份试用机会以及亿万消费者对各类商品、全面真实客观的试用体验报告，为消费者提供
购买决策。淘宝试用中心主要分亏本试用、付邮试用、免费试用等模式。在淘宝试用中心
，客户只需要支付邮费就可以取商品，如此大的诱惑力足以帮助卖家在短期内将一款新品
打造成。同时，卖家还可以通过设置相关的连带销售，带动其他商品的销售，从而完成从
单品销量暴涨到店铺销量暴涨的飞跃。通过试用人员的试用体验报告，可以帮助商家赢得
口碑，同时快速提升品牌价值和影响力。在申请试用的页面中，卖家还可以看到所有的申



请人员，包括了申请成功和未申请成功的客户，这其中的客户资源是没办法用金钱买到的
。从这里获取到的宝贵的客户资源，可以帮助商家有效地规划活动结束后的二次销售。据
了解，参加淘宝网试用中心免费试用的试客目前已经超过100万人的规模，随着试用中心
的不断宣传，这一数量还将继续增加，在庞大的用户群体中，此活动对于商家来说无疑是
一种很好的营销方式。以上并不是说每个你都去做，你也不好管理，你可以选择一个你认
为效果好的试试。很多事情也都是在尝试的过程才能见到效果</a>
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