
湖北跨境电商亚马逊新手卖家开店找跨境小雪

产品名称 湖北跨境电商亚马逊新手卖家开店找跨境小雪

公司名称 郑州市金水区戊盛百货商行

价格 4000.00/件

规格参数

公司地址 丰产路109号附10号

联系电话  18530213229

产品详情

 跨境出口电商入门须知：

正式开始做跨境出口电商之前，要做好基本的准备工作，这样后面的生意会顺利很多。

 这些基本工作包括：

1. 确定目标国家

  首先，要决定在哪些国家开店。并不是开通的国家越多越好，开通的国家多并不等于盈利好。要
想卖得好，首先要了解这个国家。而且不同国家的语言、消费习惯完全不同，开通的国家越多， 
开通后运营需要花费的精力也越多。例如在北美开店，可能懂英语就可以了。但如果要在日本开
店，那就好能懂点日语以及日本的文化。所以开始要有选择性的开通一些国家，而不是
盲目的全部铺开。目前亚马逊对中国卖家已经开放了美国、加拿大、墨西哥、英国、法国、德国、
意大利、西班牙、荷兰、瑞典、日本、澳洲、印度、阿拉伯联合酋长国、新加坡、沙特阿拉伯、
波兰这17个站点，卖家可以根据自己的优势选择开始的站点。

确定目标市场通常有几种方式，一种是根据货去找市场，另外就是根据人去确定市场。

根据货找市场，通常是自己有了某一类产品资源，例如产品现货、产品的生产工厂资源，或者是
自己对这一类产品特别熟悉，这时候就可以去研究哪些国家会有这类产品的需求。例如如果自己
有羽绒服的生产资源，就可以研究北美、北欧这些国家的电商市场上的羽绒服销售情况。

根据人确定市场，通常是团队中有人特别熟悉某个国家的情况，可能是在这个国家留过学、懂这
个国家的语言、在这个国家有亲戚朋友等。了解一个国家的需求，就可以倒过来根据需求去找产 品。

根据自身条件，选择目标国家需考虑：

  电商市场规模



  目标国家消费习惯

  自身产品资源

  目标国家竞争程度

2. 了解产品政策法规信息

  要做跨境出口电商生意，首先要确保卖的产品符合目标国家以及网站的规定。

这些规定首先是目标国家的政策法规的规定。海外市场通常对商品有更严格的安全、环保等方面
的要求，而且对不同类型的产品还会有更加细分的政策。例如欧盟对于玩具类的产品就有8项指令
与法规，在美国销售移动电源要求提交符合UL 2056/2054或IEC 60950-1标准的测试报告等等。
除了目标国家的要求，跨境出口电商网站自身对于产品也会有自己的规定，特别是关于危险品 方面。

确保卖的产品符合目标国家以及网站的规定 

3. 了解产品的包装要求

  跨境出口电商的产品包装要求也和传统外贸不一样。

传统外贸是客户要求怎么包装，企业就怎么包装，而跨境出口电商的商品要基于品牌宣传、物流
成本、售后等多种因素决定包装，例如通常要更能体现品牌的品质和档次，有更全面的标识，需
要有亚马逊的贴码，尺寸和包装要考虑FBA的仓储和入库要求以降低成本

4  确定跨境物流策略

如果前文所说，物流是跨境出口电商的难点，所以卖家需要先了解一下国际物流的基础知识，以
及目标国家的物流基础设施情况，然后选择适合自己的物流方式。

这时卖家需要做一系列决定，例如是选择跨境出口电商网站提供的服务，还是通过直邮小包自己
直接从国内发货给国外买家，或者通过海运的方式批量把货先运到国外，以及运到国外后租什么
样的仓库，找什么样的当地物流公司配送给买家。

卖家确定物流方式后，还需选择相应的合作伙伴。

一般来说，建议尽量选择跨境出口电商网站提供的物流服务，一方面省心，另一方面跨境出口电
商网站的物流服务和他们的系统整合的比较好，用起来也方便。

5 做好收款准备

卖家需要先了解跨境收款基本知识，例如跨境货款结算时会面临将外币转换成人民币的汇率问题
及跨境金融合规问题。了解这些基础知识后，再根据自己的情况选择合适的收款方式。可选择的
收款方式有这样几种：亚马逊的官方服务－ 亚马逊全球收款、海外站点当地的有效银行账户、以
及亚马逊接受的第三方存款账户。

除了这些基本知识，做跨境出口电商还需要学习不少东西，例如目标国家的消费趋势、税收政策， 
还要学习怎么营销推广等等，所以亚马逊专门推出了卖家大学，用各种形式手把手的带领卖家从
入门到精通。同时亚马逊用各种数据工具和配套服务（例如物流、营销推广等），赋能卖
家发展的每个阶段，把卖家从繁琐的事务性工作中解放出来，从而更好的聚焦主业，实现快速



增长。
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