
承德老酒酒类分销商城开发

产品名称 承德老酒酒类分销商城开发

公司名称 广州广脉信息科技有限公司

价格 1000.00/套

规格参数 价格:面议

公司地址 广州市天河区东圃镇地铁口盈科智谷创意园

联系电话 13265513859 13265513859

产品详情

承德老酒酒类分销商城开发，咨询开发联系郑璨（电/+微）

移动电子商务的普及，对消费者的需求、价值的变化产生了很大的影响。主要影响体现在消费者对商品
服务的价格、质量、个性化、种类款式，以及方便程度等多方面。消费者购物偏好从以前传统的线下购
物很大程度上已经转变为借助于手机、电脑、Ipad等多种移动终端的网络购物，并且占据了居民消费选
择的巨大比重，这对传统零售业而言，无疑是个巨大的挑战。

承德老酒分销系统模式：

首先，我们只需一次性购买1900元钱的承德老酒，我们就会免费给您注册五个会员点，同时赠送您两个
权利：一、返利权，二、经营权（全国）。返利权就是给我们消费者的消费返利，让我们喝酒越喝越便
宜；经营权是全国代理，没有区域限制。

一、返利权：

大家都知道，酒是我们生活中的必需品，无论您是走亲访友，应酬交际，婚丧嫁娶都少不了酒，您不喝
承德老酒，也要和别的酒，对不对？这笔钱是省不下的。那如果我们选择了承德老酒呢?我们还会获得返
利。1900元的酒肯定不够喝，那我们再次来买酒，就形成了重复消费，这个时候我们就会获得：

（一）直接返利：100＋42＝142

也就是说，您只花100元，公司就会返您42元的酒，这样就可以把142元的酒带回家！除此之外，月底公



司还会按您重复消费的业绩和级别的不同，再给您一笔返利，也就是月返利。

（二）月返利：66%——（6%—25%） 例如100元消费金额0

——400 6% 100×66%×6% ＝3.96

401 ——2000 9%

2001——7000 12%

7001——1.5万 15%

达到1.5万 20% 主任 100×66%×20%＝13.2 主任级别

1.5万＋1.5万 25% 经理 100×66%×25%＝16.5 经理级别

3×（1.5万＋1.5万） 25% 总监

以上是团队业绩累积，不归零，没有时间限制，没有业绩压力！

我们来做以下对比：

假设去超市买A品牌酒，花费1900元，你只是个消费者，什么权利都没有。二次再去买酒，你还是消费者
。

购买承德老酒，同样是花费1900元，免费给您注册五个会员点，

同时赠送您两个权利：一、返利权，二、经营权（全国）。您由消费者变成了消费商。二次买酒，如下
：100＋42＝142

A品牌 赠 承德老酒

100元——10瓶（10元/瓶） 4瓶 100元——14瓶（10元/瓶）

200元——20瓶（10元/瓶） 8瓶 200元——28瓶（10元/瓶）



300元——30瓶（10元/瓶） 12瓶 300元——42瓶（10元/瓶）

1000元——100瓶（10元/瓶 42瓶 1000元——142瓶（10元/瓶）

2000元——200瓶（10元/瓶） 84瓶 2000元——284瓶（10元/瓶）

3000元——300瓶（10元/瓶） 126瓶 3000元——426瓶（10元/瓶）

除此之外，什么都没有了

除此之外，承德老酒按照您级别以及消费额度进行返利，如下：

100×66%×6% ＝3.96元

100×66%×20%＝13.2元（主任级别）

100×66%×25%＝16.5元（经理级别）

在流量零售的模式下，所有的顾客一定是注册的、是可链接的、是可统计的、是可管理的、是可互动的
。零售的经营将以如何找到顾客为起点，通过用户注册，把顾客变成可连接，可管理。企业要尽快用更
多的手段，把你的顾客变成你的注册用户。用一切有效的方式影响你的顾客，逐步打造成终身价值顾客
。
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