
专注户外墙体广告领域 墙体广告 刷墙广告点位选择

产品名称 专注户外墙体广告领域 墙体广告
刷墙广告点位选择

公司名称 滕州市铠瑞文化传媒有限公司

价格 4.00/平方米

规格参数

公司地址 山东省枣庄市滕州市铠瑞文化传媒有限公司

联系电话 18863285432 18863285432

产品详情

       铠瑞传媒公司关注墙体广告多年以来，点位选择是主要因数，所以我给大家说说

墙体广告以其庞大的数量、广阔的覆盖范围、超强的渗透力度正在抢占农村消费者的心理，掠夺消费者
的注意力资源。

       对于墙体广告而言，选择正确的位置就已经成功了一半。优质的资源点位可以形成完整有效
的宣传网络，从而以较少的花费形成较好的广告效果。如何选择合适的投放位置，实在大有讲究，下面
看看墙体广告的说法。

       一、流量

       广告的目的即“广而告之”，投放墙体广告基本的诉求就是：被更多的人看到。从某种程度
上来说，墙体广告选择的其实不是位置而是流量，因为流量意味着曝光量。

通常情况下，墙体广告点位会选在：国道省道两侧醒目位置、县乡镇的各主要路口、村庄、学校等地点
附近。

       
人流量越大，意味着广告的曝光越大，影响的用户越广泛，才有可能达到好的广告投放效果。

        二、传授度

        所谓广告传授度，即众多的信息在一定的时间里集中“轰炸”受众，形成广告信息彼此传授
和抵消的现象。

        三、受众匹配度



        受众匹配度，即墙体广告的覆盖群体与广告主的目标消费者的一致程度，二者的重叠度越高
，广告的传播效果就越好，广告价值越大。反之，即使媒介有着巨大的人群流量，但与广告目标受众不
符，其广告价值也几乎为零。

       受众匹配度是投放选址的重点考虑因素，也是衡量广告价值的一个重要因素，决定了受众是
否感兴趣以及是否购买，体现为墙体广告的有效转化率。

       不同产品的消费者千差万别，而不同消费者居住、活动的范围不同，同样影响着墙体广告的
投放位置。例如，销售汽车配件的广告宜投放在交通要道上，推广文化产品的广告宜布置在学校附近。

       当然，按照品牌不同的诉求，墙体广告位置的选择标准往往也是不同的。但大多数情况下，
流量、、受众匹配度都是选择投放位置时不能忽视的核心要素。

       以上内容由墙体广告分享，感谢您的观看。

本公司经过20年来的探索和成功的运作，我们以雄厚的实力、精湛的技术、规范化的操作、标准化的施
工和全程化的服务取得了众多客户及各界朋友的支持和信赖，公司取得了稳健腾飞的发展， 公司目前拥
有的美工设计团队，其中本科生10余人，大专学历20余人，以及施工队伍100余支，月完成30多万平方米
墙体广告，员工400多人。施工队伍经过专门培训，有多年的实战运作经验，具有较高的职业素质和道德
水准，每支队伍配施工专车一辆。常年活跃在祖国的大江南北，在施工过程中，采用标准化运作模式，
统一供料，统一制版，整体运作，全国发布。

墙体广告的优势。如今，墙体广告已经受到越来越多企业的重视。但也有人认为，墙体广告只适合开拓
农村市场，产品定位在农村或农村销量大的产品有效果，对于其它产品墙体广告作用不大。甚至有些人
一提墙体广告就说档次低，发布墙体广告会影响自己产品的形象等等，但经过天轩墙体广告近几年的实
际运作来看，这些观点有些偏避。

许多企业发布墙体广告为了品牌的宣传，特别是终端市场的品牌宣传，让该地区群众加深对该品牌的认
识，通过道路、铁路两旁一幅幅精美的墙体广告，使路过和当地的群众对该品牌有极高的认知度。也为
该品牌在当地开发了众多潜在的消费群体奠定基础。

墙体广告具有哪些特点？

1、墙体广告成本低廉，保持时间长。1平方米不过十几元钱，用料可保证一年以上发布时间；

2、针对性强，便于控制。企业可以针对自己销售市场和目标市场，在单位范围内灵活投放；

3、传播范围广，效果明显。墙体广告形式简洁、诉求单一、色彩艳丽。有强烈的视觉冲击力，并且投入
在城乡出入口或主干道上，人流量大，传播范围广；

4、墙体广告具有“强制性”，出行者在出入之间必然会看到墙体广告潜移默化中受到广告影响。

通过铠瑞墙体广告对客户的调查来看，发布墙体广告大都取得了良好的反馈效果，其广告成本远远少于
电视、报纸、广播等媒体（40—50万元便可发布2000—4000块墙体广告），从而形成一个品牌宣传的良好
网络，能有效启动一个省份。

由此不难看出，墙体广告不仅是开拓农村市场的佳方式，也是品牌宣传的较好媒体之一。
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