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产品名称 海带电商平台怎么开店入驻？海带电商平台开店
入驻被拒怎么办？

公司名称 杭州伊魅尔服饰有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市上城区建国南路288号第十三层130
8室（托管20028）

联系电话 17052920970 17052920970

产品详情

“只要心中有梦想，头上一定会有太阳”——海带创始人兼CEO朱宝金与海带创始人兼CEO朱宝金采访
通话时，他正在赶火车的路上。电话陆陆续续断了三次，每一次得以通话的开头以及专访进行到结尾处
，他都表示了抱歉和不好意思。谦恭和“佛系”贯穿朱宝金的言谈始终，温和又不失力量。如同其他阿
里系的创业者，“梦想还是要有的，万一实现了呢”在朱宝金心里同样也打上了双引号。所以，即使在
海带的命运里出现了失败、险被收购等的字眼，朱宝金还是凭借自己的团队带领海带完成了A+轮6500万
元的融资。他说，启发于马总（马云）的一句话，“在任何时候只要有赌大的机会都选择赌大”，而海
带选择了赌大，相信海带可以做一个非常大的公司。以技术建立竞争壁垒，提供门店赋能和品牌服务海
带，即把海外好的产品带回来。谈到标签属性，在海带身上一定非技术二字莫属。朱宝金认为这也是海
带强大的竞争优势，因为只有技术才是真正有竞争壁垒的。所以面对行业里的竞争甚至竞对的高调崛起
，朱宝金表示并不焦虑。“海带真正关心的问题是海带能否真正地满足小b卖家的需求，能否真正给消费
者带来了更优质的商品。首先，赋能母婴小b卖家的市场是一片蓝海；国内整个线下的母婴店铺将近60万
家，而目前被服务的母婴店铺也只有3到5万家（不包括海带），还有足够的市场空间；其次是我们对海
带的技术有信心，其实行业里有句话是‘技术一定要看海带’，目前海带140个人有将近一半都是技术人
员。而对于市场的铺设扩张来讲，只要配备一定的人力便会非常快。这个领域的竞争才刚刚开始，想象
空间非常之大”。因此，海带启动了帮助线下母婴门店面向进行升级的“双十计划”：即通过海带平台
为线下门店赋能，“让10万家线下母婴门店，月销量增加10万元”。朱宝金表示，“海带”的新赋能方
案包括三个方面：新的供应链体系、新微店及CRM的SaaS技术体系、新终端用户服务体系等“三位一体
”赋能方案。在供应链方面，通过海带，门店注册认证之后，即可直接从平台上获得1000多个品牌、1万
多个SKU的授权直供商品的货源支持，帮助门店扩充商品库；通过海带的SaaS系统，门店可以实现直通
品牌供应链的数据对接，并直接与品牌商各地的仓库WMS系统打通，实现库存、订单、商品信息的实时
传送互通，直达品牌商的仓库；在服务方面，需要围绕消费者的活动半径构建全新的服务体系，把线下
门店“一端变多端”，在空间上和时间上实现对用户更广、更深的服务。海带为门店提供了三位一体的
建店（站）&管理平台：通过为商家提供门店、PC、无线端（App+/）三位一体的建店（站）系统及管
理后台，帮助商家实现“多端服务”及数据、经营、管理的一体化，提升运营效率。亿欧了解到，海带
铺设市场的逻辑是开始并不局限于三四线或者更小的城市。朱宝金说道，不管是大城市还是小城市，只
要母婴门店有技术的需求，海带就会去服务。不过因前期服务有限，所以便先去选择那些容易接触和转
化的门店。选择的标准主要有三方面，首先是能不能接触到它们，其次是门店有没有需求，而第三点需



要看它们的意识有没有到位。
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