
汇云聚美微商系统开发

产品名称 汇云聚美微商系统开发

公司名称 广州微码互联科技有限公司业务部

价格 1000.00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区

联系电话 13480273125 18122468543

产品详情

O2O是现在zui流行的词，线上线下，实际上应该翻译成虚拟现实，目前被应用到了传统的服务业zui多。
O2O的两个O代表着两个世界，一个虚拟，一个现实。子超认为O2Ozui关键的环节是“2”字，2代表着
链接两个世界的场景，不管是线上还是线下，还是虚拟现实，找到适合的场景对接两个O才是王道。O2
O会成为我们现实生活中的映射，也会成为我们现实生活中的补充。前面提到了电商优化了标准化商品
的产业链，而O2O则是针对产量不能规模化的，和区域化结合很紧密的服务类商品的链条优化，比如美
甲，餐馆，足疗，美容美发，看电影等行业。随着O2O的进化，会进一步围绕着人的更深入的服务展开
。

汇云聚美微商系统基于移动社交网络建立品牌与消费者之间的链接，摒弃传统零售模式中间不产生价值
的环节，使得价格回归理性，构建消费者与品牌之间的信任感，参与感和真实感，让用户主导品牌口碑
传播。

汇云聚美微商系统解析：

市代：投资1.5万元左右，4箱货，7款产品任意搭配，利润6－7000。

省代：投资4.3万元，13箱货，7款任产品意搭配，零售利润3万余元，零售+批发利润1.5万多。

总代：投资24万元左右，73箱货，零售利润20万元左右，零售+批发利润7万左右。

按照投资金额的不同获得相应的级别，级别越高拿货价越低。



以全国统一零售价为650元/盒的紧致宝为例：尊享价600元/盒；市代价384元/盒；省代价312元/盒；总代
价252元/盒。

成为汇云聚美代理后除零售赚取差价外，还可招募代理获得利益。

汇云聚美微商系统基于“社交+电商”的模式，以“发现、推荐、分享”的方式，让更多的用户能够享
受到“分享经济”所带来的美好生活体验，打造品牌方、传播者、消费者共赢的生态关系。

个性化是O2O之后的进一步升华，个性化针对的是商品或服务不仅仅是产量（不能大量），而且目标定
位是少数群体。未来的文玩市场，高端制定，she侈品的限量发行，还有私人制定都是个性化的趋势，同
质化商品和服务的世界必然会导致个性化时代的到来。90后00后的年轻人，更希望有自己的一片天空，
不管做什么事情，能不能个性化是他们内心深处的潜意识，这个也是一个潜在场景，比如弹幕电影本身
就是个性化产品，雕爷牛腩就是个性化的场景下开辟的一个品牌，垂直化的ji致必然就是个性化，垂直化
虽然是小众，但是一旦做到ji致必然口碑会扩散，必然会影响周边人群，当周边人群接受了个性化的优质
服务，长尾效应就会出现，个性化产品和服务的市场也会足够的大。
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