
抖音小店好不好做？抖音无货源小店好做吗？

产品名称 抖音小店好不好做？抖音无货源小店好做吗？

公司名称 杭州北抖星网络科技有限公司

价格 .00/个
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联系电话 18989452098 13605817015

产品详情

首先还是按照惯例先介绍一下无货源是什么意思。

无货源模式说白了就是做中间商赚差价，我们去采集全网的优质产品，然后适当的提高售价放到自己的
店铺中进行出售，从而去赚取差价的利润。

当有消费者来我们店铺下单之后，我们只需要找到采集来源店铺下单，地址填写成消费者的地址就可以
了。

只要出单就是纯利润，不出单也没有什么损失。

而且要知道无货源操作，我们不管是资金压力还是风险都要比传统的电商模式省心很多。

其实大多数人比较关心的还是抖音小店的收益和发展问题，那晨轩下面就给大家重点说一下。

无货源说白了只是一种电商模式，他的收益和发展前景都是要依托于平台的。

2013年的时候，无货源在淘宝上第一次出现，随后的时间里逐渐发展到了拼多多，京东乃至天猫。

踏足这么多平台的原因不仅仅是证明了无货源模式的可行性，更多的原因还是来源于利润。



因为能吃到红利的，永远都是先驱者，第一批人。

就拿目前的抖音来说吧。

抖音平台刚刚起步电商，这时候的竞争是非常低的，处于蓝海市场。

你只需要懂基础的技巧和操作，就能吃到这个红利。

最初的淘宝，最初的天猫都是这样。

对于抖音的人流量，大家应该都有了解吧，可以说占据了国内短视频软件的半壁江山。

有足够的流量，再搭配电商起步，市场可见一斑。

流量大，竞争小的情况下，利润真的就是唾手可得。

关于抖音无货源小店好不好做这个问题，就给大家举个最简单的例子，大家就能明白了。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

