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产品详情

抖音正在渗透我们的生活，占据我们的注意力，给我们安利可可奶茶，海底捞隐藏菜单，小猪佩奇，答
案茶。如今，抖音已成为电子商务商最喜爱的“商队”和新的营销温床。

抖音为什么能带货?

抖音之所以能带来商品，是因为用户进入抖音平台的心理状态是枯燥乏味的，心理需求是为了消磨时间
，这也决定了抖音用户的心态是放松的和无意识的。在这种状态下，用户很容易收到广告商想要植入的
信息。

抖音可以带来商品，但也因为抖音的独特内容特点。抖音小视频只有15秒长，是一种视觉、听觉双重刺
激，很容易触碰用户的感官，触发用户的情感;音视频抖动是一条草根路线，大多记录普通人在平凡生活
中的点点滴滴，现实，充满亲和力，用户因此更相信视频传达的信息。

什么样的产品容易在抖音火起来?

理论上，所有商品都可以。但请注意，抖音用户组主要在90后的第一和第二层，95岁以上，女性偏好酷
的内容，所以与服装、食品、住房、饮食、娱乐和娱乐产品密切相关，更适合年轻人。

根据目前的市场情况，餐饮业最适合抖音内容，其次是科技产品、课程、风景、城市、音乐，最不适合
制造业。



怎样拍摄带货视频?

1、展示产品功能

如果你的产品是原创或新颖实用的，你可以直接用颤抖来展示产品的“神功”，比如说表、声控电器等
。

如果产品功能更加传统，就可以扩大产品功能。例如，沙发的产品优势是很好的灵活性，你可以拍摄一
个人坐在一个直接反弹到屋顶。

2、展示产品使用方法、技巧

震颤知识技能视频以其时间短、知识枯燥、讲解清晰等特点，引起了大量的转发和收藏。

因为小视频只有15秒，所以内容规划必须考虑如何在如此短的时间内简单、清晰地显示产品的使用方法
、技巧，还要使用快进、蒙太奇的拍摄技巧。

3、场景植入

场景放置是指视频中适当的品牌存在，让用户记住产品。例如，一个搞笑的视频，在表演者的衣服上打
上品牌标识，作为道具放在桌上的产品，背面的视频是一个著名的产品广告音乐，等等。

4、口碑营销

口碑营销是让消费者分享产品体验，用好体验为我们的产品做代言，调动用户的购买欲望。抖音的玩法
和带货能力都是值得研究的，企业和品牌想要在短视频平台做好营销，要找对方向，如果有什么不懂的
问题可以随时咨询我哦。
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