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产品名称 诺米货架安装简便 泰安货架
莫凡货架一系列服务

公司名称 广州莫凡货架有限公司业务部

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市白云区钟落潭镇大纲领村纲领路140号

联系电话 18902285186 18902285186

产品详情

KKV，一支在 2019 年年中突然杀出的零售力量。看起来它诞生于行业式微之时，但让业内备受鼓舞的是
它展现出力量——人气、单量以及销售额稳居。传统老派的从业者看不懂、离零售战场前线太远的没听
过，但开一家火一家的KKV，确实做到了行业，且成为了赛道者，以及被同行前往的“学习借鉴”。那
么开一家火一家的KKV究竟做对了哪些，可以在俘获z世代的同时，也得到了资本的青睐?货架

不同的商业模式背后有很多共通的原则，诺米货架安装简便，这些看似简单的原则说起来似乎是人人皆
知，但是真的要进行运用又是另一种情况了。比如“有创意的”打败“思想保守的”，在这个过程中，
新型国潮主力店KKV用自己的经历进一步去诠释，当“集装箱”现身商场“C位”。

 

定位准确KKV的目标客群是14-35岁之间的女性。这个群体，热衷于“自我取悦式消费”，愿意在个体护
理、自我打扮及休闲零食上花钱。因此，KKV的经营品类刚好迎合了这部分消费群体。KK集团对自身的
定位是国潮新零售生态集团，这个定位恰好符合当下市场发展趋势。货架在供应链上，KKV采用的是现
金直采模式。这种模式加上大批量采购，拿货价更低，同时保证了价格的亲民。KKV的商品价格大部分
能与淘宝、京东等线上商城保持一致，有些品类的价格甚至更低。

据悉，KKV选品包含DTC衣品、快时尚饰品、进口美妆、全球零食、甄选母婴、宠物用品等14个品类。
在了解了KKV的基本情况后，对于它的成功也就不难理解了。这样一个独具创意的品牌店，无论是在形
式的创新还是引发的内容上的创新，都在进一步赋能品牌生命力，只有越来越多的“集装箱”现身商城
“C位”，才能真正激发整个市场的创新意识，真正给社会发展带来新的改变。货架

伴随消费者闲逛的脚步，有序与无序之中，KKV带给人的，似乎是一场无法穷尽的场景旅行，转了若干
圈之后，仍有很多新奇、值得体味的地方。货架在购物中心主力店，这种选品和空间设计逻辑的重新构
建，事实上给消费者带来了感官差异，也促成了KKV的火爆。根据赢商大数据披露的信息，该店开业当



日进店客流超过3万人次，而接近民盈国贸中心的人士告诉浪潮新消费，KKV开店至今，单月销售额基本
超过350万元，从招商角度来看，的确是一个在人气和效果上兼收的创新主力店业态。

总是觉得办公桌上单调无趣，还不符合你文艺青年的气质？ 来KKV挑几株多肉 为你枯燥烦闷的工作中增
添一丝活力吧小小的多肉非常可爱还配有两种不同风格的多肉盆可以自己随意搭配哦除此之外，彩虹文
具塔、面膜墙、玩具区⋯几乎每走几步都会被商品陈列方式惊艳到。如此繁多的商品和品类，三福货架
从哪里订的，接近KKV的知情人士透露，KKV有其标准的陈列哲学：及时归位，确保KKV各区产品井然
有序.货架

 

展陈场景，每个转角都是拍照点在这里，kkv货架道具展柜，年轻人不仅能购物，还能拍照打卡，能在沉
浸式购物体验中找到理想生活方式的共鸣。首先是高颜值的店内设计。大面积的黄色和集装箱样式混搭
出一种清新时髦的工业风。店铺门口标志性的集装箱LOGO是拍照的； 零食区随手捧起一款高颜值零食
，加一个温馨笑容，济南货架，美美哒；盆栽区、沐浴球墙、玩具区，充分满足小清新风格的拍摄场景
需求，潮流时尚网红随手可得。

空间里集合了14种关于精致生活方式的主题，兼具进口品牌和潮流新国货品牌.店内货品的陈列也极度追
求设计感，一个个由商品堆砌而成的墙面形成强烈的视觉冲击力，使得KKV生活馆里里外外都能成为网
红拍照的打卡点。KKV不仅仅代表新型潮流购物方式，更代表了一种生活态度和生活方式，现已成为广
大青年的逛街的之地。货架

台经济频道龙头栏目《经济信息联播》聚焦美妆新零售，选取THE COLORIST调色师——作为近年来美
妆市场大爆发下的代表案例，阐述其模式创新之处和给消费者、市场带来的特色玩法，并高度肯定了TH
E COLORIST调色师丰富多元一站式的便捷购物体验，和市场地位下的强劲拓展势能。货架颜值即正义，
品类齐全选择多，跟随央视财经记者的镜头，我们看到调色师惊艳的“颜值”——绚丽的色彩装潢、马
卡龙配色、美妆蛋彩虹墙⋯⋯给颜控们带来强有力的视觉冲击.

对于颜值即正义的年轻群体而言，无疑是吸引他们的要素。除了高颜值外观，美妆集合店吸引消费者的
一大特色莫过于物美价廉，品类超齐全。“在这里可以看到不同品类、不同规格的美妆产品在相应的货
架上摆放整齐，几乎是囊括了日常护肤和彩妆过程中的需求......在过去短短一年时间内已经迅速在上海开
出了近十家“，央视记者实地走访时如是评价。货架

 

除此之外，THE COLORIST调色师依托母公司KK集团强大的技术及供应链团队，持续提升数字化能力，
以数据驱动、创新迭代为，使得品牌将在选品、供应链、仓储、门店等多个环节实现更加的智能化运营
，进而获得更加的效率和尖叫的体验。未来的年轻人来线下消费什么？这或许会更有意思和有意义。

传统零售的衰败并未使线下零售的消费需求减弱，这无疑为主打创新体验的新业态打开更多的增长空间
。调色师诞生于2019年10月，是国内专注新人群的新美妆集合品牌，也是国内个彩妆集合店品牌，首店
开业旋即火遍中国， 创造了开业日均客流量超 1.4 万人次的震撼人气，客流排队一度长达数百米， 成为
年度具现象级的美妆企业之一。主打平价＋轻奢的品牌定位的调色师，目前直营门店超过300家，是国内
线下成长速度快、发展势头为强劲美妆渠道。货架

诺米货架安装简便-泰安货架-莫凡货架一系列服务(查看)由广州莫凡货架有限公司提供。广州莫凡货架有



限公司位于广州市白云区钟落潭镇大纲领村纲领路140号。在市场经济的浪潮中拼博和发展，目前莫凡在
金属建材中享有良好的声誉。莫凡取得全网商盟认证，标志着我们的服务和管理水平达到了一个新的高
度。莫凡全体员工愿与各界有识之士共同发展，共创美好未来。
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