
秀山洗眼线 韩祯伊 激光洗眼线案例

产品名称 秀山洗眼线 韩祯伊 激光洗眼线案例

公司名称 重庆韩祯伊文化传播有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 重庆江北观音桥融恒时代9楼905

联系电话 13193164636 13193164636

产品详情

作为几十年的美业教育培训机构，见证了美业教育的起起落落，也看遍了形形色色的学习“套路”，也
是很佩服那些手上没几把刷子的人，一天天就靠着一张嘴，勾画“宏伟蓝图”，把学员哄得是觉得美业
的钱多么好赚，随便花个几千块，学个几天技术，就敢去做客户了。现在各个地方盛行着这样一种纹绣
培训，七天就能学会纹绣，而且课程是“非常丰富”，非常吸引人，大概就是这样的：1、 培训住酒店
，而且酒店住宿全免。是不是听起来很诱人，不过作为业内人，一看就觉得不正规，你也可以对比一下
你所交的学费，值不值得别人给你安排酒店住宿，我从来不觉得这世上会有便宜让我占。2、 二十几项
纹绣技术培训课程，考中韩国际证书。外行人一看，哇！要学这么多，好划算。实际上纹绣就是眉、眼
、唇，其他的诸如小纹身、侧影、发际线⋯这些已经被淘汰很久了，为什么淘汰，就是因为不适用。都2
021年了，还“中韩国际证书”呢，贸易互通还看类别呢，没有哪个证书是国际通用的，只有名校的才有
用。纹绣目前只有证书，就是纹绣《专项职业能力证书》。3、 提供大量模特真人实操。这一点是很多
人不能抗拒的点，我也不一竿子说这种存在，只不过能不能保证每一位学员每一个项目都有真人，不敢
打包票，纹绣模特是可遇不可求的，我还是鼓励学员自己去找模特，因为你以后终究会面临找目标顾客
的。4、 国际班、国外游学班。我看过这一类课程的日程安排，与其说是培训班，更像旅游，请一个机
构做半天到一天的培训，再安排观摩学习，这一类班级的费用一般都不低于2W+，单纯学技术非常不建
议考虑。其实为了招收学员，各个培训机构所谓是花样百出，恨不得把学员想要的全部都给，前期承诺
的很好，后期能不能做到很难说，而且大多数机构后期都有不同程度的“隐形”费用，学员在没有对比
的情况下，就一条路走到了黑，花费几万出来可能就打了水漂。学纹绣还是看好机构，多了解，多去实
地看看，再决定。

学纹绣会遇到哪些问题

开店成本高不高

开个纹绣工作室成本的部分不是纹绣的工具材料，而是在房租装修上，所以有的人会开家庭美容院或小
工作室，降低开店成本，“酒香不怕巷子深”纹绣师也不是非要开在闹市区、繁华区，现在都是通过网
络做宣传，技术好的纹绣师跨地区出差工作都是常有的。



买一套工具材料需要多少钱

买纹绣的材料的时候有很多品牌可以选择，价格也有差异，甚至是网上有很多非常便宜的，要注意便宜
的能不能做真人，有没有安全风险，一般质量比较好的，每一套产品，差不多要在3000-4000左右。

做纹绣有没有风险

能有什么风险呢，用的产品如果是安全的，又做好了自我防护措施，严格按照操作步骤，佩戴好手套、
口罩，洗眼线没结痂，一人一份色料、针片等，是没有任何问题的，建议纹绣师在学技术的同时也要学
习卫生消毒常识，可以经过认证，考取一个《纹绣师专项能力证书》，激光洗眼线案例，更具有可信力
。

 

如何经营好一家纹绣店，是每一个想开纹绣店老板的首要问题，一旦出现生意冷淡，入不敷出，资金链
断裂问题，那么歇业就在所难免了，出现生意不好应该怎么办呢？首先确定店里面的项目环节是哪出了
问题，如果是项目比较单一的店，很容易出现这些问题，没有新的顾客注入，生意慢慢的就下滑了，所
以店里面既要有赚钱的项目，激光洗眼线眼睛会变老，也要有常规的可以源源不断带来新客或者刺激老
客消费的项目。比方店里面只有纹绣，虽然赚钱，但是客源不稳定，可以加入美甲、皮肤管理这些，秀
山洗眼线，顾客可以办卡储值，带动其他消费，哪个项目需求大，顾客依赖高，要着重维护。然后店铺
的地理位置选择是真得很重要，客流量大的、购物中心更火的地方，客流总是不成问题，但是万一开在
了相对偏僻的地方咋办？利用网络去打开销路是现在很多商家的做法，所以也才捧红了很多网红，市场
从来不怕位置偏，怕没有营销策略，守着传统门店做生意，很容易越走越难。做生意一直强调服务，什
么样的服务是的呢，既不是冷膜也不是过度热情，既是也是负责任，哪种服务更打动人你可以换位思考
一下，你平时去消费的时候喜欢什么样的店员呢？进店的顾客既要保持也要保持一定的距离感，怕的就
是好不容易来个顾客然后都围着顾客让她产生恐惧，为了业绩滥用销售套路也是不可取的。进店消费的
顾客只有先让她心情愉快了，成交都是理所应当的。不管生意好与坏，老客的维护都是很重要的，不要
以为纹绣就不会有老客，她可以给你带来客户这就是优势，介绍的客源成交率会比较高，所以售后服务
是很关键的，现在同等性质的店铺在价格、客中服务、装修等等方面其实大同小异，有没有被重视其实
是很关键的。定期邀约老客户上店参与增值服务体验，其实很有必要，为什么美容院、专柜都会提供试
用、体验，其实有一定的营销策略在的，即便她不买，只要想买直接想到你也是很好的。

 

秀山洗眼线-韩祯伊-激光洗眼线案例由重庆韩祯伊文化传播有限公司提供。重庆韩祯伊文化传播有限公
司在其它这一领域倾注了诸多的热忱和热情，韩祯伊一直以客户为中心、为客户创造价值的理念、以品
质、服务来赢得市场，衷心希望能与社会各界合作，共创成功，共创辉煌。相关业务欢迎垂询，联系人
：阿戴儿。
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