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摘要：

从“卖什么？”到“怎么卖？”再到“卖不好怎么办？”，二类电商行业这样玩，抢占波流量红利！

一、企业介绍

客户H是国内网红品牌女装电商，由早期微博KOL孵化到淘宝女装店店主，其推出的产品款式年轻潮流&
价格适中，深受90后主流用户喜爱，目前已跻身进电商女装行业中部品牌之一。

二、营销背景

随着电商行业发展进入成熟期，综合电商平台和二类电商（即个人卖家/个体网店等）头部品牌玩法优势
众多，客户的营销难度增大，急需提高行业度，吸引用户关注促成转化。

三、投放目标

电商平台投放，增加产品与90后、95后消费者接触机会，通过头条广告站内搜索、个性推荐、浏览推送
等唤醒消费者的购买欲。

四、投放方案

从“卖什么？”到“怎么卖？”再到“卖不好怎么办？”，玩转二类电商行业，须抓准以下几步：

流量解决方案；1、 开屏广告



购买方式：CPT&CPM，CPM支持定向

支持样式：静态3s、动态4s、视频5s

定向维度：城市、平台、年龄、 性别

2、单页信息流广告

购买方式：CPM，支持定向

定向维度：城市、平台、年龄、性别

3、 原生信息流广告
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