
猩团拼拼APP拼团系统开发

产品名称 猩团拼拼APP拼团系统开发

公司名称 广州软狐科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区中山大道西富力街

联系电话 18026231817 18026231817

产品详情

猩团拼拼APP拼团系统开发（梁小姐看图+）猩团拼拼小程序开发，猩团拼拼公众号商城搭建，猩团拼拼
拼团模式制作，猩团拼拼拼团软件搭建

 

拼团模式为什么会这么火

1. 基于熟人关系链营销，活动传播快转化高

对于电商而言，微信无疑是个流量充沛的入口。拼团也正是在微信中发展壮大的，拼团的玩法就是实现
微信上凑人数买实惠的形式，达到吸粉+团购的双重目的。

尤其是现在各种社交电商兴起，一些手上有着优质社群的团长，群的转化率一般在10%左右，如果手上
有100个优质群，一个月下来能赚几万块。拼团大的优点就是传播速度快、熟人关系订单转化率高、拉新
效率明显、用户组织可高效管理、群聚效应明显。猩团拼拼拼团系统开发

社群拼团的玩法简单粗暴，但出货量却非常惊人，也正是因此，才构建了社群拼团的万亿风口概念。

2. 农村包围城市路线，占据广大农村消费心理

拼多多的崛起路线，就是走了一条农村包围城市的打法，先占领三四线市场，稳扎稳打吸引数亿三线以
下城市用户关注，再去一二线城市跟淘宝对决。

广大的三四线市场用户，他们缺乏商品的对比认知，并不看重商品的品牌价值，更在乎商品的价格及实
用性，看中即购，没有复杂的购物准备心理，下单速度快，这也是拼团得以在次级城市火速发展的原因
。猩团拼拼APP系统开发

而且阿里一直无法深入渗透进三线城市，京东虽然依托有腾讯的流量加持，但并没有好好利用微信在三
四线的高渗透率玩一些特色花样，因此拼团才在三四线及以下城市的电商低覆盖率的情况下火速爆发。



 

3. 商家与用户双赢的玩法体系

拼团模式抓住了消费者的利益需求，再通过主流的社交渠道传播达到引流、销售的目的，它打破了传统
电商依靠大量资金投入的广告营销方式，而且对于一些大企业来说，通过拼团能有效解决库存压力大这
一问题。

但目前大众对拼团的认知大多局限于线上，线下仍关注研究的很少。虽然阿里、苏宁、京东等大企业已
经在开始创新拼团模式，但暂未采取积极有效的行动。不过可以预见，未来拼团不再局限于电商平台，
线下拼团的发展会带动实体产业的另一番经济热潮。
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