
运城做房产经纪人小程序的公司

产品名称 运城做房产经纪人小程序的公司

公司名称 陕西诺可可网络信息有限公司运城分公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 运城市空港北区王勃路29号

联系电话  19335946468

产品详情

运城做房产经纪人小程序的公司

在互联网走红的时代，房产经纪人需要做小城吗?答案当然市肯定的。商机集市平台推出的房产经纪人小
程序市一款针对房产销售管理CRM系统具有：“多项目”，“多机构”，“多角色”，“多层级”，“
全平台”，“数据通道”，“自定义”等8大产品功能优势，全面支持房产“房产经纪人”销售的各种模
式，是目前市场上共安全、易操作、房产服务行业4.0版本的强大营销系统平台借助小程序，让营销链条
上的业主，粉丝，员工，二手经纪人等群体全部打通，破除以往销售角色单一的局限，每个人都可注册
成为楼盘的经纪人，强力拓展营销渠道，让楼盘信息在用户间主动流动，从而达到资源的zui大优化配置
，实现价值传播和成本控制的双丰收。

1、未来趋势：从微信小程序说来，房产中介的小程序好比是一张入场券！你做了，就可以进入到微信流
量的共享圈，否则就跟你无缘！现在谁不用微信？如果你不用，而你的对手在用，微信就会助力对手抢
走本属于你的客流！

2、对房产中介而言，能够更快的获取到更多的线上资源

伴随着小程序功能和入口的不断增强，小程序的引流能力还在不断的增加。当然小程开发成本低，推广
难度小的特点，还能够为房产行业节省更多的成本！

3、于买房客户而言，从被动到主动，心理成本更小

房产小程序的出现，让客户在看房，预约，预定，了解房产信息等方面，获取到了更大的便捷。让购房
者更加聚焦于感兴趣的房子，可以在没有外界干扰环境下决定买什么样的房子。

4、小程序与58、安居客的区别？

 首先，强调一点：每一个商户未来都必须要有一个自己的小程序，区别是在于，你是现在自己主动进
入，主动去抢客户，还是未来被动入局，被动防守。
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