
解决流量分散的问题商业模式系统开发模式开发

产品名称 解决流量分散的问题商业模式系统开发模式开发

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

社区电商在去年可以说是迎来了发展的，随着各大电商巨头的加入、资本的加持都

不断推动着这个行业向前发展，在经过了快一年的发展，目前社区电商平台有哪些?

本文将为各位即将进入社区电商行业的企业朋友们带来目前有获得融资的社区电商

平台的相关情况介绍，以及它们目前的排名情况。

一、2019年社区电商有哪些，目前获得融资的社区电商平台相关信息如下：

据电子商务研究中心不完全统计，截止目前，已有10多家社区团购平台，如考拉精

选、你我您、食享会、呆萝卜、十荟团、邻邻壹、小区乐、谊品生鲜、兴盛优选、

每日一淘等头部项目纷纷获得千万到亿元级别的融资，累计融资额近20亿元。不仅

仅如此，VC悉数入局，红杉资本、IDG资本、GGV纪源资本、险峰长青、愉悦资本

、真格基金等。

二、目前获得融资的社区电商平台介绍

社区团购你我您

简介：创立于2016年9月，以社区为入口瞄准家庭消费场景。模式很简单：以小区为



单位招募小区业主或小区店主成为团长，创建公司控群的小区业主微信群;团长在群

内发布和推广团购商品，消费者通过下单;次日根据订单量配送至小区团长处，消费

者到团长提货点取货，团长根据销售额获得佣金。如出现售后问题，团长根据售后

标准进行秒赔，再由平台集中处理。

成绩：根据公司提供的数据，目前已拓展10多个城市，上万个小区，日均10万单，

并保持20%-30%的增速。你我您团队用了两年的时间整合供应链，拥有足够的产品

丰富度和供应链深度，足以支持未来20城、100城的城市扩张计划。平台预期今年年

底增加20个城市，明年增加100个城市。

美食社区电商十荟团

简介： 是一家美食社区电商服务平台，十荟团锁定社区果蔬、生鲜和家居用品，以

社区为切入点，瞄准家庭日常消费场景，全力开拓二三线城市市场。搜罗全球生鲜

美食，借助智能高效的供应链，把新鲜带给每个家庭，让福利惠及每位用户。使

即拼商城采取的是会员制,会员制是非常多社交电商平台常常采取的形式。采取会员制的优势,对平台来说
,就是可以大大进步用户的黏性和忠实度

一、即拼商城模式玩法:

即拼商城利用新零售概念,采用1+6人团模式(即拼七人团商城系统),每人购买399元大礼包,即可加入二二复
制点位,当自己位置下面的第1层2人+第2层4人占满后,即7人团拼团成功。

即拼商城七人拼团,七人拼团层层裂变,直推150元,系统滑落120元,七人拼团每个团收益720-900元,利用区+
溯源技术上帮下扶,互利共赢。按二二复制来计算,若每天成功拼团3次,那么每天收益:780x3=2340,每月收益
:2340x30=70200元,每年收益:70200x12=842400元,若按六六复制来计算,每天成功拼团50次,那么每天收益:900
x50=45000,每月收益:45000x30=1350000元,每年收益:1350000x12=16200000元．

399元购买礼包成为会员,参与7人拼团赚钱。买了礼包自己就是团长,填满剩下6个空位拼团成功了。满团
即可用赚来的钱复购礼包再开团,继续赚钱。

团长赚礼包佣金:

赚进团的直属会员150元/人

赚进团非直属会员120元/人



拼团成功赚720元—900元

因为要扣399复购礼包开团

相当于开一个团可以赚400左右现金免费获得一个礼包商品。

开满100个团后,不再邮寄礼包,399 转为平台消费券,可以购买指定专区包括品等其他商品。

开团次数无限制,开团越多越赚钱。

即拼商城模式有两个核心优势

第1个,是我们的区术,保证我们的直属永不脱离,永远帮助推荐人成团。

比如说,你找到一个朋友,他在即拼商城能赚100万,那你就能赚50万左右,他在即拼商城能赚1000万,那你就能
赚500万左右。

第2个,是我们的帮扶体系,上下帮扶,左右帮扶,团队作战。上级可以自动帮下级,下级也可以自动帮上级,还
有很多不认识的朋友可以帮你,你也可以帮助很多不认识的朋友。有时候你可能一个人都没推荐,你都可能
直接赚了720,就是这么强大。

——————————————————

普通商品佣金:(初步方案,待终确定)

10个直推(VIP)

40个直推

100个直推(钻石)

Vip赚旗下所有粉丝,会员销售额的3%到20%

赚旗下团队所有粉丝,会员销售额的4%到25%

赚旗下Vip及其团队其他Vip,会员粉丝团队销售额的1%到5 %

钻石赚旗下团队所有粉丝,会员销售额的6%到45%,

钻石赚旗下Vip及其团队其他Vip,会员粉丝团队销售额的3%到25 %

钻石赚旗下及其团队其他,Vip,会员粉丝团队销售额的2%到20 %

钻石赚旗下一级钻石团队销售额的1．5—3%

全球分红方案:

钻石会员,且年度开团满3650个以上,可享受全球分红。根据礼包实际营收的8个点分红,1个礼包(399—270)*



8%=10元,若年度销售礼包(含复购)1000万个,则全球分红金额为1亿元。由具备条件的钻石会员按业绩分配
。

传统的399形式里,像云集,斑马会员,贝店,蜜芽,达令家,小米有品有鱼,和客岁的将来集市,如今的淘小铺,实质
上都没有太大的差别,所以都在惨烈厮杀,非常多已然增
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