
多门店分销管理系统开发 线上线下结合

产品名称 多门店分销管理系统开发 线上线下结合

公司名称 广州微码互联科技有限公司销售部

价格 1000.00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道中379号6栋6602室（注册
地址）

联系电话 13422202839 13422202839

产品详情

多门店分销管理系统开发线上线下结合..多门店分销系统开发、多门店分销商城系统开发、多门店分销模
式制度开发、多门店分销平台开发很多人对生鲜电商寄予厚望。甚至有人认为生鲜电商将是本次疫情当
中受益zui大的新兴行业。我在微信群和朋友圈里，不止一次看到了这种论断。当然，游戏、视频行业在
疫情当中的表现也不错，然而它们的规模本来就很大了，消费者习惯已经养成了。生鲜电商直到2019年
底还是不温不火的状态，所以很多人觉得：这次它终于要崛起了。

在移动互联网的背景下，我们又要怎么抓住社交电商系统进行发展呢

一、多门店分销系统功能介绍：

1、会员管理：多门店分销系统开发构建以忠诚度及粘性为核心的会员管理体系、权益管理体系及社会化
客户关系管理体系。设置不用的会员等级，不同等级的会员享受不同的优惠折扣，可以设置会员的积分
规则，可以购买领积分和签到领积分，会员还可以在在线充实会员卡余额。商家可以实时查看会员的消
费情况和优惠券使用情况。

2、分销管理：多门店分销系统开发，强大的会员分销体系，基于社交圈建立强大的推广体系，多种佣金
奖励机制，能够助力商家快速的拓客营销。门店多了，发展分销商的速度也会上升，商家可以在多店分
销系统中设置多个分销商级别，每一个级别的加入门槛也不同，商家可在线统一管理分销商，对分销商
进行考核，对分销团队的人数做增减等，允许分销商通过不同的方式进行佣金提现。

3、门店管理：多门店分销系统开发，商家可以选择门店的区域，对该门店的账户密码进行设置，添加门
店的基本信息，例如位置和dian话等。通过系统，商家可以对门店的订单进行统一的管理，查看门店的
消费记录。



4、同城配送管理：同城配送一小时送达，多门店分销系统根据用户位置推荐离用户zui近的商家，可选
择到店自提或发货，商家线上核销码功能，电子快递面单，批量打印，省去大量人工成本，线下门店微
信扫描支付线上依然产生佣金，付款后默认关注公众号等。

5、库存管理：多门店分销商城系统开发，总部可以统一进货，然后把商品分配到各个门店，实现统一的
库存管理，库存报警等功能。

6、LBS体系：多门店分销系统开发，通过设置各个门店的经纬度和位置距离的自动分析给顾客提供高效
的线上到线下服务，包括到店消费、到店自提等。

7、营销工具：个性化的营销活动是吸引粉丝的关键，多门店分销系统开发多种营销方式供商家选择，商
家可以通过大转盘、领积分、邀请有奖、拼团、限时抢购、分销返佣、角色返佣、业绩分红等等促销工
具，极大促进了商品在社交渠道的传播，带动用户裂变新用户，构建多元化营销体系，提升jing准化营销
及个性化推荐能力，支撑拉新、盘活、转化、沉淀四大场景。

8、招商代理：多门店分销系统开发，构建高效、便捷的招商入驻体系，以及商户/供应商管理、考核体
系，通过多店铺分销系统建立完善的评价与评级机。

二、多门店分销管理系统适用于哪些场景

1.多门店系统适用于那些自助运营和创业型的全国销售平台，能够为他们快速拓宽销售渠道，提升品牌z
hi名度。

2.做水果行业和生鲜商业的商家可以选择多门店分销管理系统，因为这些产品都需要保持新鲜度，要及
时的配送，用户下单时可以对附近的门店进行实时定位，选择zui近的门店，以保障产品的新鲜。

3.全国连锁型的门店，虽然发展门店有利于更快的拓展新顾客，提高品牌zhi名度，但是如果没有一个具
体的门店管理方案就会很难发展，系统支持门店的独立运营

4.那些本地配送的商家，当有用户想要下单时，多门店分销管理系统会根据用户的位置推荐zui近的门店
，下单后系统会有消息提醒，然后商家以zui快的速度处理订单，完善用户的消费体验，提高用户的忠诚
度。
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