
抖音店进驻荼叶直播基地

产品名称 抖音店进驻荼叶直播基地

公司名称 杭州北抖星网络科技有限公司业务部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区西湖广告大厦三层

联系电话 18857861392 13605817015

产品详情

1、 做好充分的直播准备

自己想尝试做直播需要准备些什么，其实很简单，主要从直播地点、工具、产品三个方面
进行准备就行了

直播地点的选择：直播地点的选择对直播效果有着很大的影响，对于茶叶直播来说，大多
数情况是在室内，所以这就需要对于直播背景产品的陈列提出了要求，产品陈列要尽量简
洁大方，避免货物的堆积。

直播工具的选择：对于茶叶直播来说，简单点准备一个三脚架和补灯光就可以了。

直播带货产品：对于直播卖茶来说，其实可以准备一下几款，一是爆款茶、二是大众茶、
三是收藏茶、四是礼品茶。

2、 清晰的定位

一：要选择好平台，抖音直播等直播类型更为丰富的平台，这一类平台往往更需要通过主
题、内容、直播形式等来吸引更多流量。当然在选择平台时，也可以选择多平台同时直播
。



二：选好平台后要对自己账号进行定位。所谓方向不对，努力白费，要做好直播，为自己
的账号做好定位十分重要，要清楚自己打算做什么内容，以什么样的方式带货。

是直接的卖产品，还是通过娱乐、聊天的形式带货，是通过讲授茶知识的方式带货，还是
通过茶艺表演、茶山游等方式带货等。一定要给自己一个清晰的标签。

三：做自己擅长的，对直播内容进行垂直化、差异化创新，这就需要利用自己擅长的领域
对内容、对形式进行创新，做到内容的差异化，以吸引流量。

3、建立社群，把握直播细节

有人感觉自己直播内容、形式和别人的也没什么区别，为什么自己的直播就是没人看呢。

一：建立自己社群，这就需要在平时过程中对客户进行积累，其次就是在直播过程中建立
新的社群引流到自己的私域流量池里从而实现多次变现。

二：在直播过程中要注意各种细节，包括背景、产品展示、说话的语气、节奏等等。更直
播间的用户互动起来，分享茶知识等等。

拍采茶、炒茶、晒茶片段，如图；

前者每条视频的拍摄场地都在茶园，主要展示茶叶产地，自产自销;

后者以身份出镜讲解鉴别茶叶技巧、制茶过程等，注重IP塑造。
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