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产品名称 微三云超级APP：电商平台爆品战略实施技巧

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情
微三云超级APP：电商平台爆品战略实施技巧

___

————

超级APP百亿级商业生态系统解决方案（SAPP+B+S+T+BT）

微三云超级APP：电商平台爆品战略实施技巧  

整体商业模式架构：

SAPP（社交广告流量变现超级云APP）

+B（N个平台N个模式）

+S（超级去中心化供应链）

+T(云视商企业商学院）

+BT（区/块/链技术企业链改资产证券化）

微三云超级APP：电商平台爆品战略实施技巧

部署技术架构：

源码+SAAS部署模式+分布式微服务系统架构

微三云超级APP：电商平台爆品战略实施技巧

 

超级APP+云平台+供应链——人货场解决方案（可联系微三云麦超索取清晰原图）

 

一、社交广告流量变现超级APP系统（S-APP)

解释：运营“人”的平台：通过社交和各种会员权益玩法，用来裂变和留存会员沉淀私域流量，并通过多种方式实现会员价值变现。

核心功能一：社交APP（产品规划：类“微信APP”）

技术实现：对接腾讯社交IM底层进行二次开发，跟微信共用同一个IM社交系统底层，底层技术保证够硬



暂时上线具体功能：

1. IM –点对点聊天：附近的人，通讯录好友，发消息，发图文，发表情，置顶聊天，加入黑名单，投诉用户，发文件，发红/包，转账，平台消息，聊天消息，个人二维码，个人中心

2. 群聊（5000+）：建群（5000+），群聊天，群红/包

 

（社交聊天功能模块如上图）

核心功能二：钱包功能（产品规划：类似“支付宝APP”）

暂时上线具体功能 ：零钱，发红/包、转账、充值、支付、数字资产通证钱包

 

（钱包+转账功能界面如上图展示）

 

（红/包转账与通证积分转账如上：红/包与绿包，功能界面如上图展示）

 

（群红/包如上图展示）

核心功能三：自媒体资讯运营（产品规划：类似“今日头条/抖音快手APP”）

暂时上线功能：

图文，短视频，直播，图文视频资讯发布，资讯阅读，看视频领赏，阅读文章领赏，短视频关联第三方链接推广

（头条资讯+短视频功能如图）

 

（观看短视频领赏如上图展示）

 

（短视频关联第三方链接推广如图））

核心功能四：平台号入驻（类似“微信公众号”入驻体系）

功能价值：

1. 多平台入驻共享会员，共享流量，私域流量集合组成公域流量

2、多平台同时运营聚合在一个APP，降低单一平台模式风险，又能聚合会员，实现会员数据价值变现

3、会员多平台互通消费，平台间建立分销推荐关系互相返佣

核心功能五：广告变现

对接穿山甲广告联盟和广点通广告联盟，通过开屏广告等多种方式进行流量变现。

核心功能六：流量多样化变现

对接话费充值等便民服务平台，对金融流量变现（在线办信用卡和办贷款），对接淘客优惠券导购平台变现，购买小游戏版权和对接成熟第三方游戏通过游戏变现

 

超级APP功能架构（可联系微三云麦超索取清晰原图）

二、超级云APP+云平台应用商城

解释：N个平台模式系统同时运营（什么模式火、卖货快，就用什么模式）

PS：运营“场”的平台：专注研究商业模式卖货模式，SaaS模式部署，多模式并存或下线迭代，独立团队运营风险控制与会员数据复用

1、A平台：社区团购模式（线上商城+区域管理+小区团长+终端用户）{类似兴盛优选，十荟团}

2、B平台：挂售寄售批发零售模式（会员区+零售区+批发区+购物币消费区）{类似美谷新零售，口天王商城}

3、C平台：分红榜模式（大礼包会员+复购分红+团队拉新分红+管理分红+团队业绩分红）{类似攸妍新零售}

4、D平台：社交电商模式（大礼包会员+会员等级+团队奖励+区域奖励+绩效分红）{类似云集，素店、贝店、未来集市，有品有鱼，淘小铺}

5、E平台：跨境电商模式（进口产品+海关对接+跨境支付+跨境物流+保税仓对接+ERP对接）{类似环球捕手，素店}

6、F平台：拼商补贴模式（大礼包会员+会员等级+保证金+补贴奖励）{类似哇哈哈秒妙眠新零售，SUPERME潮瘦}



7、G平台：邮费奖励模式（大礼包会员+每日/周/月付邮免费领取产品+会员等级+团队奖励+区域奖励）{类似屏幕卫士新零售，光明新零售商城}

8、H平台：新拼团模式：（会员制+普通团+红/包团+超级团+秒杀团）{类似伙拼新零售、即拼商城}

9、I平台：直播带货模式（图文短视频种草+直播带货+主播间销售+招募主播+会员分销）{类似有播、特抱抱、益企播}

10、J平台：多门店异业联盟O2O模式（多门店入驻+线下门店+自提核销配送+收银+异业联盟+O2O）{类似集佰客联盟}

11、K平台：社交电商+直播带货模式+跨境电商模式+区/块/链共享积分。。。

12、L平台：社区团购+跨境电商模式+社交电商模式。。。

13、M平台：社交电商+拼商补贴模式+邮费奖励模式。。。

14、N平台：全民拼购+拼商抽奖+社交电商模式（惠加礼，农夫铺子）

15、O平台：新模式N。。。。更多新模式或组合应用模式请咨询业务或洽谈定制

 

（超级APP+云平台商城界面展示如上）

 

（超级APP+多平台界面展示如上）

 

云平台应用功能架构图（可联系微三云麦超索取清晰原图）

三．超级APP+区/块/链数字积分系统

 

（阅读资讯领赏通证积分如上图展示）

 

（阅读资讯通证积分奖励后台设置如图）

 

（邀请注册奖励）

 

区/块/链系统功能架构图（可联系微三云麦超索取清晰原图）

四、超级APP+云视商企业商学院系统

核心功能：企业商学院（直播教学，导师打赏，课后作业，知识付费，课程付费，付费阅读，分享素材，课堂互动，班级社群）

 

云视商企业商学院系统功能架构图（可联系微三云麦超索取清晰原图）

五、超级APP+超级去中心化供应链系统（F2S2B)

PS：运营“货”的平台：找最好的货源，供给最多的平台，打造商业生态体系

1、上游：整合优势农产品供应链、源头

2、上游：整合行业供应链、工厂

3、上游：整合其他实力综合型供应链

4、上游：整合跨境电商供应链

5、下游：供货给N个第三方平台（提供接口供第三方商城系统对接）

6、下游：输送模式系统+供货给N个平台（各个平台独立运营独立主体独立收款，平台提供供应链产品和提供多种模式系统供选择）

7、下游：供应给N个线下门店+批发市场+企业级采购商

 

去中心化多平台供货供应链系统功能结构图（可联系微三云麦超索取清晰原图）

商业模式设计找微三云麦超

莞云超级APP：微三云麦超，微三云超级APP



微三云超级APP：电商平台爆品战略实施技巧

附：电商平台爆品战略实施技巧

因为做的是电商平台，需要会员分享出去分销裂变，建立黏性后消费，在初期电商平台刚进行推广运营的时候，爆品商品的销售是不可缺少的，一定随便发产品，什么产品都发。

而要做的是爆品的带动，士气的带动，关于爆品的玩法如下：

１．选品

２．溢价做好

３．爆品属性赋能

４．爆品素材包

５．销售玩法

６．时间规定

７．直播货短视频带货

８．阶段战报士气鼓舞

９．收尾复盘

关于爆品战略：

并不是所有商品都适合做爆品，你以为很好的商品，不一定很好销售，爆品要根据自己平台，社群的用户属性，

１．是否符合他们消费群体 



２．当下季节或时事热点（比如新冠病毒的口罩酒精消毒水） 

3．复购率高 

４．快销品 

５．有基础大牌背书 

６．溢价高（有足够销售利润给分享者）

——————

关于爆品包装：

这里讲的包装不是商品的包装，而是爆品在推广是的包装，建议从头到尾介绍这款产品，

主要突出：

１．卖点 

2.品牌 

３．背书 

４．销售分享利润

５．ＴＯＰ奖励

６．玩法

阶段性工作：

爆品要提前预热宣导，根据整点或者销售业绩要做战报激励，比如：１０点开抢，那么平台玩法在１０点３０就应该有战报，１１点就应该有ＴＯＰ前几名，１２点开始第二波推广素材，１３点可能就疲劳了，下午可以来一些刺激手段，比如，撒红/包雨，自买多少单送什么？等等，这里不做详细介绍，具体可以私信我学习。

————————

爆品素材包：

社交电商群里做爆品，爆品素材包里面包含商品的：１．文字介绍，２．图片介绍，３．视频介绍，４．互动玩法，６．销售玩法，７．线下互动。这个模板适合社交电商平台，社群团队使用。
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