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产品详情

互联网赚钱的公式是：流量=金钱。只要有了流量，变现根本不是问题。而短视频就是一个坐拥超级庞
大流量的平台。

也因此传统电商纷纷转战抖音，通过商品橱窗引流到自己的店铺以及抖店直播带货，今天给大家分享一
些电商引流和直播带货的玩法。抖音有4亿日活跃，天猫淘宝站内流量瓶颈，直通车淘宝客成本比较高，
直通车和刷单淘客都被抖音引流慢慢取代。首先普及一下抖音小店，抖音橱窗，抖音小黄车的区别：

很多人都把抖音小店，商品橱窗，小黄车搞混了

1、抖音小店（抖店）

抖音小店是为自媒体作者提供的电商变现工具,帮助自媒体作者拓宽内容变现渠道。店铺开通后,可以在您
的头条号、抖音、火山个人主页展示您的专属的店铺页面，商品可通过微头条、视频、文章等多种方式
进行展示曝光。

粉丝可以在今日头条西瓜视频、火山、抖音app内进行内容获取、商品购买,购买用户可以直接转化成为
粉丝，帮助您形成完整的流量闭环，获得更大的成交与收入。抖音小店具备两点关键功能：①同时关联1
0个账户卖自己的产品。②可以设置佣金，让网红大v带货。2、抖音橱窗

2.1、抖音账号同时满足三个条件可以申请橱窗：①粉丝量在1000以上；

②发布视频量在10个以上；

③完成实名认证。

2.2、抖音橱窗添加商品步骤

想要添加抖音橱窗商品，先要确定是不是有淘宝店。若没有淘宝店有其他类型店铺，那么就选择抖音小



店，把商品上传至小店然后添加是橱窗。若已经有淘宝店，那么绑定抖音和淘宝账号，点击商品橱窗的
电商工具箱，然后绑定淘宝账号；绑定完成后，就点击添加抖音小店/精选商品/淘宝商品。

3、抖音小黄车

抖音小黄车可以添加在视频作品下方，也可以在直播的时间添加在直播窗口。小黄车可以售卖自己抖音
小店或者淘宝的商品，也可以通过售卖别人小店或者淘宝里的物品来获得佣金。

接下来分享2个抖音带货运营的推广方法

一、抖音小店带货推广：首先做抖音小店，需要有自己的店铺，或者需要开通抖音的橱窗带货，抖音小
店

第一步：抖音矩阵引流带货（运营维护时间比较长，效果较慢）

先打造抖音号：

可以根据自己的情况，购买多个抖音号或者粉丝，找准定位，例如目前抖音上面好物推荐以及商品橱窗
带货较多抖音多号矩阵实际上就是通过账号和账号之间建立相应的链式传播，将同一品牌下关注不同账
号的粉丝流量通过矩阵式账号相互引流，在主账号下形成粉丝流量内部引流，这样做不仅能够避免粉丝
的流失，也能够扩大账号的影响力。抖音多号矩阵是现在抖音运营中的一种高阶玩法，也是我们需要掌
握的一种玩法。

包括剧本拍摄后期等上不同的店铺产品视频，让运营种草养号，一般维护可能1-2个月左右，之后发布视
频如果其中有账号火爆。可以以这个账号为核心引流做高粉丝号，之后挂自己的橱窗以及小店做直播带
货，营销核心先要打开直播这个流量转化入口在创作、发布引流类视频的时候，建议创作者遵循 3
小时的发布原则，即：开播前 3 小时内发布引流视频。

第一，新视频发布后，抖音会立即分配一定的初始流量来为你的视频进行测试、打标签。决定你的视频
是否能够进入下一级流量池。测试流量与账号粉丝量正相关，而且是能够直接吸到直播间的“免费流量
”，我们没有理由放弃，尤其对于小号来说。

第二，DOU+老司机都知道，我们在投放DOU+时，最少的金额是 100 元，最短的投放时长是 2
小时，DOU+通常又有半个小时的审核期。所以， 3
个小时内开播，配合DOU+投放，能让你快速到达依靠短视频能够触达的第一波流量高峰。

所以，我们在即将开播的三小时内，务必要发布引流视频，为直播助攻，如果有条件的话，建议可配合
一定的DOU+投放，在开播前半小时发布视频。甚至，可以准备多条视频，不断地去刺激流量池。

目前市面上也有很多短视频代运营，以及抖推好货，可以开通会员直接领取视频和商品链接发布

2.抖音带货玩法。

直播带货有一个完整的链条，这里面的角色有：平台、电商公司、直播机构、资源整合者。

玩法一：自建直播间，培养自己的带货主播

优点：成本低，可控性强，是电商的主流玩法。参与双十一的电商中，有一半都搭建了自己的直播间。
在直播间进行直播的，是普通的员工。

有一家零食企业，每次直播有2个主播出镜，4小时轮换一次，每天直播一场。假设一家公司有4个职员专



职直播出镜，一个月5000元底薪，加提成。一个月成本2万多，比投一次广告划算很多。

玩法二：找网红达人带货，付费推广

优点：见效快，分分钟卖断货。这是有广告预算的电商公司玩的，付费推广是一门学问。花钱不难，难
的是花出去的钱，能收的回来且有盈利。

我们看到直播带货，一场卖掉几万支口红，成交几百万，这都是个案，不具有参考性。正常来说，能做
到1:1的投入产出比已经很不错了。投的钱，回不了本也很正常。要知道，主播带货并不是任何产品都能
带的动的。

等前期账号维护粉丝较高，可以开始做营销带货玩法

1，通过维护的账号带货，做很多视频不同发布做种草，挂小黄车，由小店进行成交，也可以通过小黄车
直接引流到电商平台成交。

2，直播带货，直播带货账号可以不挂小店，因为挂小店影响权重并且播放量有限制，直播带货目前是短
视频小店带货转化率高，可以先维护抖音养号种草，然后通过发布视频引流到直播挂小店跳店铺转化成
交。

粉丝曝光玩法：短视频可以在直播之前开抖+连续曝光（先测视频，后面用抖+推送）上热门+直播带货
玩法，增加转化率，加大曝光流量，引来的很多精准用户，下单成交提高权重关于付费抖音推广后期单
独讲一期给大家！

很多运营实操经验关注我！

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

