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产品详情

今天给大家分享有关抖音盈利的相关文章，那么做些什么才能在抖音变现呢？

一、茶行业短视频发展现状随着短视频的兴起，各家茶企在品牌推广方面积极做出
战略调整，在加大对传统品牌推广渠道投入的同时，也开始加大对诸如抖音、淘宝
直播等短视频、直播渠道的品牌推广投入，在今年各大茶博会中，不少展位通过各
直播平台及短视频平台进行直播。我们也注意到现在不少茶商朋友通过抖音等短视
频平台收获了大量粉丝关注，也有一些茶商朋友还会通过淘宝、抖音、一直播等平
台进行直播和粉丝互动介绍茶叶产品、卖茶等，虽然茶叶行业是一个小众品类，但
这个品类的消费主力军可是不容小视的，市场的消费能力也是毋庸置疑的。

二、茶行业短视频变现要点

注重茶文化创新，赢得年轻消费者。对于茶行业来说，小而美的产品往往更能打动
年轻消费者，一方面其精美的产品包装、形态更能吸引年轻消费者；另一方面在产
品规格上更符合现代年轻消费者的生活习惯而且也更加方便携带，当然这一切都是
建立在产品质量有保障的基础上。传递不同茶知识，视频购物车搭配同品类产品进
行推广宣传，提高变现率。大众化选品，提高产品覆盖面。对于茶叶从业者来说，
在变现前最重要的是进行产品选择，尤其是对直播卖茶来说，其实主要可以准备以
下几款茶类产品，一是爆款茶，二是大众日饮茶，三是白茶、普洱、黑茶这类既可
收藏，又可饮用的茶，四是礼品茶。多样化销售渠道促进销量。除了橱窗和直播带



货，通过引流私域进行多渠道转化粉丝也必不可少，事实上也有很多茶商在这样做
，最常见的是导入微信端，通过朋友圈和群内销售达成更高阶的转化。

三、茶行业短视频经验借鉴

受到关注量较高的茶叶短视频主要是讲茶叶知识、茶叶礼仪、历史文化这类具有文
化属性的短视频，因为现在越来越多的观众愿意为知识付费，愿意为具有文化知识
类的视频付出一定的时间。茶叶直播带货的形式主要有两种，一种是产品展示，通
过对茶叶冲泡进行色泽的展示，触及用户；第二种是直播聊茶进行带货，以茶会友
的形式主要是通过专业形象获得用户信任，达到推广营销。专业内容持续输出。茶
行业短视频的内容可以从喝茶人的需求入手，对内容归类整理，作为持续输出方向
，持续获客。品牌宣传。打造个人IP，身份定位，树立产品品牌，在短视频营销中
，一方面可以增加可信度，另一方面可以扩大对自身的宣传。四、茶行业未来发展
方向对于茶行业来说如果想要打破小众化的状态，入驻短视频平台是未来发展的必
然趋势。一方面可以利用其庞大的用户群体，以相对较低的宣传成本，为自己的品
牌、产品进行推广，让更多的人了解自己的产品；另一方面，从用户年龄结构来看
，短视频用户年龄结构主要集中在30岁以下，其中忠实用户主要为90后、00后及学
生群体，所以各家茶企通过加大对短视频平台的品牌推广投入，也有利于其对年轻
消费市场的开拓；还有一方面，是让更多的消费者了解茶文化，通过对茶文化的传
播促进茶文化氛围的形成，推动茶业市场的发展。
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