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产品名称 2021油烟管道清洗服务奇特资质证书

公司名称 深圳华谊企业咨询管理有限公司

价格 .00/套

规格参数

公司地址 深圳市龙岗区龙岗街道新生社区新旺路8号和健
云谷2栋11层1112室

联系电话 13113606880 13113606880

产品详情

2021油烟管道清洗服务奇特资质证书

       深圳华谊企业咨询管理有限公司办公室地址位于中国个经济特区，公司成立以来发展迅速，
业务不断发展壮大，我公司主要经营企业资质证书，ISO三体系认证证书，诚信管理体系认证证书，售后
服务认证证书，企业信用等级证书，荣誉证书等等，我公司与多家深圳零售商和代理商建立了长期稳定
的合作关系，品种多样、价格合理，企业实力雄厚，重信用、守合同、保证产品质量，以多品种经营特
色和薄利多销的原则，赢得了广大客户的信任，公司始终奉行“诚信求实、致力服务、唯求满意"的企业
宗旨，全力跟随客户需求，不断进行产品创新和服务改进。

 

2021油烟管道清洗服务奇特资质证书

清洗方法；

1拆卸法此方法是最彻底、清洁效果是最佳方式，但施工难度大，工人数量也多，同时费用也相对较高。
清洁方案是：技术人员根据管道实际情况，测算出每隔一定距离拆卸一节管道并向两个方向延伸清洁，
以确保清理质量经施工队长检验干净无油污允许安装。

2开孔法此方法比拆卸法相对容易，费用相对较低，但清洁效果也相对有一定差距。具体方法是：由技术
人员测算出需要开孔的间隔距离、开孔位置、大小和数量，通过开孔对管道内进行清洁；最后对每个孔
进行密封处理



3机械设备法此方法最容易操作、难度和工作量最小、费用也最低，但清洁效果同时也是最差的，但对于
清洁周期为半年以下的竖管道，这种清洁方式无疑是最佳的选择。具体的方法是：在竖管道上端向内喷
洒化油剂油渍自动下滑直至水平管道内，施工人员操作过程中同时清理。 

外部横管道、厨房内管道及管道弯头同样也是采用上述三种方法进行清洁，客户可根据实际情况进行选
择

清洁标准及药剂

 针对贵餐厅油烟及机清理，本次所用清洗剂为：德国立高牌化油剂，多功能清洗剂，烟道去油剂，本
清洗剂为中性绿色产品，对环境无污染，对质材无损害，符合国家标准的环保型药剂。

油烟管道清洁标准 

一、烟罩同步烟道90%以上可以见到烟道原有的内壁铁皮色，不残留块状干涸油污和油渍。

二、烟罩及灶台表面免费清洁，做到表面无油污，光亮整洁。 

三、风机叶轮达到表面90%以上能够见到底漆，电机底部无沉淀的油污。 

四、外部烟道采用不同清洁方式会达到不同的效果。

1拆卸法可做到烟道内壁95%以上露出原有的金属颜色。

2开孔法可做到烟道内壁85%以上露出原有的金属颜色。

3机械设备法只能清除表面60%左右的油污。

办理资质证书的流程

1、确认证书名称  

2、签订合同 

3、交付50%定价

4、递交申报资料给认证机构  

5、待认证机构审核通过后出电子档核对  

6、电子档核对没问题后，安排在发证单位官1网公示证书并制作证书

7、证书制作好之后拍实拍图发给客户看 

8、客户交付剩余50%尾款 

9、我司收到尾款到帐后，安排快递寄出证书和牌匾

企业为什么要申报资质证书?



(一)、降低失信风险和预防信用危机。可以防止企业呆帐、坏账，解决欠款追收问题，降低、预防各类
信用风险。这些问题都是企业头疼的问题，也是难以避免的。

(二)、充分利用非价格因素提高竞争能力。提供满足顾客一般或特定需求的产品和服务,开拓占领市场,打
造国际品牌。

(三)、扩大产品销售渠道和销售量。扩大产品销售渠道和销售量，实现优质优价,获得巨大利润。

(四)、直接提高可信度,积累信用资产。可以低成本，有效地提高企业可信度和积累无形资产，减少市场
开拓难度，快速提高销售额。“信用管理体系认证”是企业经济发展的一种无形的推动力，和企业拥有
的“商标”一样，都是一种无形资产。信用管理体系认证对企业的长远发展具有巨大的促进作用。

(五)、表明尊重消费者权益和对社会负责。进行信用管理体系认证表明尊重消费者权益和对社会负责;通
过信用管理体系认证推动企业承诺的履行结果，更是提高企业信誉，树立良好形象。同时,保护企业也保
护消费者的合法权益。

(六)、可以建立起服务于销售与财务控制的企业现代信用管理制度。我国的企业没有信用管理部门，而
市场经济发达国家的企业都设有信用管理部门，信用管理部门的一个很大的职能就是来协调财务与销售
的。

(七)、建立起服务于企业可持续发展的危机应对机制和现代信息沟通机制。组织中出现的很多问题都是
因为组织内部信息的“上传下达”不通畅有关，组织越庞大，级层越多，信息传递越不通畅，特别是对
组织发展起着决定作用的各种“投诉信息”和“建议信息”，由于其往往涉及到组织内部人员的利益，
易被组织内各个级层根据自己的利益而曲解和堵留。决策信息下达与反馈渠道不通畅，会减少组织的执
行力。

“投诉信息”和“建议信息”上传不通畅，会使组织丧失解决问题时机和发展的机遇。“投诉信息”和
“建议信息”能为企业的发展带来机遇，国外很多企业管理专家把这类信息看作战略性信息，看作是对
企业发展起决定作用的信息，认为如何形容其重要性都不过分。

(八)、迅速提高知名度，成功地与同等知名度品牌的同类产品差异化。企业的发展不能没有特色，至少
必须给消费者一个你的产品和服务与同类产品的不同处。

①.顾客在挑选商品时,有“可信赖，有保障”的需求。

②.在信用经济时代，所有的团体和个人都必须高举诚信的招牌。特别是企业，如果不诚信经营，其发展
的路也将会是越走越艰难。在我国，信用产品就逐步由“品”变成“必须品”。

③.为了降低交易成本和防范信用风险，企业和个人对信用产品有着强烈的需求。这是一种本能的需求。

(九)、塑造企业形象，带动服务和产品结构调整，增强自身实力。塑造品牌形象，降低交易成本，提升
信用能力，创建良好的市场竞争环境，减少市场开拓难度。同时，带动服务和产品结构调整，推动服务
质量提高，增强自身实力。
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