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产品名称 抖音小店里怎么才能卖出自己的货品，在抖音上
卖东西需要什么条件

公司名称 杭州北抖星网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区西湖广告大厦A1幢3楼

联系电话 18989452098 13605817015

产品详情

随着短视频，直播平台的崛起，很多商家也看到了这个风口，逐步纷纷转战，可见短视频已经成为未来
发展的趋势，抖音不再是年轻人的娱乐工具，而是不断的在冲击着电商行业，有一些商家也通过了抖音
引流，完美的进行了一次逆袭。最近也有部分朋友问我，如何通过抖音去宣传自己的产品，让店铺销量
提升。今天这篇文章就在这说下。

现如今抖音的注册用户已经达到8亿，抖音短视频逐步也在商业化，持续在深化运营，面对着这巨大的流
量市场，淘宝店铺想要在从中分一杯羹，首先要做的就是要通过抖音平台打造爆款，只有爆款才能将流
量引进店铺，成为店铺的粉丝。

首先抖音短视频讲究的是创意，一个视频的浏览程度是根据系统推荐以及自身的标签去进行匹配的，并
且粉丝数量决定着你的账户基础，推送给到的目标人群很重要，爆的起来爆不起来，都是由内容的质量
来决定的，一个视频能不能火主要看下面几个数据：点击率，点赞数，评论数，转发，以及视频内容质
量再有就是抖音的推荐算法。   

相对来说视频质量受众范围广，爆起来的几率会大一些。所以要想做抖音引流，就要弄懂这个平台的规
则，以及用户喜好和属性。建议前期尽可能多发，排版要整洁，不要太过随意，风格一定要明确，内容
要多样化。视频中频繁推荐宝贝，用户并不会反感，因为有内容，用户会更好的去了解。

第二点就是可以利用外部环境，去激发用户的使用欲望。比如特定节日，情人节的玫瑰，母亲节的康乃
馨，特定的环境特定的时间，都会深深影响着用户的购买行为。比好比过年的时候，超市总会布置的一
篇喜气洋洋的氛围，让顾客直接感受到过年的气息，就会不自觉地冲动消费。 

从购买以及转化的角度，抖音的流量质量还是不错的，虽然没有快手直播的购买率高，但是也是一块私
域领域的资源。结合自己店铺的实际情况并且粉丝达到一定量的时候就可以去做一下广告的植入，但是
不要频繁出现广告的身影，不然也会影响到账号的权重。   

再有就是线下实体通过互联网做营销是最直接的方式，视频展示或者商品细节展示，多较低展现，带上



你的店铺位置，最大力度的去展现当地用户。

最后就是直播带货，粉丝达到一定的数量，可以在抖音开播，间接的带货会在粉丝间产生购买行为，跟
淘宝直播不同，不能直接去卖，那样反而效果会不好，在直播间的时候可以放上推广的产品，位置明显
，但是篇幅不要太长，不然很容易造成视觉疲劳，造成高跳失率，流量多，只要你的粉丝足够多，这就
是一个很庞大的流量群体，也是产品进行转化的前提，想要盈利就要长期维护你的粉丝，因为他们就是
你的财富。

在直播上开通小店也是有入住条件的，首先是资质齐全，有淘宝天猫京东等第三方平台的店铺，抖音号
粉丝大于30w，满足这两点就能在抖音上开小店了。

总体来说，抖音营销也是一种新的电商运营模式，粉丝经济时代背景下，新电商模式营销也逐步会发展
为未来的主流。做店铺想要更多的流量才能决定发展的高度，而抖音就是一种尝试的方法和工具，但是
开拓流量的时候也要注意多角度去引流，优化对应的人群，店铺才能稳定发展。

第一种：就是利用淘宝炒热的产品，在自己的标题中加入抖音同款，这样有不少流量，只要主图做的不
是太丑，但是有一个弊端就是周期比较短。

第二种：就是利用短信，因为之前申请抖音店铺门槛高，最早的要求是淘宝抖音粉丝门槛五十万W，很
多人都达不到。

所以很多人就把自己的微信号放在了抖音上面 ，但是现在淘宝能直接跳转到店铺成交了，并且门槛降低
了，只要发布10个以上的视频且实名认证就可以了。

如今抖音出现了很多淘宝付费推广的渠道，有如下几种：

第一种：抖音竞价广告

第二种：企业或个人认证账号DOU+

第三种：无个人认证号DOU+

抖音有两种推广方式

① DOU+门槛低，每1000个展现40元。

② 抖音竞价广告，这个需要跟抖音有合作的，充值的最低门槛一万。

在产品选好之后一般的情况下，需要一个很有感染力的主人公来为这个商品做动作营销，其实我们脑海
中第一时间想到的就是，“帅哥”“美女”做这种视觉动作营销。

这种方案是直接方案，也一种必选方案，原因很简单，很容易想到。当时往往还有另外一种方案，就是
个人感染力，意思就是让粉丝不是看上的是手艺，也不是看上商品，而是看上你这个人，因为你的个人
魅力才吸引到粉丝，而这种方案所带来的成交和影响力是非常巨大的，甚至比第一种还要有效，此时即
使主人公推一件简单的T恤，也能推的火爆。

如果上述回答没有完整的解决你的问题，建议你可以加上我的薇新，毕竟运营抖音遇到问题是在所难免
的，而且现在做抖音是需要抱团取暖才能抓住抖音的一个红利期，相信大家都知道，现在的抖音带货是
非常赚钱的，并且人人都可以做，比如当下适合新手上手的玩法：抖音带货（ 抖音淘客 ）



一、简单说一下抖音带货（抖音淘客 ）的盈利模式

 

我先简单说一下抖音带货（抖音淘客
）的盈利模式，说白了就类似于抖音版的淘宝客，只不过产品的推广是以视频的形式来展现。

流程是这样的：

1、先在抖音上注册一个抖音号，达到条件会给你开通橱窗功能

 2、开了橱窗后你发布视频，可以在视频里挂上你想卖的产品链接（这个链接一般来自淘宝联盟）

下图是我其中一个抖音带货账号

 3、抖音通过它的推荐算法帮你这个带了购物车的视频进行推荐和分发（Dou+，又叫豆荚，就是砸钱
让抖音给你流量，类似淘宝直通车）

 4、感兴趣的用户看了视频后付费购买产品 

5、产品有商家发货，每一笔订单你可以从中获得不同比例的佣金，抖音也会抽取6%的佣金。

也就是说，这个玩法的好处是你不用管售后、物流，只需要让你的账号视频能持续的出单，不断地获得
佣金就行了。

假如一个商品你能提成的佣金是20块钱，一条爆掉的视频能为你带来1万个订单（不计算退货情况），那
这一个视频你的利润就是20万！

现在比较流量的一个做法：批量做号玩矩阵。

同时注册100个带货账号，大量招团队制作视频内容，然后进行分发。一个号一个月如果能爆一个视频，
100个号就是100条爆款。而一条爆款可以带来几万至几十万的利润，这个利润就能再放大100倍~
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